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全文摘要
阿里千问与苹果设备的集成，允许中国用户在iOS、iPadOS、macOS等苹果平台上直接体验千问的文本、图像理解和内容生成能力，无需跨应用操作，这不仅增强了用户体验，也标志着中国端测AI服务迈入合规新阶段。中国网信办的备案要求，促使苹果完成相关手续，预期将提升其在中国市场的竞争力。此次合作对苹果产业链产生积极影响，预计将增加对DRAM、闪存等硬件的需求，并推动存储与散热技术的升级。对于阿里巴巴而言，这是商业化的重要里程碑，有望强化其AI价值观，并对阿里云业务产生正面效应。展望未来，AI生态与人机交互领域可能迎来更多合作模式，对整个行业产生深远影响。

章节速览
00:00 AI集成于Apple设备：对中国智能硬件及存储行业的影响
阿里千问将集成至Apple智能系统，为中国用户提供无缝智能体验，包括文本和图像理解内容生成。此举措不仅强化了Apple设备的AI能力，改善中国用户体验，还预示着AI在手机端的合规落地加速。分析指出，AI集成将显著提升DRAM需求，推动高规格内存渗透，对存储行业构成利好。此外，AI内容增加也将提升闪存容量需求，促进消费放量。

04:42 手机产业链升级与AI发展推动硬件创新
对话讨论了手机产业链中硬件升级的重要性，特别是SOC芯片算力提升、散热需求增加、电池容量与能量密度的提升，以及对PCB的进一步升级需求。指出这些升级将推动手机向更高智能化发展，带动硬件和AI领域的进步。同时，对话提到苹果产业链销量逆势增长，国内公司业绩稳定，积极向AI方向转型，苹果明年新机型和折叠手机预计销量提升，将对股票估值产生提振作用。建议关注立讯精密、蓝思科技等公司在AI硬件领域的布局。

09:23 苹果与阿里合作推动AI生态发展
苹果与阿里合作，通过端云协同架构，利用阿里云的AI能力优化苹果设备性能，此合作对阿里商业化具有里程碑意义，不仅增厚收入，还提升模型能力，同时促进国内大模型市场竞争格局的优化，展现全站AI价值。

15:50 AI发展双赛道并行与大模型厂商竞争分析
讨论了AI领域中独立APP与操作系统原生AI的双赛道发展趋势，指出独立AI应用在纯C端流量增长上面临天花板，而系统原生AI有望释放更大价值。同时，底层智能硬件大模型招标提高了行业门槛，云加大模型一体化的头部厂商在资源与市场竞争中占据优势，未来竞争将更侧重于综合技术与商业化交付能力。

19:51 AI系统商业化模式探讨与未来趋势
讨论了系统级AI与C端AI应用的区别，以及苹果与谷歌、OpenAI的合作模式，包括授权费和收入分成两种主要方式。展望了国内AI合作可能的商业模式，强调了对阿里业务成长空间的积极影响。

26:14 阿里云AI业务增长与生态合作展望
对话深入探讨了阿里云在AI领域的竞争优势，特别是其全栈AI能力，包括大模型、云算力和芯片底座，如何支撑其在端侧合作中的领先地位。阿里云的AI业务增长有望加速，通过合作优化数据闭环，提升算力利用率，从而实现高质量增长和利润率修复。长期看，合作将带动阿里云整体降本增效，利好云业务生态。

发言总结
发言人1
首先与樊志远老师共同探讨了最新的AI动态，特别关注了阿里巴巴的千问AI技术如何集成到Apple智能设备上，这将使得iOS、iPadOS和macOS的中国用户能够享受无需在应用间切换即可体验的文本和图像理解等内容生成的智能体验。此外，他讨论了国家网信办发布的新款手机端生成式人工智能服务备案信息，强调了硬件与AI结合的生态影响，以及这一合作对阿里及整个AI大模型生态的潜在影响。他还分析了这一合作对苹果公司及其硬件产业链的积极影响，包括对内存、存储及其他硬件组件需求的提升，预示着对国内相关公司业绩稳定性和增长的积极展望。最后，他深入探讨了阿里与Apple合作的商业模型和可能的商业模式，指出这不仅放大了阿里的商业化和AI价值观，而且对国内AI市场格局产生了深远影响，展望了未来AI竞争的新逻辑。

要点回顾
阿里千问与Apple智能的集成对中国市场有何影响？
发言人1：阿里千问作为AI能力集成到Apple智能中，将为中国用户在iOS、iPad OS、mac OS等设备上带来无缝的智能体验。用户无需在不同应用间切换，即可直接通过Apple设备体验千问提供的文本、图像理解及内容生成等功能。这一集成有望提升苹果产品在中国市场的竞争力，并通过改善用户体验，进一步巩固苹果在中国区的市场地位。

AI在手机端的落地对整个手机产业链有何带动和影响？
发言人1：新备案的7款手机端侧生成式AI服务标志着国内AI在手机端合规落地进入更明确的阶段，特别是Apple智能完成备案后，有望补齐系统及AI能力短板，提升中国区用户体验。此外，AI技术的发展还带动了硬件升级，如DRAM容量需求增加、高规格LPDDR渗透率提升，以及闪存容量需求增长等。同时，AI升级也促使SOC芯片、手机处理芯片算力提升，散热需求增加，PCB升级，电池容量与能量密度提高，从而推动整个手机产业链向更高智能化发展。

对于苹果产业链来说，这次AI升级意味着什么？
发言人1：对于苹果产业链而言，此次AI升级使得苹果手机销量逆势增长，且由于产品性价比高并未涨价，预计全年iPhone销量将有积极增长。对于国内相关公司，它们在业绩稳定的同时正积极向AI方向转型，因此这次AI升级将对这些龙头公司产生良好的带动作用。此外，苹果明年计划推出6款新机型，加上折叠手机的市场首发和量产提升，有望进一步提振苹果及其产业链的销量和估值。

在AI硬件领域，有哪些公司值得关注？
发言人1：可以重点关注国内的立讯精密，该公司在光模块领域积极布局，并且在AI硬件领域也有多个产品即将落地。此外，蓝思科技、水晶光电、东山精密以及鹏鼎控股等在制造领域也值得关注。

苹果与中国市场结合会带来哪些积极影响？
发言人1：苹果与中国市场的结合，尤其是对于AI技术的落地，有望对后期销量和硬件创新产生积极带动作用。

这次合作对阿里巴巴有哪些具体影响？
发言人1：这次合作对阿里巴巴具有里程碑式的意义，将放大阿里全站的AI价值观。阿里巴巴作为AI能力供应商，在交互过程中的复杂推理、多模态生成和跨应用智能体任务等方面提供底层支持。商业模式上，苹果可能会向阿里云采购标准化API服务，用于嵌入式操作系统。同时，合作有助于打开阿里云业务的发展前景，预计能增厚千万级别的年化收入，并且通过与高端消费电子厂商的合作，为其他品牌手机厂商的合作树立模板。

对于阿里云智能的价值和资产利用有何提升？
发言人1：持续增长的推理需求将提升阿里云智能集群利用率，摊薄服务器折旧成本，改善资产回报率(ROI)。此外，千问场景端也将得到补充，通过与苹果终端的真实交互样本优化模型能力及智能体规划能力，形成正向反馈循环。

这次合作对阿里全栈AI能力有何促进作用？
发言人1：此次合作强化了阿里全栈AI能力，包括平头哥芯片、阿里云算力到千万大模型的闭环，终端厂商的大规模云推理需求将持续扩张，推动阿里云提升真武自研芯片采购比例，降低算力硬件采购成本，支撑阿里云中长期利润进一步增长。

当前合作宣布的底层API授权对于操作系统入口和应用分发规则的影响是什么？
发言人1：目前的合作仅停留在底层API能力授权阶段，操作系统入口、用户权限及上层应用分发规则仍由苹果掌控，因此对于像淘宝、钉钉、千问这样的独立APP导流逻辑尚不支持，但这打造了市场标杆案例，提振了阿里巴巴的生态合作和全站AI价值。对于国内大模型市场竞争格局，此合作暂无直接冲击。

在AI时代，系统原生的AI与独立C端AI应用的发展趋势如何？
发言人1：目前看来，系统原生AI和独立C端AI应用（如纤维、豆包等APP）可能是分化并行的态势。在移动互联网时代，独立APP的价值得到了集中体现；而在AI时代，操作系统的价值有望进一步释放，系统原生AI无需用户主动下载应用，通过自然语言或端子交互即可实现跨应用调度服务。这将对依赖C端流量且缺乏云底座支撑的大模型公司造成一定的竞争压力，可能会影响通用大模型C端独立应用的增长天花板。

对于底层智能硬件中大模型厂商的要求有哪些变化？
发言人1：大型终端厂商在选择底层智能硬件时，需要厂商具备完备合规的备案资质、万级并发稳定承载能力、大规模公有云底座以及长期持续的技术运维和模型迭代服务。因此，拥有自主云基础的大模型能力公司变得稀缺。在这种情况下，云加大模型一体化的头部大厂玩家在市场竞争中具有优势。

从资源层面看，市场竞争逻辑对大模型厂商有何影响？
发言人1：市场竞争逻辑的变化使得市场更关注大模型的整体实力，包括搜索能力、参数跑分、技术能力对比以及商业化进展。随着大规模商业化订单落地，客户交互能力强的大模型场景受到优先关注。未来竞争将从技术军备竞赛转向标准化商业交付和底层综合能力比拼，头部大厂由于其核心交付能力和综合实力，在这种趋势下竞争优势有望增强。

苹果与谷歌、OpenAI等公司在AI合作模式上的区别是什么？
发言人1：苹果与谷歌的合作模式更类似于深度绑定基础设施的合作，苹果付费购买谷歌底层技术能力并将其整合到自家产品中。而与OpenAI的合作模式更像是分销渠道关系，苹果作为OpenAI的产品分销渠道，将GPT深度整合进iOS系统，但不直接支付合作费用，而是通过Apple Store订阅分成获取收益。在国内，最可能的商业模式可能是支付授权费模式，由苹果向阿里等公司支付一定比例的分成。

这次合作对阿里意味着什么？
发言人1：这次合作对阿里来说，不仅打开了C端增量空间，还强化了阿里千问作为国内终端AI竞争逻辑中第一梯队的地位。从短期看，合作有助于提升阿里云业务收入，优化模型迭代的数据闭环，加速阿里云AI的增长。长期来看，合作将带动阿里云算力利用率提升，进一步修复整个云业务的利润率。

