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发言人1   00:00
今天我跟我们研究所的樊志远老师，一起跟大家做一个最新的解读。我们看到今天的一个消息就是阿里千问将作为AI能力集成到apple智能上面，为这个IOS包括ipad OS、mac OS等等它的中国用户带来这种智能的体验。有了这个集成之后，用户就无需在应用之间进行切换，可以在apple的设备上直接体验千问的文本，包括图像理解内容生成等等。今我们也看到今天网信吧有发布7款提供手机端侧生成式人工智能服务的备案信息。今天我们两个行业做一个联合的解读，就对于包括硬件测，包括智能硬件和AI的结合，它的生态到底会有什么样的影响。对于整个人机交互和AI入口后面会怎么展望，以及我们看到对于整个AI的一个大模型的生态和对阿里的影响究竟会怎么样。我们我们在今天的会议上会做一个深度的分析。

发言人1   01:00
首先我把时间交给樊老师，就对这个硬件这边的一个具体影响做跟大家做一个分析。当时好的，谢谢朱老师。大家晚上好，我是国金电的首席樊志远。

发言人1   01:12
我这边重点分析一下，这个就是AI在手机端落地，对整个手机产业链的一个带动和影响力。我们认为的话就是网信办这次新备案的7款手机端侧生成式AI服务的话，意味着端测也在国内进入了更加明确的一个合规的一个落地阶段。其中像apple智能的话，完成了备案是最具有边际意义的。因为之前的话像apple英泰勒近视的话，就在中国市场的话，是迟迟没有上线的。一定程度上的话也是削弱了这个iphone在高端市场的一个在中国市场的一个产品的一个竞争力。

发言人1   01:49
备案完成之后的话，我们感觉苹果也是有望进一步补齐这个系统及AI的一个能力，改善中国区的一个用户体验。目前我们看到苹果的手机还是非常具有竞争力的，一季度的话逆势上涨，我们看到一季度苹果iphone的营收增长20%多。那我们认为苹果如果这个上线之后，会进一步提升它的一个核心的一个竞争力。另外的话也会通过他这个比较高的一个芯片的一个能力，还有内存，包括这个就是相对来讲具有具有更具有这个性价比，更具有性价比。对苹果来讲的话，这次也是体现了在中国区的这个基本面的风险的一个逐步的一个缓解。

发言人1   02:38
我们建议后续也是可以正式关注一下这个推送的一个时间，包括这进行范围，还有本地化的一些体验。这对苹果来讲的话，我们觉得确实这一次也是AI这一块取得了比较大的一个升级和进步。因为之前的话确实有有很多政策方面的一些风险，可能没有得到一个逐步的推进。我们认为这一次的话，其实一方面是更加智能，然后各种应用的话也会我们认为后面也会有一些爆款的应用会出来。

发言人1   03:16
另外的话其实对整个硬件这一块，我们认为也是有比较大的一个带动。首先第一个的话，就是DRAM这一块，我们感觉是最确定的一个硬件的收益环节。因为有了AI之后，那DRAM的这个容量的话，肯定是要提升的。然后包括这个单车模型，还有上下文的这个长上下文和多模态的一个任务，也会推动手机内存像这个12GB，包括像16GB甚至30 32GB更大的去升级。然后也会加速这个高规格的LPDDR的一个渗透，然后在全球的存储行业，目前供给紧缺的一个情况下，我们感觉这个确实对存储还是还是有进一步的一个带动的。然后另外也比较利于像长兴在消费的放量。那我们看到近期的话，苹果的话也是有希望，也是有想法，然后采用长期的一个存储芯片，所以我们感觉对这个存储DRAM这一块的话，也是比较有利的。另外除了这个DRAM之外，net flash这一块也是也是比较利好的，因为它产生的数据量会比较大，然后再加上有本地模型，还有这个AI的一个内容的一个增加，那这个就是闪存这一块的容量，也是会有进一步的提升。

发言人1   04:42
所以这就是我们觉得这个对整个手机产业链里面的硬件，除了内存之外，还有像比如说SOC芯片，手机的这个处理芯片，它的算力的话可能也会进一步的提升。因为之前的话大家也推出了不断提升算力的一些SOC芯片。那目前看起来的话，这些的话还会不断的升级，也会带动价值量的一个提升。另外这个处理能力提升了，包括存储容量增加了，还有运行内存增加了之后，那对于这个散热这一块，就散热这一块的话，我们感觉也是有一些新的需求出来。另外还有像这个PCB这一块，可能会也有进一步的升级的一个需求。另外就是电池这一块，因为更加耗电了，更加耗电之后的话，这个电池这一块的容量，包括能量密度的话也有提升的这个空间了。对，所以整体来看我们感觉其实这一次的这个升级，我感觉会带动手机进一步向更高的智能化去发展。

发言人1   05:55
同时的话也会带动硬件的升级，硬件升级之后的话，也会带动单车AI的一个发展。因为体验感会越来越好啊，大家也有动力去进一步的更换新的手机，新的机型。另外其实我们觉得对于整个安卓系统的话，也是会有一些积极的带动。因为这段时间的话，市场对消费电子的话还是比较悲观的。因为存储这一块涨价的持续性也是比较高的，也是比较强的。所以说我们认为这次的话，应该会有一些对需求这一块，包括对整整个手机创新也会有一些新的一些带动。

发言人1   06:35
那对于苹果产业链来看的话，我们感觉就是其实苹果产业链它一季度这个手机的销量的话是逆势增长。我们了解下来的话，现在苹果的手机它确实还没有涨价，确实有一定的性价比。所以我们研判今年全年来看，苹果的iphone的销量应该会有一些积极的一些增长。

发言人1   06:58
现在全球整体手机的销量下滑的，但是苹果整个销量这一块，我们看法还是比较积极乐观的那对国内的这些公司来讲的话，我们感觉大家的业绩都相对还是比较稳定。一季度的一个结构公布了，再一个的话这些公司的话也都在积极的往AI的方向在切。所以我们感觉对这些龙头公司的话后面的话确实也会有一个比较好的一个带动。再一个苹果的话，它明年的话，我们认为它有6款新的机型，6款新的机型，然后明年是我们认为销量这块还有进一步提升的空间。另外苹果折叠手机的话今年这个首发，明年的话我们认为这个量的话，也是会有一些提升。所以说对于股票来讲，可能前期大家相对来讲，有很多悲观的因素在里面，就是股价是受到一定压制的。那我们认为这一次的话，可能对整个估值这一块也是会有一些基的提振。

发言人1   07:58
所以说在标的上来看的话，我们建议可以关注一下像国内的龙头立讯精密，立讯精密。立讯精密的话也在往这个光模块领域积极的去去去切入。除了这个光模块之外，在整个AI硬件领域的话，公司也是有多个产品，后面我们认为会逐步落地，也是会有很好的一个带动。所以说随机那个那个滤芯精密可以重点关注。除了滤芯精密之外的话，我们觉得还可以重点关注一下像这个蓝思科技，包括像水晶光电、蓝色光学，还有像做这个软硬版的这个像PCB的这个鹏鼎控股，还有像东山精密，另外还有一项水晶光电，包括像蓝思科技领域制造等等这样的公司，我们认为这一次的这个就是苹果。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   08:59
单车AI在中国的一个落地，也是对这个后期的销量，包括硬件创新这一块，我们认为也是会有些积极的一些带动。这个是我们整体的一个观点，我我我这边就讲这么多，如果大家有什么问题的话，可以私信交流。接下来把时间交给朱老师，谢谢。好的，谢谢樊老师。

发言人1   09:23
我接着樊老师的这个分享来进一步拓展一下对于整个包括阿里，包括整个AI的这个生态的可能的一个影响，给大家做一个分享。首先我们看到这次其实这个apple intelligence国行，它它从形式上是苹果单侧的一个轻量化模型，加上通义千问云端大模型的这种端云协同的这样的一个架构。从这个逻辑上来讲的话，就是我们刚刚才提到从任务的能力上，包括可以刚刚说的这个系统层面去。

发言人1   09:57
结合深圳市的这个AI能力的一个供应商。阿里作为这样的一个供应商，在整个的交互过程中，包括一些复杂的推理，多模态的生成，包括一些跨应用的智能体agent的任务等等，都可能是由阿里的底层的AI能力去供给的。但是像一些可能本地的文本的改写等等一些涉及到敏感隐私的任务，可能我们推测是由设备端的这个模型去独立完成的。所以从商业模式上可能是苹果去向阿里云去采购这种标准化的API服务。由此去做一个底层的能力的一个原生嵌入的一个操作系统的一个嵌入，大概是这样的一个模式。这个模式跟第三方的APP的这种调用的一个接口来讲是不同的。而且它的数据全部是境内存储，也是满足国内这种对深圳市AI的一个监管的要求。

发言人1   10:49
首先也谈一下对于阿里巴巴的大家比较关心直接的影响，首先我们认为从结论上来讲，对阿里的这个商业化，我们认为是一个有里程碑式意义的一个事件。也会进一步去放大阿里的全站的AI的一个价值观。首先我们看到，因为阿里的最近也做了二季度的preview，也看到整个Q2的云业务的增速其实是超过之前市场预期的，达到了45%的一个增长，之前市场预期可能是40%以上。我们看到，有了这个合作之后，其实后来展望来看的话，mac业务的这个空间，因为跟终端有了这样的一个增量的一个空间，其实也打开了它的一个发展的前景。

发言人1   11:37
这个合作可以说是国内第一个就是这种一线消费电子的厂商，系统级的大模型的采购。我们认为这个本身合作本身是具备很强的这种信号意义的。因为我们看到这种高端的苹果的国内的设备，它的稳定的推理token需求其实是非常大的，而且是非常稳定的需求。这块来讲的话，从跟阿里的合作来讲，有望去增厚千万max的年化的收入。当然我们也看到目前的这个合作也没有说是一个独独家排他的协议。我们参考之前苹果在海外，其实跟谷歌这边，包括跟OKI也有多模型的一个合作，但是我们看到确实这是第一个announce的那从刚刚说到增厚千万mass的一个年化收入的维度来讲，可能是有所注意的那另外的一个层面，刚才樊老师也提到，其实他打造了一个国内向终端硬件厂商跟云厂商大模型合作的一个范本。那后续的话，比如说开拓其他的这种品牌的手机厂商的合作，也有望提供更好的模板。

发言人1   12:46
那我们看到这种持续增长的这种推理的需求，也会提升整个阿里云智能的它的这个集群的一个利用率。包括去摊薄它的服务器，像算力集群的这种折旧成本等等，去改善整个使用侧的一个资产的ROY，所以这块是看到对于阿里的这个mas业务的一个价值。同时我们看到对千问的这个场景端，其实也有一个很明显的补充。并且从这个数据反馈来讲，也能构建一个相应的一个正向的一个飞轮。因为我们看到过去其实千问的商业化的重心，包括像一些政企，像互联网的B端客户。其实一定程度上是缺少海量的这种大众消费者的真实交互的样本的那苹果终端无疑我们看到是覆盖了非常多的高净值的这种多元化的用户群体。海量的这种多种任务，包括日常的这种agent跨设备的这种调用以及数据回传等等，都有望去优化千问的它的这种整个模型的能力，包括智能体的一个规划能力。所以这块我们觉得从千万的一个场景端是有补充的。

发言人1   13:59
另外我们也看到说，因为千因为阿里一直强调的是全站AI的一个能力，从平头哥的芯片到阿里云的算力，再到千万的大模型，这样的一个全栈闭环。终端厂商我们看到它的大规模的这种云推理需求是持续有望扩张的那在这个背景之下，长期有望推动整个阿里云去提升它的，包括真武的这个自研芯片的一个采购比例，然后持续去降低它的算力硬件的采购成本，就是替代刚刚说外购的这个GPU的硬件。那也有望去支撑阿里云中长期的一个一笔大利润，进一步向20个点的方向去迈进。所以这种全栈一体化的交付能力，我们也看到也是这次阿里能拿下苹果的这个订单的核心竞争力之一。

发言人1   14:51
刚才我们也提到说，目前我们看到的这个合作announce出来的，它其实还是停留在底层的一个API的能力的授权。对于这个操作系统的入口，包括用户权限，还有上层应用的一些分发规则，目前来看都是由苹果去掌控的。所以如果从这种直接比如说像淘宝、钉钉、千问这种独立APP去导流这个逻辑来讲，目前看还是不太支撑的，还是一个底层的API能力的授权。我们看到这个维度上来讲的话，其实从生态的合作和范式来讲，刚刚提到打造了市场上的这种标杆的一个案例。这是对刚刚说对阿里的一些核心的一个提振。就刚说放大它的全站AI的价值，包括AI的商业化有望进一步去提升。另外的话，我们看到对于整个国内大模型的市场的竞争格局，我们怎么去看呢？

发言人1   15:51
这是第二个我们想回答的问题。首先我们会看到说，其实目前一个是刚说的这种原生系统测的一个AI还有就是我们看到像独立的AI应用的这种C端，比如说像纤维，包像豆包等等这种APP端。那未来可能这两个方向是分化并行的那目前我们看到，因为移动互联网时代，我们看到它的价值是集中于独立APP的对吧？然后AI时代，其实操作系统的这种价值是有望进一步去释放的那这种系统原生的AI它不用用户去主动去下载应用，就是你本身的自然语言这种交互跟这个端子的交互，如果这个发展趋势明确，或者说进一步进一步渗透的话，而是可以直接实现跨应用的这种调度服务的那我们看到从这个维度上来讲，因为这种侵犯是有望逐步兴起。所以它对于纯依靠C端领流量，然后缺少这种云底座支撑的这种大模型的公司，相对来说是会有一定的竞争压力的。所以我们看到可能就是通用大模型的这种C端的独立应用的增长的天花板，是不是受到了一定的影响。所以这块我们会继续去展望，目前看还是双赛道一个并行的态势。另外我们会看到说，因为这种底层的终端的这种智能硬件的这种底层的大模型的招标，使得大家对于模型大模型厂商的这个门槛其实有了重新的一个定义。

发言人1   17:28
因为在大型的这个端测厂商去选择的过程中，我们看到它需要你的有完的一个是完备合规的这种备案资质。包括这种万级并发的这种稳定承载的能力，还有大规模的公有云的底座，以及长期持续技术运维跟模型迭代的这种服务。所以在这样的一个要求之下其实筛选下来，能拥有这种自由云基础的这个大模型的能力的公司，其实相对来说是有稀缺的对吧？所以好我们认为从这个逻辑上来讲，就是就云加大模型的一体化的这种头部的大厂的玩家，其实在这一个领域的竞争当中是有优势的。

发言人1   18:11
然后我们看到这是从资源这个层面来去看啊，那是另外一个维度的话，我们看到市场的竞争的逻辑对于大模型车可能也会有一定的变化。因为此前我们看到市场关注的集中点在于，包括模型整个的搜索的能力，对吧？模型的参数跑分以及技术能力的一个对比。当然大家今年以来非常关注商业化的一个进展，大家的之间的一个对比。我们也看到随着大规模的这种商业化订单的这种落地。然后大家非常去优先去关注这种客户交互能力强的这样的大模型的场景。

发言人1   18:53
所以未来进一步来看的话，刚刚说到就是你的竞争可能是一个综合实力的竞争。这就包括从一个纯粹的技术的一个军备竞赛，进一步迈向你能够去进行标准化的商业交付，你有底层的综合的能力这样的一个比拼。所以从这个维度上来讲，其实刚刚我们有提到大厂的这个核心的交付能力，综合实力，其实在这样的竞争趋势下有可能是增强的。活生生在变你变好的，大概是这样的一个逻辑和叙事。

发言人1   19:27
硬件层面我就不多说了，唐老师也分享了很多。我们会认为说确实从A因为大家从千万再到包括资金豆包等等。就是大家从C端APP侧的这种agent的调用也好，还是从这种系统测手机原生的A证的调研也好，都可能是深度范式的影响。

发言人1   19:51
当然我们刚刚也提到这两者目前可能是一个并行的态势，像系统级的这种原生AI其实从功能来讲能达到一些对原有的C端的AI的应用不具备的一些能力。比如说像伸出嵌入到像比如说相册备忘录等等这种比如说快捷的指令等等。这样的一些也能够自动的去跨应用完成一些多步骤的一些任务。所以从用户的交互逻辑上来讲，有一定的范围可能会迁移到就是从之前的。比如说我们主动去搜索，去点开APP，去进行这种搜索，升级成这个自然语言下，直接去操作手机，去完成一些任务。所以这种交互的模式范式的变化，我觉得往中长期来讲也是非常值得期待的那这是我们看到这个趋势。另外的话，大家其实也很关心一个点，就是怎么去看这种商业化。就是这个合作当中怎么去大家怎么去分钱或者怎么去付钱，我觉得这个也是大家比较关注的一个问题。

发言人1   21:00
其实我们可以一定程度去参考苹果在海外，但刚才我们有提到苹果在海外是一个多供应商的一个策略。主要其实就是谷歌和未来两家大模型厂商的一个合作，但他们合作范式其实是有很大区别的那目前来讲，谷歌的居民还是一个类似定位于深度绑定的基础设施的合作。我们也倾向于说阿里目前是更更在这一层，就是跟谷歌精灵带在海外，跟苹果的合作的模式可能更类似。刚才提到跟谷歌的合作的话，本质上其实我们觉得是苹果花钱去买了谷歌这个居民的底层的技术的能力。我们也看到说苹果在海外是将谷歌的居民带模型作为了新一代苹果基础模型AFM的一个根基。包括用这个东西去做这个新版的siri的一些功能，所以而不是怎么说这个意义上不是直接去使用居民，还是从这样的一个运营的逻辑上，有一个底层的赋能。

发言人1   22:10
从商业的模式来讲的话，我们也看到海外一些权威媒体的报道。还是苹果可能跟谷歌签了多年的协议，由苹果进行付费，每年向谷歌支付一定金额的授权的费用。那这场有船这个金额大概在每年可能是一个10亿美元，这样的一个体量。那那这是那那他可能是一个多年期的合同。

发言人1   22:36
另外我们会看到说像刚刚说跟谷歌吉米代的合作模式，像跟open IAI这个开GPT的一个合作模式来讲，又有不同。其实它更像是苹果作为OpenAI的一个分销渠道，这样的一个新的一个定位。逻辑上因为也会就我发现也会把它GPT深入整合到IOS的系统里面。但是苹果不它不会不不会像大家支付宝直接的这种合作的费用，反而是通过apple store的订阅分成来获取。作为交换的话，open I也获得了我们看到这种iphone的这种用户的超级入口，所以大家之间是有一个这种交换的这种合作模式。也期待把这个入口里面的一些免费用户能转化成OPPO AI的付费的订阅用户，所以他们是这样的一个类应用商店的这种合作模式，所以还是有区别的那在国内来讲，刚才我们提到，当然现在官方没有直接的披露的信息。我们也提到在海外其实苹果不是一个独家合作，那国内会不会有后面有新的合作方？也可能会有这样的一个可能性。

发言人1   23:55
刚刚提到未来可能会有其他的这种生态的合作伙伴。但是毫无疑问，千万仍然是苹果最核心的深圳市AI的合作伙伴。这里面我们会看到，从逻辑上来讲，就是国内的合作来讲，我们更倾向于说这个商业模式这种可能性。我们觉得可能最大的可能性还是类似这种去支付这种授权费的这种模式，然后苹果去向，比如说阿里去支付。

发言人1   24:26
在这种情况下的话，用户不需要直接为AI功能去付费。那也有可能的话是采取收入分成的这种模式。参考就是苹果跟OpenAI的这种，大概API调用分成的这种模式，大概是25%的一个分成的比例。那苹果刚刚说就是在其中抽取大概20%多，可能到30不等的这种拥挤。行，那这种情况下的话，是由用户这个订阅用户直接去付费。然后苹果如果是采用这模式，就苹果给阿里去进行一个按比例的一个分成，也有可能是这样的一个模式。那其他的模式情况下的话，我们看到像i cloud的家的这种订阅，以及当然这个模式下也会是用户最终来承担这个API的费用，以及按token的这个计费的这种API调用，这种也是潜在可能的模式。所以我具体的模式我们要等后面官方的一个宣布，至少海外来看，就是刚刚说的前两种模式是都有的，这也是我们去展望的。

发言人1   25:32
但不管是哪种模式，刚才有提到其实对于阿里来讲，整个的这个助力或者说提振还是比较明显的。我们认为就是刚刚说一个是范式的变化，一个是打开了这个业务的一个想象的空间。所以从这个维度上来讲的话，我们会看到说，这种标杆性的外部事件对于阿里来讲，是一个打开mas业务的这种成长空间的逻辑，特别是C端的这个增量空间。另外的话我们也看到说从银川请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   26:14
网上的这个壁垒的维度来讲，因为刚刚提到就是国内终端AI的这个竞争逻辑的范式，其实有一定的变化。这种系统级的AI的准入门槛是显著要提高的，比之前要更高的那在这样的情况下，就具备全栈AI能力，大模型加云算力加芯片底座的这种头部玩家，相对来说更能适应这种跟端侧的合作的需求。我们会看到在这个行业竞争的逻辑分化当中，其实阿里千问可能作为这个逻辑里的第一梯队的地位得到了一个强化和巩固。所以这个头部云厂商的一种壁垒，刚刚提到是在持续的抬升。

发言人1   27:00
那我们也提到说阿里的本身基本面来讲，短期也面临为云业务超预期。就科尔刚刚也提到就是面临一个修复的机会，因为现在也还是在一个大的框架下的。其实在一个再平衡硬件再平衡AI硬件再平衡的一个阶段。所以结合刚刚说的这样的一个事件的提升和催化，我们也建议大家持续去把握这个阿里AI估值持续修复的这样的机会。因为我们看到这次的合作的话，实际上未来是有望去增厚阿里云的must的收入，包括去优化它的模型迭代的这种数据闭环，然后来去我们看到就是阿里云的这个AI的增长会进一步有望去加速，或者说是实现一个高质量的这样的一个增长。

发言人1   27:50
那呃，长期来看，刚才我们也提到这样的合作，也有望去带动阿里云的算力的利用率持续的提升，那放大平头沟全站的一个降本的一个价值，所以从中长期维度也利好整个云业务一级大的利润率的一个修复，这是我们对后续的对阿里本身的一个展望，也是对后续的这个行业生态的展望。我今天就先分享这么多内容。具体对于阿里这块千万的合作，大家有进一步的问题，包括对于阿里本身的影响，对生态的影响，也欢迎联系我们国际传媒互联网团队进行一步的沟通，今天的分享就到这里，谢谢大家。

发言人1   28:41
感谢大家参加本次会议，用AI进宝获得优质复盘资料，更多专业AI工具和投研内容，打开进门APP领取会员体验，祝您工作顺利，再见。
