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发言人1   00:00
Incipient, the meeting is ready to start. Please remain on the line. 

发言人1   00:19
感谢大家参加本次会议。会议即将开始，请稍后。Thanks for your participation. The meeting is ready to start. Please remain on the line. 

发言人1   00:44
感谢大家参加本次会议。大家好，欢迎参加迪哲医药与阿斯利康达成斯沃蒂尼全球合作协议解读会。目前所有参会者均处于静音状态，下面开始播报免责声明。声明，播报完毕后，主持人可直接开始发言。本次电话会议仅服务于兴业证券客户会议音频及文字记录的内容版权为兴业证券所有，内容必须经兴业证券审核后方可留存。未经允许和授权转载、转发此次会议内容均属侵权，兴业证券将保留追究其法律责任的权利。

发言人1   01:25
电话会议所有参会人员不得泄露内幕信息以及未公开重要信息，涉及外部嘉宾发言的，兴业证券不保证其发言内容的准确性与完整性。商业证券不承担外部嘉宾发言内容所引起的任何损失及责任，不承担因转载、转发引起的任何损失及责任。市场有风险投资需谨慎，提醒投资者注意投资风险，审慎参考会议内容。尊敬的各位投资人，大家早上好。欢迎大家来到吉哲医药与AC合作进展解读会。

发言人1   02:07
首先非常好，恭喜公司取得重要的突破。斯沃提尼全球携手肺癌靶向全球龙头艾迪康首付款6亿美金，也是显著超出了市场的预期。那我们新正医药团队从公司上市初就长期深度覆盖跟踪推荐公司。每年都能看到公司在管线差异化研发和全球进展的突破口。我们也非常期待公司在后续输入pack突变等适应症。四代一加36008格力GT85865282等产品的持续进展。

发言人1   02:48
今天我们也是非常荣幸的邀请到核心管理层团队跟大家交流。他们分别是董事长兼CEO张晓林博士，首席医学官杨振山博士，首席商务官吴清英女士，首席财务官兼董秘李鸿斌先生。我是新正医药的分析师孙媛媛。今天跟我一同在线的还有我的同事梁锡成博士、孙秀轩，以及来自国联民生证券、东吴证券、国盛证券、方正证券、中信建投证券和华融华福证券的各位友商。

发言人1   03:26
首先我们有请公司董事长张晓明博士，就本次我为自己的交易做整体的分享，然后开通问答，还有请小林博士，谢谢。谢谢新来的朋友。首先我想感谢我们的投资人，在过去，尤其是市场不怎么景气的时候，你创新书一样怀疑的声音比较多的时候，仍然能够相信迪德，相信迪德的管理团队，相信公司的发展战略。我这水龙头，这个显示非常我们非常珍惜这种信任，我们也这种信任，很心谢意在大家相互了解坦诚和不停的交流的基础上，我们会继续保持这种合作友好的方式，和广大投资人一起把公司推向下一个里程碑。

发言人1   04:47
这次我估计朋友可能感兴趣的这个deal的细节，为什么要做这个deal？为什么跟阿斯利康做这个deal？那我在我能够法律上我能允许的地方，我会和大家分享。总的来说，这个机构它包括三大部分的首付款，六个亿美元临床的里程碑，四个亿的美元和全球销售的销售里程碑。51年，所以加起来的整个首部和里程碑是15亿。然后在这基础上还有全球基于全球销售的阶梯式的销售分成，这是迪奥的大概主要的组成部分。那么为什么为什么这个叫就这个地方为什么和阿奇上这种地？

发言人1   05:57
坦率的说，我们分析了各种可能的公司对公司最有利的发展的方式。我们探讨过在美国先找个CSO，我们也探讨过在美国建自己的销售队，或者是通过合作在美国和一个有销售能力的这种公司，我们通过兼并也罢，通过了而且最终阿斯利康这个offer，我觉得这是对公司，对投资人是一个最优的选择。所以最终我们我们选择了阿斯利康。

发言人1   06:55
基于以下主要几点。第一，阿斯利康它的这个报价，尤其是首付款和比较确定性的比较大的确定性的这种输入，我们是不会放弃我们的立场的。因为这不是一个这是一个很大程度上已经去风险了的这么一个创新药。在国际上我们尽管有各种各样的声音，可能有些投资人也不一定完全和管理团队和我的分析是一致的。但我认为在国际上，在未来的一段时间内，我们可以说是前无古人，古人后无来者。

发言人1   07:54
我们不认为这个有真正意义上的竞争的产品，能够挑战竖着在他的国际上的商品的商业的地位。所以基于这个基本的判断是一个好料。在竞争市场上没有绝对的领先的地位，所以我们对产品的价值是是是很坚持的那阿斯利康在一些方案领域，可以说全世界如果说有一个公司能够在S一研发领域，和我们有一比，那就是奥司匹克了。阿斯钢的一些大领域也是有多元的根源，所以他们也认识到这个价值这一点，我就觉得这个应该给阿斯康很大的一个赞。就是28、29、28出去了以后，人家绝没有脱离开水，我们国内的很多的分析报告是完全不一样。所以第二，我觉得是一个真正的双赢的合作。

发言人1   09:11
阿斯利康在伊利亚领域，因为有有特瑞莎，他们有非常大的销售能力，迪德有这么个好料。同时我们也在美国批准的，我们需要尽快在美国上市，在世界各地上市，让他全世界的患者就能受益。我们现在每天、每周、每个月都有很多美国的病人飞到中国来，在中国看病买药。一方面我们可以说是是感到自豪，我们中国的创新的这个产品，真正的这就是我们让我们中国的病人用到世界上最好的药。同时也给我们压力，就是他的创业价值必须要这要在通过跨公司才能在全世界得到充分的实现。

发言人1   10:03
另外一个，阿斯康跟我们是是大家非常的了解我们的科研的理论。我们刚才我们分享他们在做滴滴的时候，他看我的数据，他们会非常的熟悉和顺手。因为我们的数据，我们做事的模式，他们都非常的认可。所以第二，尽管金额很大，谈起来实际上很快下。

发言人1   10:31
一个那有了这一笔钱以后，我们下一步怎么办？第一，我们当然紧密的和阿斯利康合作，把后续的工作做好。后续的工作包括两个大的主要部分，一个就是通过美国FDA的反垄断批准，这是我们的最后一道需要得到监管批准的条件。第一点，我们的评估必须得必须要走这个程序。因为那好处就是说阿斯利康他没有这个必要，他没有20万亿的插入，所以我们在阿斯利康实际上是已经开始积极准备向美国申请这个反垄断。我们也会积极的配合把后续的工作做好，这样能够把这个两个第二，即时生效。我看到的话有一个问题，问我们什么时候拿到这一笔首付款？现在首付款可以说最大的一个我们需要监管批准的就是美国的反垄断的批准。

发言人1   11:38
那有了这笔钱以后，我们还有第二个很重要的任务，就是把我们这个输入者他的一些临床这些重要的临床试验，阿斯康和我们这方面得到了共识。就是说我们不管我们这个病怎么怎么饥饿，怎么谈的，一个核心的标准就是不能够有任何阻碍和延缓让这个输入者向全世界市场进入全世界算市场的进程。所以有些重要的临床试验急着我们的华人街的同事，还有是在我们我们有这个我们继续做下去，把它做到并且做到中美的批准。就这些。尤其大家都知道我们的28就是一线，我们中国FDA，中国的CDE已经接受了，而且有这个优先水平。我们预测今年今年初应该能够应该能批下来。美国的28我们跟FDAKNDA已经开会开过了。美国也积极支持我们尽早的递交，我们也团队已经完成了递交，目前为止一切都是非常顺利的在向前推进当中。

发言人1   13:20
不言而喻，一线的批准是实现作者的商业价值的一个重要的里程碑，这方面我们和AZ是一致的。好处是我们实验已经做好了。阿斯克的报道大家也都看到了是吧？在阿斯克参加阿斯克大会的时候，大家都会感受到这个全国顶流的科学家在这个大会上都给予极高的赞誉。

发言人1   13:54
我记得有一个问题问的就很直接的问将来，他是是安迪安森肺癌的的主任，也是全球在肺癌当中可能最大的大流了？人家就有个直接的问题，你会抑郁的病人，把它运到你们一线的你的一线的边缘上，你说毫不犹豫，他会推荐医疗的损伤。所以我们的后面对于对这个迪奥来说，我们后面是两个重要的任务。第一是配合阿方通过最终的最后一道审查。第二我们去和请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   14:45
就把重要的临床试验可以做临床和注册试验。对走完最后一步就是对这个作者对产品的其他的产品线，我们进下一星期我们有了这一笔钱以后，我们的人员和资金各方面我们就要重新调配。因为我们现在其中一个重要的原因，我们觉得我们最终同意把全球的权益放上去。一个很很重要的原因就说我们的后续产品线的数据，让我们觉得我们需要更多的资金才能够充分的尽快的让我们后续的产品能够把它的价值最大化。

发言人1   15:38
和迪哲投资狄喆时间很久的，像杨希晨同志，对这个迪德的产品线都很了解，将来有机会我们都希望和大家了解。我们说着这是我们第一个产品。我们我们后面还有很多很我们认为非常有潜力的产品，有了这笔资金，这样而且同时把把我们内部的一些资源能够更加集中起来，让我们的后续的产品更快的更广的向前推进，这是我们对产品线的影响。有了这个资金以后，公司的整个财务也得到了广大一个根本性的改善，我们未来我们预测今年就是不出意外的话，今年应该达到首付款，然后我们趁时间走向盈利，因为我们每年每年会有全球的销售的提成。你在rng上的投入也会有所改变，因为虽然的实验就是又大又花钱的实验。现在我跟他们说，认准的事情我们就应该干，认为我走在别人前面的，别人没有的我应该干。

发言人1   17:09
现在我们更有能力干这种走在别人前面，能够更有价值，这是我们下一步在研管线的发展计划。大概我看到了一些问题，其中大家比较关关关心的问题。50万是吧？他说提问了是吧？OK那那那那那提问。OK好好的，汇报。好的，感谢小林博士。我是新疆医药师杨西成，也是非常恭喜公司，非常重要的一个突破。

发言人1   17:54
然后我这边可能第一个问题，主要也是跟资金有关，就是刚才的问题。然后就是我们资金充足的这样的一个背景下，其实有机会去看到后续管线的这样的一个拓展。包括我们可以看到更新的领域，而且现在已经到了海外的注册临床完成了。包括有这样的一个后续海外推进三期的这样计划，包括8586其实我们已经开了全球在CR后线的这样一个临床，包括我们5282其实作为一Z逃亡二的这样抑制剂，其实也是很有差异化的一个设计。其实关于这些管线，就是我们后续的全球拓展会是怎样一个具体的规划。

发言人1   18:30
谢谢谢谢谢谢。谢谢，一个非常大的收获。通过这次迪奥就是通过这次deal，我们的团队队伍得到了实战的锻炼。阿斯利康是一个全球最大的制造企业，他一百多人参加了滴滴OK，所以他的各个方面，他的程序非常的严谨。很多我们没想到的地方，这个对我们团队得到了非常大的一个锻炼。

发言人1   19:16
然后可以很自豪的和投资人分享，让团队通过这种考验，我们赢得了阿斯利康的尊重，我们数据得到他们充分的认可。所以这个地方以后也关也吸引了国际上非常大的关注。我已经收到了很多国际上大大小小的公司更遵循技术这个探索后线的产品。

发言人1   19:43
我这么这地方西城知道我的一贯观点，急着不需要做个BD来证明自己，急着也不需要做个BD才能活下去。我们做BD都是为了让我们的产品它的商业化潜力得到最大化。所以不同的阶段，不同类型的asset，我们做BD的战略是不一样的。很多细节我不能公布，如果说我要是两年前一定要是，像很多BD的压力去取服的话，那我们今天就亏大了。你有的asset，你相信你的数据，你相信他的优势，你相信他的战略价值。那你就是要要砸钱进去，把它的价值能够充分展现出来。我们可以说我们的产品线当中，不止受者有这样的潜力，我们还有其他的同样有这样的潜力。我们还是秉承着这个观，我在瑞士也做过不少的，现在这一次我们的团队也得到了很好的锻炼。

发言人1   21:08
我可以跟大家分享一下，这一个阿赛的价值观念。海外海内都是一样的，受各种因素环境的变化的影响，就是一定要有自己的战略的定义，我们我们通过这次的考验，我们有自己我有自己的判断。我们不会，我们还是会变成这个理念，把我们的价值介绍，就回答这个问题下一个。好，感谢小林博士，也非常期待后续在您战略背景下，就是呃管线后续的这样的一个海外推进的进一步的一个加速。然后下面请国联民生的老师来进行提问，谢谢。

发言人1   21:56
好的，谢谢西城，小林博士好，公司管理层上午好，我是国联民生分析师王艳迪。首先大大的祝贺我们这个CD胜利达成。其次想请教一下，我们管线中的另外一个分子6008，这个分子也是治疗也是做肺癌的。我们也看也也也是知道它跟这个初弱性你也可以有一些联用的协同的机会。在苏沃提尼已经胜利，毕竟给阿斯利康以后，我想请聊一下我们这个6008后续的出海的潜在的思路，或者说这个战略考量。在现在这个阶段有没有什么变化，以及有没有什么合作方已经在关注这个产品了。再有就是如果说这个分子下一次数据读出可能会是在什么时候，想请教一下公司领导层，谢谢。108，我回答我不会按不能按你的顺序回答。

发言人1   22:54
第1608也在内地的地方就已经得到了国际上的广泛关注。在今年的article我们被选为这个大会考核报告，也看到国际上对这个分子非常的看好，也有很多公司找到我们。这一次的敌友不包括1.5个边缘，加上销售分成，包括608的研发，我们的研发战略没有变化。如果说有什么变化的话，现在我们资金更充裕一些，我们会做的更积极一些。

发言人1   23:34
肺癌这个领域，尤其是后线，他的治疗的这个环境在不停的变化。所以我们的后线的战略，我们会根据目前市场的变化，我们会积极的调整。但是我们仍然坚信我再给我广大投资人分享的理念。认为在一线在这个辅助丹药口服，或者是或者说非化疗，非ADCCIV注射这种治疗方法仍然是最优的治疗方法。FDA也认同这种治疗方法，这是仍然是我们研发的主要的战略。后线治疗主要是延长生命，这一块我刚才说的后线，所以现在这个变化比较大，我们到底谁是真正的赢家，我们也不是很清楚。我们会根据市场的战略积极的调整。

发言人1   24:38
对于6008的BD我现在很多公司关注，很多公司也积极的向我们探讨，有的甚至报了价。但是我们就像我刚才讲的一样，我们秉承让这个产品它的科学价值、商业值最大化。我们只要我们对我们这个产品有信心，我们有资金让他继续往前走，这样对他的产品的发展更有利。我目前只能向给大家分享到这一步，谢谢。好的，谢谢小林博士解答。下面有请东吴证券的分析师提问。

发言人1   25:24
好的，非常感谢公司给我这一次提问机会，然后也非常祝贺公司能够达成这样一个约定。我是东吴的王雪，我这边想请教一下小林博士，其实舒沃的话二线咱们是已经在中美获批了。我看这一次咱们的交易也是涉及到了全球权益，后续的这个产品交接以及国内海外的商业化和形成适应症的开发。我们是怎么会去和阿斯利康分工？以及您刚也提到了，就是咱们这个还要过一个反垄断。我们现在有大概的一个这个反垄断的通过的一个大概的时间指引。什么时候阿斯利康会开始实质性的去接受，并且去推动全球的销售呢？谢谢。

发言人1   26:17
好，我回来下午把国内和海外商业化的问题，我交给邓红琴，我们的吴秀怡总来回答这个问题。首先后续产品的交接，我刚才讲了我们双方的一个共同的理念。就是说我们不能够任何我们的交接的行为都不能够延缓阻碍我们的产品的商业化国际进程。目前很多工作可以说我们是冒着风险，这风险要打个引号，就是说尽管我们还在等美国发展不断的审批，但是我们很多工作已经提前开始布局投资下去。

发言人1   27:00
所以下一步在美国的商业化，阿斯利康的全球主流的领导，对我们都以后积极的交流。所以我不方便给大家这地方给SB方的时间先贪婪给大家分享。但是因为可以说他们付了这么多钱，他没有理由不积极的更早的向前推进。因为已经批准了他早一天上市，就早一天产生这个呃营业收入。我们后面的研发的的实质银行复工，包括我们很最重要的这个临床试验，包括已经交上去的提着我们基于同样原则的提着呢，仍然负责把这些产品推到这个最终能够推到这种上市。

发言人1   28:08
我们现在就是1月28号已经结束了。所以后面更多的是跟监管之间的交流，配合监管机构的各种核查。它的商业我们有在国内，我们过去有第一季度，第二季度你的表现。陈一你讲讲，我们的商业跟下一步的交接情况。好，大家早上好。然后因为第一第二季度的季报我们还没有公布出来，但是整体我们现在看到的数据应该还是非常振兴人振奋人心的，应该维持了我们整个Q一的一个高增长的势头，整个上半年应该增长还是依然保持的非常迅接下来大家看到昨天的公告出来，整个的阿斯利康获得了我们斯沃德的全球的商业化的权益。接下来随着公告的落地，我们也会跟阿斯利康中国团队进行一系列的交接。

发言人1   29:16
因为他们也是非常认可我们整个在中国的一些商业化的能力，所以我们也和他们积极的在进行沟通。怎么样能够让我们的产品，包括我们的团队能够顺利的合并到阿斯利康的VI团队。因为阿斯利康的肺癌团队，整个在中国，无论是他的经验也好，他的体量也好，应该都是是非常不错的。所以我们非常非常有信心相信整个随着斯沃德交接给阿斯利康，在中国在全球开始推广的话。那整个的我们斯沃德的销售可以在整个我们目前现有一个非常好的基础上，再进行一个更好的提升，有个更快的增长。好，谢谢谢静怡。

发言人1   30:03
国际上海外，因为昨天晚上我也是可以说阿斯利康行动的非常快。昨天晚上就跟阿斯利康他们叫他们美国是一个市场，international就国际上的头伊斯卡我们已经开了会。因为这个美国的国际市场，他们不需要任何其他的批准，可以直接去上市。所以他们在国际市场在积极推进美国市场，他们我刚才我不好讲，把具体的时间，21号的时间表，他可以肯定在在三季度四季度我们一定会推向市场来在他会在市场上实现销售。我就回答到这儿，谢谢。好的，非常非常感谢，非常感谢小林博士，也非常恭喜公司，也非常感谢公司的其他领导，我这边也没有问题了，下面有请国盛的老师进行提问。管理层好，各位领导好，感谢给我们提问的机会。

发言人1   31:15
我是国生医药的李慧瑶，我有一个关于财务的问题想请教一下管理层。因为其实刚刚小林博士也提到，今年还是非常有希望拿到首付款并且实现盈利。我想请教一下，我们现在对于这个4亿美金的临床开发里程碑的出发的节奏，还有后续整个确认的一些节点，以及包括说今年首付和里这个里程碑确认的这样一个规模怎么样看啊？谢谢。

发言人1   31:47
里程碑是一次性，然后你findable就是说一次性的里程碑，所以就没有什么节奏。这个反腐办法通过以后，把其他的这些条件，监管的条件通过以后，我们就一次性拿到这个里程碑首付款里程碑我我们因为我们没有对外公布里程碑包括这个，里程碑包括两部分，一部分是临床开发的里程碑，一个是商务的。因为应当开发里程碑。你不我们也不想把我的这个药品要往后的开发的战略在这个阶段完全公布出来，所以但是大家可以你这个逻辑的去推理是吧？一些重要的比方说像我们这些省，这肯定是非常重要的对，我们觉得这个具体什么时候记下来，我告诉大家，我们有一个根据。

发言人1   32:49
请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。最晚给的时间进行一个搭配的预测，因为中国已经是已经成立，到我们估计年底明年初审批下来，美国也省内按照美国监管，现在我们有一个官方的date，所以我们可以按照正常的审批。我们应该在明年的一季度之前，你们记下来，正常的按照正常的这个监管的时间表，谢谢。好的，谢谢小林博士非常清晰的梳理，我没有其他问题了，然后也期待公司舒沃和其他产品带来更惊喜的表现。

发言人1   33:45
接下来就交给华富的老师。好，感谢公司管理层的提问，我是华富证券的杨风宇，也非常恭喜公司达成这样的合作。因为一个应该说是我们这个产品可最好的合作伙伴了。我这里的问题就是想请教一下我们跟A的这个谈判的一个过程。因为我们中间的从在海外做临床到现在的成功，其实还是比较久了。整个来说跟A的达成合作的这个核心的原因，为什么在这样子的一个时间点，以及说我们这样的就是我们自己去做了海外银行，然后又顺利达成了这个合作之后，对我们后续的这个管线的这个BD的节奏也好，时间点也好，我们有没有一些新的这种启示或者理解，对，谢谢。肯定有很多启示，很多理解，就像我刚才分析的一样，这个对我们团队是一个极大的锻炼。我们在此也验证了我们对我们的人员的数据，我们的数据的数据，我们的管理的能力。

发言人1   34:57
可以说一个重要的催化剂就是我们在我们28得到了这个良性结果。在article公布和在那文章被引用这了发表？我认为从你们觉得我们城市到要接受下星期这可以说是最快的一次，有这么最紧急杂志最快的接受这么快的接受这个能量。

发言人1   35:30
刚才我讲为什么跟AZ谈判，跟AZ合作。我说这个理由前面我已经描述了很多这个谈判的过程，那当中有很多的博弈，那最终还是要数据，我们不也是策略是吧？对这个产品核心的价值，真正的价值的认可，这才是谈判的基础，在这点我们一直有信心的。至于说他的过程，我们还是和跟我们北京一样，根据我们的asset，它的the risk程度，他在国际上竞争的格局，目前和未来这几年可能发生变化，这些都是我们做BD的基础。

发言人1   36:19
好，谢谢。好的，谢谢张博士，我这边没有问题了。好，下面请对下面有请方正医药。对。好的，谢谢领导。我是方正医药李庆阳。然后我想再问一下我们这边国内的一个情况，就是我们现在国内这边的销售情况，销售团队的建设，包括今年今年上半年的一整个国内的这边的销售情况大概是怎么样的？这是第一个小问题，谢谢。

发言人1   36:57
刚才吴总也已经回答了这个问题，就是我们今年第一季度我们有50%左右，50左右的增长。那么第二季度数据我们现在还不能公布，但可以跟大家分享，也是一个很强劲的增长的市场。所以我相信阿斯利康能够在这个基础上，能够维持这个强劲增长市场。加上我们一线批准下来以后，那会更更开阔一个更大广泛的市场。所以这是国内的，我回答这个问题。

发言人1   37:37
明白，然后还想问一下，我们现在说过在海外销售，想问下我们内部有没有这个销售指引？就峰值的这个指引，就是未来的一个空间，大概是这样。那现在我们这一点我我我一方面我会跟大家讲，我在制药行业已经干了30年。要是谁说他能够真正的预测这个分值，那就是扯淡是吧？所有的就取决于很多因素，其中两个重要的不可预测的因素就是竞争格局的变化和新的适应的扩展。

发言人1   38:23
你新的血液病的扩展是基于科学和临床是吧？你比如说我们几年前我们都不知道这个ECRTPR1支束了以后，那会非常高的刺激这个top two这个表达到现在为止，我认为全世界可以在三就在底下的底层的科学的逻辑很清楚。但是因为这个发现在临床前期临床得到广泛应用，所以作者和这个top two沿用，那就又开出一片这前提出来。你要是五年前问我，我可能就不知道这个事。你三年前问我，我可能觉得有这种可能。

发言人1   39:09
但现在问我，我觉得这种是基本上是不可放弃的一块商业的机会，所以只能说根据我们比较确信的，我们20万的插入，应该在1.2到1.5。光我现在插20万级的插入，我们的预测和高盛预测是基本吻合的。相反我们对pack高，甚至pack可能稍微高一点，我觉得可能跟20块钱差不多，所以把这个再double一下。至于说我们将来和top two和其他的，包括6608的联合使用到底会是更好。

发言人1   39:55
这个银行的介入。所以我一直跟大家讲，以前我还不愿意直接说那么直白是吧？那些说说的这个小众历史产品的人，实际上他根本就没听懂我们的研发的这个理念。他根本没有看清楚临床的数据，也不愿意听管理层给他们介绍将来发展的机会。我们认为这个产品应该是边缘到来的重磅产品。这也是为什么愿意我们愿意把它交给一个在商业化能力非常强的这么一个判断的一个便利。相反有一些中小型的公司，他们也非常想要这个产品。我觉得交给他们对这个商品的最大化不是一个最好的选择，谢谢。

发言人1   40:53
好的，谢谢领导，我没有其他问题了，然后下面交给这个箭头的老师提问。好好，非常感谢广西的管理层给我这个提问机会。然后就是除了肺癌这边管线之外，就血液流这边包括国内的8586。因为我们之前也是披露了针对后线BC耐药的一个对西班牙淋巴瘤的数据也是非常好。

发言人1   41:20
所以就是想请教一下，这是对于8586后续卖药的一个生育症的一个临床推进计划，以及数据给出的时间预期。另外的话也针对弥漫大B的一个淋巴瘤，目前应该也是可以唯一可以兼顾两个亚型的有效分子产品。所以对于大地已经带有后续的一个一线临床的一个进展的一个情况。

发言人1   41:46
对，谢谢董事长，已经提醒我们时间已经过了。因为这次主要想沟通迪奥的情况，我就简单说吧。因为有了这笔输入以后，我们在尼罗曼大队就云南大学临床，尤其是到一线会花很多钱的。但是我们认为这一块对886是非常重要的一个实现的价值，也很重要的一个临床试验。有了这笔钱，我们在8286后线的以后的这个投资上会更激进一些。我今天就回答到这里，我们下次有机会交流我们临床后续哪些进展，我们再详细的讨论，谢谢。好的，谢谢杨林博士姐姐，然后我就没有其他问题了。好的，非常感谢小林博士今天的这样的一个整体的分享，确实可以看到对于书卧的海外的空间，不管是现在28字最后的获批和最后领用的进展，以及包括我们后续管线的像格里西西尼85865282608，特别是608的这样的一个整体进展，其实都是能够看到整体空间。那最后的话小林博士看看是否做个总结，看看还有哪些可以在跟投资人做展分享。

发言人1   42:59
谢谢谢谢徐晨，我再次感谢广大投资人对迪德的信心和支持。我觉得迪奥在战略上对输对输入的这个产品，对公司的整个战略是一个非常大的利好。我也想再次感谢阿斯利康，能够我们最终能够达成一个共赢的局面。有了这笔钱，我再回答这笔资金。我们能够更加聚焦我们的资源，我们的后线的产品可以会更快的向前推进。这个地方在我们看来这是我们战略前行的一步，可以说一小步，我们后面还有很多产品，我们认为他们的商业潜力是同样的，会有更大的有更大的潜力。我会努力的向大家把它放起内心，给我们投资人带来最大的回报，谢谢大家。

发言人1   44:09
好的，感谢小林博士，也再次感谢今天管理层的这样一个详细的分享。然后最后的话就是请大家多多关注狄仁医药，也关注后续公司的这样的一个全球进展。有任何问题欢迎跟今天的主办的券商，包括跟公司做详细的沟通和交流，再次感谢大家，今天时间祝大家生活愉快，投资顺利，谢谢您。

发言人1   44:35
感谢大家参加本次会议，用AI进宝获得优质复盘资料，更多专业AI工具和投研内容，打开进门APP领取会员体验，祝您工作顺利，再见。
