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全文摘要
会议聚焦长江环保集团及其子公司长江机械，强调了公司在环保行业的领导地位，尤其突出了标准环境公司因EADC带来的机遇。分析指出，标准环境股价坚挺，得益于其独特的海外渠道、全球生产布局及与大客户的深度合作。此外，东汉布什凭借其历史、技术优势及在全球暖通空调市场的领先地位，特别是在数据中心领域的竞争力，如磁悬浮离心机的高能效，强化了其在核电、轨道交通和数据中心等领域的市场份额。通过与长江环保的结合，展现了强大的定制化能力和服务水平。最后，会议预计长江环保及其子公司将持续获得新订单，为投资者带来增长潜力。

章节速览
00:00 标准环境订单增长背后的核心竞争力分析
会议聚焦标准环境在数据中心领域的订单增长，深入探讨其核心竞争力，包括海外品牌渠道优势、全球生产制造基地布局及海外大客户的长期支持。这些因素确保了公司未来三年业绩的高确定性，特别是在海外数据中心业务上，由子公司承担的订单展现出强大的竞争实力。

02:32 东汉布什的发展历史与冰轮环境收购的影响
东汉布什，一家拥有百年历史的美国暖通空调设备制造商，自1894年成立以来，不断在离心式冷水机组和螺杆压缩机技术上取得全球领先成就。1993年，公司经历马来西亚集团收购及与冰轮环境的合资合作。2012年，冰轮集团完成对东汉布什98.65%股权的收购，2015年注入上市公司体内，此后在冰轮环境的赋能下，公司收入和净利润显著增长，从2015年的11.3亿人民币增长至2025年的26亿人民币，净利润从6700万增长至接近3亿。东汉布什在全球拥有四个制造基地，覆盖多个市场，展现其作为全自动化生产基地的全面实力。

05:42 东航中央空调产品体系与市场竞争力分析
东航中央空调拥有完整的产品线，覆盖广泛的温度控制区间，自主研发生产包括磁悬浮离心机在内的全系列压缩机，关键零部件自制，系统设计与集成效率高。市场趋势显示，磁悬浮离心机因高能效、低运营成本受客户青睐，东航在该领域有十年以上经验，产品性能优越。东航选择差异化竞争策略，专注于数据中心、轨道交通等特种工业方向，凭借定制化能力在这些领域形成竞争优势。

09:42 核电与数据中心领域隐形冠军的企业发展分析
对话深入探讨了一家在核电与数据中心领域具有领先地位的企业。该企业自2007年起参与核电项目，成为国内核岛空调系统的主要供应商，产品覆盖中港和中核国核，全球服务机组超过200台。在轨道交通、化工重工领域，企业与行业巨头有深度合作，且在数据中心市场，尤其是AI相关的数据中心方向，凭借磁悬浮冷水机组等核心产品及丰富项目经验，迅速抓住市场机遇。企业重心转向海外市场，与本土集成商合作，服务包括北美、澳洲等地区的高端客户，展现出强大的市场竞争力和技术实力。

14:10 海外子公司竞争优势与投资时机分析
对话深入探讨了某海外子公司在数据中心市场的竞争优势，包括品牌认可度、稳定的市场格局及产能扩充能力。结合市场景气度提升与订单增长趋势，分析认为当前股价横盘震荡期为理想买入时机，预示未来订单突破与股价上涨潜力。

发言总结
发言人1
他，长江环保行业分析师贾少波，重点介绍了标准环境的最新情况及其在数据中心业务领域的核心竞争力，包括独特的海外渠道、生产基地以及大客户的认可。讨论了东方布什的历史、产品体系、应用领域及优势，如定制化能力与技术先进性，指出其在全球暖通空调市场，特别是在数据中心领域，凭借品牌、工厂及高度认可，具备竞争优势。他认为当前是投资标准环境（即标准环境）的好时机，强调了其未来的订单增长潜力和投资价值。

问答回顾
发言人1 问：标准环境公司为什么能拿到这么好的订单，它的核心竞争力到底来自于什么地方？
发言人1 答：标准环境公司的核心竞争力主要体现在三个方面：首先，它拥有独一无二且极具优势的海外品牌渠道；其次，公司在美国、马来西亚和中国等地拥有多个生产制造基地；最后，得到了海外大客户的高度认可，由此带来了大量的中长期订单支撑。这些因素使得公司未来三年的业绩确定性非常高。

发言人1 问：东方布什公司的发展历史和技术背景如何？
发言人1 答：东方布什公司成立于1894年，是一家有着百年历史的全球历史最悠久的暖通空调设备制造商之一，在美国享有极高的认可度。早在1960年代就开发了第一台离心式冷水机组，并且是全球首家将螺杆压缩机技术引入空调和智能领域的企业。公司在暖通空调领域拥有深厚的积累和技术优势。

发言人1 问：东方布什与病人环境之间的关系是怎样的？东方布什的产品体系特点是什么？
发言人1 答：东方布什在1993年被马来西亚一个集团收购后，总部迁至马来西亚，并与病人环境在烟台设立了合资公司。之后，在股权变动过程中，冰轮环境于2012年完成了对东汉布什98.65%股权的收购，并在2015年将东汉布什注入上市公司体内。通过这次收购和整合，东方布什得以步入经营正轨，并实现了显著的增长。东方布什拥有中央空调行业中最完整的产品线，能够研发和生产全系列压缩机产品，覆盖从零下271度到正200度的温度控制区间。其中，四千复利新基（磁悬浮离心机）因其高能效和低成本运营而受到客户越来越高的认可，公司在该产品上已有超过十年的研发生产经验。

发言人1 问：东方布什在全球有哪些制造基地？
发言人1 答：东方布什在全球有四大制造基地，分别是位于马来西亚的全球总部，中国烟台，英国哈文特（面向欧洲市场），以及2019年在美国艾阿密建立的新基地，主要服务于北美和中南美市场。

发言人1 问：在数据中心领域，对话故事的产品技术有哪些特殊要求？对话故事在暖通空调市场的主要业务领域是什么？
发言人1 答：对话故事在数据中心领域的产品技术要求包括能够在突发断电情况下30秒内完成重启，并在180秒内达到满负荷运行。这对客户来说是一个重要的技术考量标准。对话故事虽然在暖通空调领域布局广泛，但其重点是做差异化方案，专注于商业地产、公共建筑相关的住宅、办公楼、酒店、写字楼等方向之外，更侧重于特种工业方向，如数据中心、轨道交通、核电、电子厂房等，这些领域竞争相对不激烈，且对定制化需求较高。

发言人1 问：对话故事在特种工业领域有何竞争优势？对于数据中心领域，对话故事的主要产品是什么？
发言人1 答：对话故事在特种工业领域具备明显优势，尤其是在数据中心领域，能够根据客户需求快速提供系统化、定制化的开发方案。例如，在核电领域，它是国内供货量最多且产品种类最全的核岛空调系统供应商，占据60%左右的市场份额，并随着新增机组的出现，市场需求量逐年上升。在数据中心领域，对话故事主要提供一次侧能源装备，主要包括冷水机组（如磁悬浮变频离心式冷水机组和自集成自然冷却功能的风冷螺杆机组）、冷却塔、换热器等部件，其中部分产品入选过国家级推荐名录，拥有完整的技术实力。

发言人1 问：对话故事在数据中心领域的项目经验如何？
发言人1 答：对话故事在数据中心领域拥有丰富的项目经验，不仅在国内与中国移动、中国联通、超算中心（如广州超算中心、天河二号）及金融系统（如交通银行、中信银行）等有深度合作，而且海外市场的订单重心更明显，特别是在北美市场通过与本土集成商合作，服务于主流的大厂和头部机构，客户质量较高。

发言人1 问：对话故事在海外数据中心市场的竞争优势是什么？
发言人1 答：对话故事在美国子公司凭借其品牌认可度高、渠道优势明显，竞争对手包括江森自控、开利、特灵科技等国际头部企业。其在美国市场的产品份额稳定，且凭借快速扩充产能和高效的交付周期，有望在竞争中获得更大市场份额，从而带来持续的订单和高盈利性。

