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发言人1   00:00
目前所有会的朋友，大家晚上好，我是开源汽车组的徐建峰。今天给大家汇报的是我们刚刚外发的整个深度报告，立中集团的整个公司的这个核心投资逻辑。然后具体来看，公司是铝合金新材料以及汽车现代化零部件的供应商。然后也是围绕铝材料的关键工艺能力，实现了整个产业链上下游的纵向延伸。

发言人1   00:24
其中向上游来看，公司做的是铝加工以及中间合金，这两块的话是保证整个中游的原材料供应的稳定性。然后从中游来看，公司目前做的是整个铝车轮，这个是公司核心的三大业务之一。然后还有小部分做了一些轻量化零部件，然后通过中游去放量来实现规模化效应。然后下游，公司整个在这个应用领域开拓就比较多了。除了原先的汽车这一块，也在持续开拓。像这个偏高端一些成长性的业务，像这个微晶硅锂新材料，然后是航空航天特种中间合金，包括像这个壳叶轮可下材料以及机械结构件的。公司都在想着想办法去自己去做。所以说整体来看就是公司围绕整个捋这个加工产业链上下游做中向延伸的话，未来还是有非常大的前景。

发言人1   01:11
从整个发展历程来看，公司大概是1984年成立。刚开始做的是整个捋就废铝加工这块业务。然后是主要是然后到1995年的话，公司成立了一个新的公司叫利通车轮。也是因为原先在多年铝加工这一块的布局，所以说切入到了中游铝车轮这一块的这个业务。但是原先这个铝车轮这块业务并不属于这个上市公司母公司层面。

发言人1   01:36
还是然后是1998年的话，公司又成立了丽东清苑四通合金这个铝合铝旅公司，主要是做的是这个，轻合金这块的业务。这个是也是母公司现在做的主要核心业务。然后的话主要做的是这个履历中心核心这一块业务。然后的话15年的时候，整个中芯材这个铝合金中间合金这块业务的话，实现了整体的上市。然后的话但是原先这个母公司因为做这个中间核心，整个的体量也比较小，所以说一直没有放量。

发言人1   02:06
直到18年20年，公司实现了两次明显的并购的动作。第一块就是把整个送新材并用整个上市公司备用的利用智能这一块业务。然后这一块的话是目前三大业务核心之一。然后20年的时候又把整个上游的再整理这一块业务将并入到整个上市公司，从而形成了整个目前的三大业务板块成立的这个新的公司，叫立中集团。

发言人1   02:32
是当然的话，虽然说这两块业务是1820年才并入，但其实刚刚讲了就是布局的年份已经有二三十年，所以说在在这块经验布局上还是比较足的。只是说从这个报表层面的话，是1820年才并入。然后再形成这两大业务的关键并购，之后，公司就影响的比较快的速度的发展，就可以看到整个在20到24年，整个公司的营收跟硅谷经理的整个年化混合增速都分别达到了19%跟13%的水平，也是在实现快速发展。然后25年开始，随着三大业务的整个产销量的进一步的快速增长，尤其是重点核心的看点就是整个海外轮毂这一块产能的释放，以及一些关键新材料的释放上面的处理核心等等一些关键新材料释放的话，公司营收跟利润25年还是实现进一步的快速增长的这是公司整个发展历程。

发言人1   03:23
然后从如果从股权结构来看，就是目前的话，整体股权结构还是比较集中的。到今年一季度话，整个控股股东张氏家族大概持有直接持有的公司大概27%的这个股权比例。然后还通过天津东安兄弟这个子公司去间接持有的公司大概33%的股权。也就是说控股股东大概持有了目前60%左右这个股权。

发言人1   03:45
然后从具体来看，公司的这个业务结构就是，铸造铝合金是就上游这个制造铝合金是公司的核心的收入基本上。但是如果从利润来看，就目前来看铝合金车轮这一块业务，因为它整个毛利率更高，是目前整个集团业务。然后的话其他另一块业务就是中间核心业务这块这个体量的偏小，但是主要是提供了一个技术平台，就是在整个铝加工过程中都需要中间合金这个产品来实现更好的铝合金加工，实现更好的性能和更好的反应。所以说这一块它的核心价值在于这里。

发言人1   04:17
然后从目前整个营收拆分来看，整个做铝合金大概是25年的话，大概是营收量级是185个亿。在整个320亿的这个体量中占了大概是50%多。但是从这个毛利占比来看的话，整个铸造铝合金这一块业务的毛利占比大概只有三成多。

发言人1   04:36
然后是核心的这个毛利贡献，来自整个铝合金车轮这一块业务。它虽然说整个营收占比只有33，但是它整个毛利占比有五十多，也是目前整个公司的核心的盈利基础。因为它整个毛利率有接近20%，而像做铝合金的话，大概只有小个位数。像这个中间合金的话，大概只有十个点左右的毛利。所以说这个铝合金车轮对于公司的盈利还是非常重要。

发言人1   05:00
然后的话其他的话就是公司在新领域的这一个探索，主要是聚焦在一方面是中间核心这一块的话。像这个航空航天局的这种特种中间核心的产品的话，25年已经有出货了，大概有一个亿的这个量级。然后的话它的这个利润率就非常高了，大概有30%到40%。

发言人1   05:17
这个净利率加相比原先整个中间核心大概只有10%的毛利率，在小个位数的净利率是有明显提升的。包括像上游的在生理这加工这一块业务的公司，也在持续开拓一些更新的场景。像这个免热处理合金，包括微晶硅铝这个新材料等等这一块的话，整个盈利能力也是相对偏强的。所以说这一块后续的话，公司已经从一个有一些大家可能认为一个传统偏材料加工类的企业的话，如果这些新业务能够持续放量的话，已经具备了一些平台属性的高端以及新材料这种公司这种属性。所以说有望带来整个盈利跟估值的双提升的发展机会。

发言人1   05:53
然后具体来看公司整个三大整个业务板块核心看点，一个一块是整个上游铸造铝合金这块业务，目前这个体量最大。然后它整个核心逻辑如果从行业层面来看，第一方面就是下游整个汽车轻量化需求还是非常高的，所以说铝带钢这个逻辑还是长期存在的。像这个车里的话，单车用力量25年的话大概只有一百多。然后到30年的话，预计能到242公斤左右。这个体量还是有大概七八成的三倍的空间的。

发言人1   06:22
如果从整个铝再生铝这块的供给来看，它的核心是在17年的时候，国家出了一个电解铝那块的供给天花板。这个大概4500万吨的这个行业的天花板的上限。然后到25年的话，整个这一块的国内电解铝的产能，大概是3800万吨。虽然说离4500万吨才有一定的差距，但是从整个相对于整个下游轻量化这个需求大概还有七八成这个空间来。就是电解铝这个产能天花板肯定是长期存在的，所以说这个也给再生铝提供了非常大的发展空间。所以说公司预计即使是那些新业务没有明显放量的情况下，单纯传统铝制造铝合金这一块业务，公司也能够维持大概每年10%到10%的稳步增长的一个态势。所以说这一块也是只要是有一还是有千万需求。

发言人1   07:11
然后当然的话除了这个量级的增长以外的话，整个这一块的业务还有盈利改善的逻辑。尤其是在今年来看，这一块盈利是目前是更明显的。这个主要是受到这个流量上涨的话，公司因为做这个缕头缕金加工的业务，就是他把这个费旅拿来之后就加工成新旅。然后包括无论是新旅直接销售，还是说下游生产成这个屡屡车轮之后的话，进一步销售的话，存在一个新旧铝加仓的影响。

发言人1   07:39
如果整个铝价上涨的非常快，然后它又有上游的这个铝加工的成本，这个费的成本如果没有完全跟上这一块成本管控这一块的话，那么整个新旧价差对它整个盈利贡献就是非常大的。这个从具体从数据端反映来看，就是25年整个公司专项的业务的话，大概公公公司做大概贡献了两个多亿的利润。单吨的盈利的话，大概得有200到230左右。每吨的这个水平相比原先的这个高点，而且对于低点大概160到170元每吨是有明显的提升。然后公司指引就是26年的话，整个这一块的话，受益铝价的进入上涨的话，这个单吨盈利空间又明显好于25年。所以说这一块的话，这个公司也是受益整个股价上涨的这个逻辑。

发言人1   08:22
然后的话除了这个新修理加强这一块的影响之外的话，还有一个就是产能利用率这个问题，就是原先的话公司究竟配套厂客户电厂，所以说也建了比较多的这个产能。但之前的话产能力度偏低，大概五六成，目前已经起到七八成这个的话。大概这个工程成本分摊的话，对于整个公司在整理这一块业务的盈利能力提升是有比较大帮助。然后其他的就是在一些高附加值产品上，也是有明显的占比提升的这个情况。

发言人1   08:51
这个目前已经成了批量量级已经出货的高端附加值的加强铝合金的话，主要是这个免热处理合金这个产品。这个产品是什么呢？就是棉处理合金，它是一种专门为一体化压铸设计的这种一种特殊的合金材料。因为它的核心的特点就是，在这个铝压铸成型之后，不需要通过传统。因为传统的铝加工都是要经过热处理，如像一些固溶，淬火等等一些工序，来达到这个压铸铝合金所需要强度以及韧性这种性能条件的。

发言人1   09:22
但是他这个技术就免处免热处理这个技术是主要是为了解决这个问题，就是需要这个热处理这个问题就是为什么要进行这个热处理？原先的话像一块压住那个件的话，大概是有几十个甚至上百个零部件。通过大型的一体压铸件的话，通过一些小的零部件拼装组装而成的话，这些小零件还是要经过热处理来强化整个性能。但是因为整个一体化压铸的话，整个它因为一次成型整个一体化大的压缩件，所以说它难免是在整个一体化压缩中，有些部分是偏厚的，然后有些部分是偏薄的这这个位置也导致内部的结构就非常复杂。如果存在整个厚薄不均的这个问题，如果单纯的用一体化，就是一次统一的热处理这个过程的话，就可能导致热胀冷缩不一致的话，会导致比较明显的形变等等一些过程。

发言人1   10:14
所以说导会导致整个一对二压住的话，如果通过压这个热处理的话，会导致整个变变容易出现报废等等问题。所以说这个免热处理这个过程的话还是非常重要的。所以说整个免热处理的核心的话，主要是受下游整个大型一体化压铸的放量这个趋势，就是目前在大型一体化压铸车身结构件、底盘件等了，已经有比较明显应用了。

发言人1   10:37
从公司的这个出货量级来看，25年的话，整个棉额处理合金大概有4.5万吨这个体量。然后是收入体量是有6.7个亿的，这个体量大概是同比增速的，都有200%多的增长，这在公司大概是100亿左右。这一块在这里这块业务虽然说请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。说目前整个这个量级不够，但是因为它整个出货速度非常快，所以说未来还是值得期待的。更关键的就是除了这个量级以外的话，就整个盈利能力那就更强了。像这个棉的助力合金，它整体的这个盈利能力相比原先整个传统的再生铝的加工的盈利能力，大概目前来看就有3到5倍这个差距。所以说这一块就是后面随着他这样子的放量的话，这块风险会比较大，这是第一块。

发言人1   11:30
这个公司偏高端的财产旅游业务，就是免费作为核心。然后的话艾酸铝这一块，第二个比较高端的是这个微晶硅铝芯材料。这个材料主要是目前已经应用在像这个半导体设备的基座，包括这个芯片封装以及航空航天光学器件等领域的话，都有一些硬密形成明显的小票。这个应用也是偏高端的这个业务，还有25年。虽然说整个营收量级不高，大概是七百多万这个量级。但是从目前整个订单来看的话，还是相对比较充足的。公司指引就是今年上半年整个这一块的这个量级已经超过了去年全年这个量级。

发言人1   12:05
然后核心的话目前受到这个产能方面的影响，就是原先的话公司这块业务的产能大概只有15吨，也主要是这个资源为主。然后本次的话刚刚募投的这个新的项目，也要新增大概85吨的整个外销产能。然后也是实现这一块高端新材料关键替代。然后是木头后的话，这块预计的营收量也就会比较明显了。去年的话大概七百多万，今年的话预计千万级是没有什么问题的。如果整个85吨都全部投产，原先大概有原先的七倍左右产能的话，那整个的话这一块的营收体量就有望破亿了。然后是这一块的一个净利率，也是两位数的水平，相比原先小个位数的这个定位水平也是有明显的突破的这是这一块。

发言人1   12:47
然后的话再生铝这一块还有一块偏高端，这个业务就是这个葛钎焊膏导热压缩铝合金这块的这个业务。这个的核心功能就是替代这个电路板下层原有的变形铝这个板。所以说这一块的话，整个它的核心逻辑就是如果能够替代这一块的下材料的话，那它整个目前在下游像这个汽车液冷，包括储能和数据中心的管理等等这些领域的话，都是有比较明显的应用前景的。也是持续受益下游整个液冷需求的崛起。所以说短期虽然说这个量级可能不大，就是26年预计公司预计是只有小部分出口还处于下游整个认证阶段。但是从未来来看，这块前景是相对偏高的。然后是整个对于公司整个科技数的增长，整个估值的提升也是有非常大的帮助的。

发言人1   13:32
然后整体来看，公司整个再生铝这一块这个业务的它的核心的看点就是整个整个免热处理合金，包括微晶硅铝新材料，然后可可添加压倒可高导热压铸铝合金这一块的话，整个净利率都是有原先大概小个位数，大概几倍的这个水平。然后对于整个业绩后续的提升是有比较大帮助。然后传统那一块的话，收益整个轻量化趋势以及铝电解铝这个供给的天花板，还是有大概每年有个百之10到15%的稳步增长。

发言人1   14:02
然后这是第一块业务公司再生铝这一块的一个业务。然后再来介绍一下公司第二块业务就是这个核心的这个利润来源，就是这个铝合金车轮这一块业务。然后从整个行业来看，铝合金车轮就是替代了这个钢轮的这个趋势其实在在过往几年已经反映的非常明确了。就是从目前来看，整个铝车轮在整个汽车轮毂中的占比已经达到了78。可能这个比例，尤其是一些中高端车型，基本是采用这个的状态。所以说这块这个趋势空间还是非常大的。大概每年这个铝轮毂的销量量去都是有一级的水平。

发言人1   14:36
然后的话尤其是这一块另一块的话就是从结构来看的话，就是近年来这个高端工艺，这个锻造轮毂这个工艺也是有持续在深度的这个阶段。这个的话对于整个比轮毂的单个的单指单个的价格以及整个的盈利还是有比较的帮助的。然后这是行业层面。如果从公司来看，就是从目前来看，公司是国内仅次于中信贷款的第二大人工厂商。然后以外贸澳威整个来看的话，份额是相当大概都是10%左右的这个份额。就是2025年的话，公司这个出货量级是2300万只的这个量级。相比20年的话，是年后文化服务的增速还是非常高的，大概有10%几的增长。

发言人1   15:14
然后是从单价来看，也是有比较明显的提升的趋势。大概20年大概单价只有308元每支了。但是到目前为止的话，25年的话已经有449元每支了。所以说整个车辆业务都是处于量价提升的这个阶段，也是目前整个公司最赚钱的这块业务。然后这块业务就是未来核心看点主要是两方面，一块是整个海外产能的释放，然后另一块就是整个高端工艺锻造工艺的放量。这一块对整个公司的盈利还是有比较大的帮助。

发言人1   15:45
首先它就是整个海外产能释放，从原先公司整个2300万级的出货中，大概有六成的其实轮毂订单主要是海外这边的这个订单服务，主要是像一些OC的这个BBI，包括对美系这个通用服务这一块，整体订单需求是比较旺盛的。而且它不像这个，其实这些厂商在在海外其实还是量级还是可以的。它不像在国内可能是受到比较大的压力的话，是受到比较的明显影响。公司反馈就是这些车企的话在海外它其实订单是非常需求非常旺盛的，也是导致公司产能出现问题，然后没法交付的这个问题。所以说为了整个满足整个订单的交付，公司也是在积极木头新的产能。

发言人1   16:26
本次新的木头产能中有一块，项目，就是整个泰国三期工厂建设。原先公司的话，泰国三期工厂2212期工厂，大概是也有仅有的成熟的产能，大概是500到600万只的整个铝轮毂的产能。然后新增的话要新增300万值的产能，大概是投产后大概能到八九百万值的这个体量。然后的话在新工艺这一块的话，也在持续的打造新产能。大概泰国工厂第三工厂的话要建设大概18万级的整个锻造车轮的产能。然后整个木头后的话大概能到8000到800到1000万的产能。然后也是整个覆盖整个东亚地区以及整个欧洲市场。

发言人1   17:04
然后另一块就是墨西哥基地这一块就是。原先已经有180万的产能，然后二期产能是大概是去年年底投产的，然后也是目前已经在持续的产能爬坡这个阶段。后续的话还要规划大概50万值的锻造轮毂的产能。

发言人1   17:20
然后为什么觉得海外这一块的盈利，为什么我们觉得这后续有比较明显的提升空间呢？一块就是从产能这一块的话，如果随着后续整个泰国基地，包括整个墨西哥基地的投产的话，这一块产能利润提升的话也是有直接放量，直接受益。整个放量就是像泰国基地，原先大概年盈利了大概是1.1个亿左右的这个体量。如果后续整个300万只泰国基地的整个都全部投放的话，那这块这个盈利有希望到1.5到2个亿。有，然后是墨西哥基地，之前是没有这个没有投这个二期没有投产。所以说产能利用率的话，导致他整个墨西工厂其实25年是亏损的。但今年的话，随着整个墨西哥工厂的投产，大概这一块也是有望贡献大概小一个亿的利润。这一块就是放产户外海外放量的话，这一块对他也比较大帮助。

发言人1   18:08
然后的话就是海外这块盈利的话，还有一块就是受铝受益，也是受益这个屡屡价差的。这个就是国内跟海外这个铝价差对于公司还是有帮助的。因为公司刚刚讲介绍了，公司大概有16% 10的这个屡屡轮毂的出货是大概是在海外的。然后这其中60%中有30%是其实是因为受海外产能影响。所以说其实是国内先生产，然后再做到海外的。所以说也是受到整个国内外铝价价差的影响。因为公司有上游通过上游废铝加工进行生产之后再出口海外，所以说也是有一定的价差。所以这一块对这公司就短期业绩有比较大帮助。这是这一块海外产能放量，对于公司整个旅游人口这一块业务还是有比较明显的业绩的增长。

发言人1   18:56
然后另一块就是上面一块，另一块业务就是整个锻造工艺这个打造。就是刚刚讲的在公司在泰国跟墨西哥那一块都有机木头。整个这个锻造工艺的锻造工艺，包括国内原先也有一些。为什么觉得这个锻造工艺是非常重要的？因为这一块的话就整个单支盈利，因为还因为目前整个锻造工艺在整个车轮中的占比还不高，尤其主要是在一些中高端车型上，所以说它还处于整个方向渗透率提升的放量阶段。这一块的话也保证了它整个目前的单支盈利还是相对偏高的。

发言人1   19:27
大概目前单支的这个锻造车轮盈利的话，大概有100到200元每只的这个水平。而原先的话公司整个传统低压铝车的话，大概只有20原本的整个盈利水平。所以说这一块大概短期至少能够有个十倍左右，然后远期其实下降一点，整个盈利还是相比原先是高很多的。所以说公司也是在积极通过产能的投放，然后把这一块量给补上来。整体来看，就是整个公司铝轮毂这一块的业务的话，整个受海外跟产能跟投放以及整个交通工具的打造了。这一块的话还是有望至少在未来两三年还是成为公司核心的业绩的增长驱动力。

发言人1   20:05
在这一块，然后公司还有第三块业务，就是这个中间核心业务。这个钱中间核心业务刚刚讲虽然说整个量级不大，但它是整个铝加工过程中的关键原材料。所以说几乎所有的整个高清的铝材加工，都离不开这种中间核心。所以说整个这个其实是还是非常重要的，也是公司基于整个产业中下上中下游去考虑去进行布局的这个业务。然后公司在行业内也是整个全球龙头的地位。然后这一块业务的目前核心价值一块就是整个行业地位非常稳固的，这个对于整个客户粘性的打造还是有非常高的。因为整个中间核心虽然毛利没有这个车轮那么高，但因为它属于关键的工艺添加剂，所以说客户肯定不太想频繁切换整个供应商，所以说这一块整个客户粘性非常高的对整个这一块的话，这个原先传统的这种中间核心的这每年稳步做还是能够得到保证。

发言人1   21:00
然后的话基于他多年的整个传统中间核心的业务技术的积累，以及客户粘性，他也在进一步做一些偏高端的高端中间合金的材料。像这个高端精密细化剂稀土中间合金，包括航天行程这个重中间合金，公司都在积极布局。也是推动公从传统的这种比加工的这个领域，像一些更高端的航空航天高端装备等一些新产品进行开拓。并且目前来看的话，这种高端材料其实已经有出货了。

发言人1   21:29
就是25年的话，整个像航空航天类的这种中间合金，大概是公司出货量只有1亿元，大概是465吨这个水平。然后整个盈利能力就更突出了，大概这一个亿的营收中，大概有三四千万是整个净利。销售这一块利润率也还是非常高的，也是这个新材料业务是公司未来的核心看点。然后是公司也公告，就是这些这个业务的话，整个也是像航天空，两年内也是通供货间接供货，像安全航天等等一些车。所以说这一块这个企业，所以说整个那一块未来的话也是整个这个公司这个中心核心业务这一块核心的看点。

发言人1   22:08
然后在中间合金这块业务的话，还有一块附加的业务，就是整个公司还布局了锂电电池电解质材料这块这个核心业务。为什么会在整个铝加工这个主业这一块的话之外的话布局的一块电子材料这块的业务？主要是因为电子材料它电解质生产过程中的话，有一个关键副产品是氟化盐，是公司中间核心业务的关键原材料。所以说也是所以基于这个原因的话，公司通过原先这个子公司山东力动新能源，然后进行了布局这一块的这个业务。主要是因为副产品是关键原这个中间核心的关键原材料。

发言人1   22:43
但是整个电子材料这一块的话，前几年还是受到整个行业波动的这个扰动。所以说前期其实出货一直有问题。也是这块业务的话大概是一直处于这个亏损状态。像去年的话，这一块业务是亏损了四五千万。

发言人1   22:55
然后公司的话原先是控股的，大概持股的72%，所以说这一块业务他对公司过往几年还是有比较大的业绩的拖累。然后的话25年的话，公司把这块的业务的控股权让给了整个扩容新材那一块，扩展新材也是全球领先的电子电解液的供应商。所以比如说，然后他自身的这个持股比例是由72%下滑到了45%。

发言人1   23:18
虽然说是有控股权，但是还是有45%的这个比例。这一块的话，如果真的未来这个控制性能，不是利用新能源这一块，这个业务能够持续放量的话，这一块还是能够会给到顾客这样稳定的业绩。这个投资收益这一块，然后从也是从基本面来看，就是在库存新材这个导入之后，整个其实确实整个电子材料是已经有了明显出货的增长的。虽然说从盈利来看，去年是亏损了四五千万。然后今年在关心的这块的带动，有包括下游涨价等等一些来看的话，整个今年的话一季度整个电池材料这一块的盈利已经有2000万了。然后全年的话请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。预计这一块能够至少8000万以上，将近一个亿的盈利。这一块公司以45%的这个持股比例的话，大概就是能够从去年大概是对业绩报表的话，大概有3000万的业绩脱离了到贡献大概有个四五千万利润，这也是一个核心的利润增长来源。

发言人1   24:23
然后的话除了这一块的话，就是公司在除了这个锂电液态液电解液这一块的布局的话，公司也在跟控油清在一起的话，进行推动像这个固态电池和钠离子电池的一些关键原材料研发落地。像这个固态电池这个关键材料的话，目前也已经有一些专利了。所以说在这个前沿技术这一块的布局上，公司也是在持续的布局的状态。

发言人1   24:46
最后关注一下这个公司集成这块的一个业务。然后是因为公司原先主要是做这个，原做的一块业务，所以说短期做的还是偏结构件类似。然后从目前已经有了比较明确的订单，就是跟回景智能已经有了五年，大概7500万元的今年这个采购协议，然后给他提供的像这个人机器人股价，包括肩部关节等等一些结构件。然后是然后也跟韦景在上海成立了一个专门公司，承接整个机器人材料研发。所以说整按具体布局的这个阶段，虽然说短期还是聚焦结构件，但是一旦有进一步的突破之后，也在积极探索像零部件组装集成等等一些新业务。然后包括客户端，还虽然说公司前期目前已经有了明确的是微信智能，这个不是大客户，但是公司也在积极探索在一些大客户上面的对接。虽然说短期预期不高，但我们可以持续关注后续这块业务的进展。然后公司各个业务的这个基本情况，基本是这样。

发言人1   25:51
然后投资建议方面，我们觉得因为公司已经刚刚募投了整个新的项目，然后整个布局的点也有像这个呃盈利主力要向的采购工厂车轮产能的放量。包括像高端新材料的布局，像微晶规律新材料85吨产能的投放，以及整个偏更高端的航空航天类的中间合金的一些研发。所以说整个这一块业务的话，未来都是有比较明显的前景。

发言人1   26:18
然后的话未来几年的核心的增长点的一块，就是海外车轮跟锻造车轮这一块的业绩确定性是非常高的。然后的话就是整个规定新材料，包括航空航天高端中介核心，包括刚才讲的这个可行加液加注液的这个材料的话，都是在身处整个相对偏高端的市场，所以说也是打开了整个远期的想象空间。而从业绩来看，我们预计公司大概26年的话，预计整个业绩能够超10.5个亿。然后未来两年的话，约保持大概20%左右的这个业绩增速，还是没有太多这个问题。然后目前公司大概估值的话大概也就12个亿左右，所以说我们也是非常看好公司整个后续的发展前景。

发言人1   27:00
谢谢各位投资者重点关注。然后好，然后有关这个利润集团分享大概就是这样。如果有更多细节方面的内容需要联系的话，也欢迎各位投资者与我们这个开云汽车团队进行联系。也感谢各位投资者今晚的时间，谢谢。感谢大家参加本次会议，用AI进宝获得优质复盘资料，更多专业AI工具和投研内容打开进门F领取会员体验。祝您工作顺利，再见。

发言人1   27:30
本次会议仅面向开源证券的专业投资机构客户或受邀客户，仅供在新媒体背景下研究观点的及时交流。第三方专家发言内容仅代表其个人观点、所有信息或所表述的意见并不构成对任何人的投资建议。未经开源证券事先书面许可，任何机构或个人严禁录音、转发及相关解读。涉嫌违反上述情形的，我们将保留一切法律权利。感谢您的理解和支持，谢谢。
