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全文摘要
恒力液压在机器人领域的发展受到了广泛关注，特别是在与特斯拉的合作上展现出巨大潜力。特斯拉计划将产能逐步提升，对行业产生显著影响，而恒力液压凭借其在高端制造和机械加工领域的优势，被看好能进一步深化与特斯拉的合作。此外，恒力液压在电机、四杠产品、材料和结构件等方面也取得了显著进展，显示出公司在非挖掘机市场的巨大潜力，尤其是农机和工业市场。恒力液压在机器人和高端制造业中的关键地位及增长机会得到强调，公司正积极布局工业四杠市场，与外资品牌的竞争格局也在逐步优化。总体而言，恒力液压正抓住机器人技术革新的机遇，为未来发展开辟新的增长点。

章节速览
00:00 恒力液压与机器人板块市场分析
会议聚焦于恒力液压在机器人新业务的布局，强调其作为重点推荐对象。当前市场普遍关注特斯拉V3量产节奏，预计年底产能将达到周产1000台，2024年上半年有望提升至周产2000台。此外，讨论了国内链期待的指数上市催化作用，预估上市市值不低于420亿，目标估值空间可达2000亿。

02:23 恒力布局特斯拉供应链，拓展机器人赛道
公司积极开拓特斯拉供应链，包括电机、结构件等产品，计划通过体外公司运作，预计单机价值量达25000元左右，年利润有望超20亿。同时，公司看好机器人市场，正布局更多产品，有望复制主业成功经验，实现盈利空间的进一步突破。

06:35 公司与特斯拉合作进展及国产链布局动态
对话讨论了公司与特斯拉在电机、金结构件及TPU材料等产品上的合作情况，当前产能未达预期但准备充分，海外墨西哥工厂正增加产能。国产链方面，公司去年已开始对接，国内客户观望特斯拉进展，预计特斯拉成功后国产链将迅速放量。此外，工业四杠项目自2020年立项，2024年精密工厂投产后持续调试产能和开拓客户。

09:10 制造业国产替代与产能提升机遇
对话围绕制造业国产替代的机遇展开，强调了外资交货周期延长背景下，公司产能提升与市场开拓的重要性。公司正利用市场缺口，加速国产替代进程，目标实现从年收入3亿至50亿的飞跃。此外，半导体产业的扩产为公司带来了新的业务增长点，有望通过技术同源性和客户重合度，进一步开拓机器人市场，实现进口替代与海外市场的突破。

14:44 工业市场竞争格局与恒力崛起分析
工业市场竞争格局较为简单，主要竞争对手包括斯凯孚、舍弗勒及日本THK等，而中国台湾的上银和银泰表现不俗。恒力作为后起之秀，凭借精准的目标客户定位、性价比优势及高效的交货周期，有望迅速超越外资和台系供应商，实现技术与规模的双重突破。

16:02 挖机市场与阿尔法公司核心部件份额提升分析
对话探讨了挖掘机市场的国内外需求，特别是海外市场的景气度，以及阿尔法公司在油缸等核心部件上的份额提升策略。公司通过拓展产品线至行走马达和回转马达，实现了挖机核心部件的全面覆盖。在油缸市场，阿尔法公司正通过与卡特彼勒的合作，提升中挖油缸的市场份额，预计从50%提升至70%-80%，同时国内主机厂和日系厂商在挖机油缸上的份额已接近天花板。

20:23 挖机泵阀市场潜力与卡特份额突破分析
对话探讨了挖机泵阀市场的巨大潜力，特别是小挖泵阀与行走马达的市场空间，预估若公司能充分利用现有份额与新产品线，可实现市场规模翻倍至80亿。此外，卡特泵阀的市场份额正在逐步提升，近期已成功突破并获得三款泵的订单，显示出公司在卡特供应链中的重要地位，未来几年挖机板块有望保持强劲增长。

23:52 非挖市场复苏与农机行业增长潜力分析
对话讨论了非挖市场在经历下行后开始复苏，预计今年能维持15%左右的增长率。特别指出，农机行业在海外市场有巨大增长潜力，尤其是欧美市场，估计一年液压件采购需求达130亿美金。公司正通过开拓新客户、海外建厂等策略，力求在被丹麦丹佛斯等垄断的市场中抢夺份额，展现农机市场大有可为的发展前景。

27:35 恒力液压：新老业务齐头并进，业绩持续高增长
公司自2022年起收入稳步增长，去年突破凯斯纽荷兰，拿下44.47亿订单，实现质的飞跃。主营业务挖机及废挖收入去年约110亿，预计2023年增长25%。连续四个季度收入增长20%-30%，中报预估二季度收入增长超30%。尽管面临汇率压力和墨西哥工厂亏损等短期挑战，经营端利润仍保持高增长。长期来看，新业务空间可再造一个规模，老业务增长潜力达3倍以上。当前正值特斯拉人形机器人量产拐点，以及行业重要会议召开之际，恒力液压正处于向好节点，建议重点关注。

发言总结
发言人1
他，国际机械分析师秦亚楠，在电话会议中重点汇报了恒力液压的最新发展情况。秦亚楠持续推荐恒力液压，强调其在机器人新业务布局中的巨大潜力。随着特斯拉V3量产的推进，恒力液压周产机器数量从几十台增长至年底的1000台，预计明年可达2000台至5000台，显示了公司在新兴市场，特别是机器人领域的积极布局和拓展能力。国内产业链高度关注恒力液压在特斯拉供应链中的角色，预计其市值在IPO预期下，可能达到420亿至2000亿之间。秦亚楠还指出，恒力液压不仅聚焦于机器人领域，还在工业四杠、农机及非挖掘机市场等方面展现出广阔的发展前景。公司通过精准的市场策略和产品定位，有望实现国产替代和进口替代，特别是在高端制造领域，这将为恒力液压带来显著的业绩增长和市场份额提升。

要点回顾
恒力液压近期的情况如何，以及它在机器人新业务布局方面的进展怎么样？恒力在推进机器人业务方面有哪些进展？
发言人1：恒力液压目前仍然是我们重点推荐的对象，关注点在于其机器人新业务的布局情况。整体来看，机器人板块正等待特斯拉的节奏，特别是V3车型的量产进展。据我们了解，产业当前周产几十台，预计年底将达到周产1000台，明年上半年有望实现周产2000台，年底则可能达到周产5000台的产能，这是特斯拉供应链给出的产能指引。恒力一直在积极布局机器人新业务，不仅在四杠产品上取得显著进展，签署了相关保密协议和商务条款，而且在电机和其他产品线也有所开拓。比如，公司生产的电机产品作为零部件提供给特斯拉进行组装，同时还有其他新产品如结构件、材料（包括TPU材料）等也在布局中。

国内某公司（未明确指出）的上市计划以及相关估值情况如何？
发言人1：国内某公司在语数之前已成功完成注册IPO，近期正准备发行，预计在八月初能够IPO上市。该公司的估值较高，计划募集二十多个亿的资金，发行不超过四千多万股，预估上市后的市值将在420亿左右，甚至可能达到2000亿左右的估值空间。

恒力在机器人业务上的单机价值量及潜在盈利空间如何？
发言人1：目前，恒力对接特斯拉的产品单机价值量大约在小大几百到接近1000元不等，随着新产品如十几根、电机、离合器以及零销售链接等的开发，单机价值量有望提升至25000元左右。按照预计的百万台以上的销量和较高的净利率计算，恒力有望实现20亿以上的利润规模。一旦机器人实现大规模量产，其卡位优势将更加突出，未来的盈利空间将比目前预估的更大。

恒力当前的产能状况如何，以及国产链对其产品的需求预期如何？
发言人1：恒力的产能准备较为充分，海外墨西哥工厂正在增加四杠及4杠的产能，而国内已有一条生产线。目前周产尚未能达到最初市场预期的1000台，但随着产能逐渐释放，有望接近甚至超过这一目标。国产链方面，由于特斯拉四杠的示范效应，国内许多客户都在观望特斯拉进展，但一旦特斯拉成功应用四杠技术，国产链将很快跟进放量。

今年公司在市场开拓方面取得了怎样的进展？
发言人1：今年由于制造业需求的火爆，外资和日系企业的交货周期延长至六个月以上，这为公司提供了国产替代的机会。从年初至今，公司的产能已达到满负荷，月出货量从三四千根增长到约7000吨，产值在2亿左右，基本实现了公司年初的预期目标。

公司当前的产能情况如何？未来有何预期？
发言人1：目前公司月产能在7000吨左右，而一期产能可实现20亿产值，预计未来几年将翻倍增长，明年有望达到10亿收入，后年可能做到20亿。二期项目也在积极筹备中，预计整体可做到50亿产值，主要会增加特种大型精密丝杠的生产。

公司在半导体设备及海外市场方面有哪些机遇？
发言人1：当前半导体产业正大规模扩产，带动整个机床和制造业设备需求旺盛，尤其在半导体领域的四杠和导轨等方面存在较强缺货情况。公司拥有良好的进口机床供应商关系，在产业周期上可以同步实现国产替代和进口替代，并有机会开拓海外市场，特别是在设备紧缺的情况下，公司有机会与外资机床厂商竞争。

公司如何把握工业母机市场的东风，提升市场份额？
发言人1：公司计划利用行业景气度提升的时机，通过性价比和交货周期的优势，快速超越外资和台系供应厂商，在精准对标目标客户和市场竞争策略上发挥已有积累，进一步拓展市场份额。

挖掘机市场的情况及公司阿尔法公司在该领域的表现如何？
发言人1：挖掘机市场国内外需求旺盛，特别是白塔和海外市场增长显著。公司阿尔法公司已全面覆盖挖掘机四大核心部件，并在市场份额上有望提升，特别是在中挖和大挖油缸领域，由于技术壁垒较高，主机厂难以实现自制，因此公司的供应优势更为明显。

卡特在挖机油缸市场中的份额以及未来发展情况如何？
发言人1：卡特在挖机油缸市场中的份额估计为50%，预计在拿到中挖油缸包后，其市场份额可能提升至70%到80%。目前，国内主机厂和日系厂商在挖机油缸市场的份额接近饱和，增长空间有限，主要依赖于卡特新推出的高价值产品线落地。

挖机泵阀市场的潜力有多大？
发言人1：挖机泵阀市场具有较大潜力，一方面产销量还有提升空间，另一方面新产品线正在开发中。挖机泵的小挖产品已达到约67%的市场份额，中大挖产品则在20-30%之间，相比小挖还有翻倍的增长空间。

马达部分的产能和市场预期是怎样的？
发言人1：马达部分设计的产能为20亿，其中回转马达市占率约20%，行走马达目前未做，但去年开始着手研发并预计设计产能可达20亿。整个马达板块有望做到五六十亿的市场规模。

卡特在挖掘机市场的收入增长预期是怎样的？
发言人1：假设不考虑行业的增长，仅考虑公司自身阿尔法确定性，去年卡特在挖掘机市场实现了约45亿的收入，其中挖机油缸市场约25亿，泵阀市场约20多亿。如果卡特增加5亿，且市场份额有所提升，挖机油缸收入可能达到30亿左右，泵阀加上行走马达可能增加20亿，小蛙中大挖泵阀也有望增加10亿，总计可能实现80亿左右的收入体量，相较于目前的收入翻倍增长。

卡特在泵阀市场的表现及其对公司的意义是什么？
发言人1：卡特在泵阀市场已经开始突破，尤其是在前装市场，光挖机市场就有四五十亿的份额。公司已成功突破卡特，拿到三款液压泵的订单，包括装载机和挖掘机用泵，显示出与卡特合作的曙光。卡特在泵阀制造装备上的采购额非常高，若能进一步获取更多市场份额，对公司而言将是重要的增长动力。

非挖掘机市场的特点及未来发展情况如何？
发言人1：非挖掘机市场非常分散，涉及领域广泛，如高级应用、盾构、海事、冶金、军工等。非挖市场在挖机市场表现较差时仍能保持二三十的增长，近两年受高级市场下行影响增速放缓至个位数，但随挖机市场逐渐回暖，非挖市场也开始复苏，预计今年增长约15%，长期来看，非挖市场的增长潜力仍然较高。

公司在农机市场的进展如何？
发言人1：公司自2022年开始进入农机市场，近年来收入规模保持在两三亿左右。去年通过与凯斯纽荷兰的合作实现了质的突破，获得了4.7亿的订单。农机行业在海外市场具有较大空间，尤其是欧美市场对农业机械的需求强劲，而该领域目前主要被日本和丹麦企业垄断。公司正积极开拓新客户和市场，有望抢占更多外资份额，并计划在海外建立工厂以增强竞争力。

公司目前的整体经营状况及未来展望如何？
发言人1：目前，公司主业挖机和非挖板块连续四个季度实现双位数高速增长，预计今年收入增速在25%至30%之间。尽管面临汇率波动和墨西哥工厂费用计提等压力，但经营端利润率超预期，能够抵消汇率影响。下半年随着基数效应及新业务拓展，利润增速有望进一步提升。此外，特斯拉的新产品量产将对公司产生积极影响，而近期的人工智能大会和人形机器人大会也是利好因素，整体业务发展处于景气上升通道中。

