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全文摘要
长江证券研究所举行电话会议，聚焦光电和电器行业现状及市场关注。强调会议内容仅限白名单客户，严禁传播。尽管市场情绪偏弱，但行业仍具投资潜力。针对国产算力份额担忧，会议指出担忧基于不准确信息，强调公司技术、交付能力与成本控制优势，预判将在国产算力领域占20%至30%份额。提及全球连接器行业变化，公司作为龙头，凭借优势在国产算力和AI领域占有利地位。会议总结，尽管基本面与业务进展存在背离，但预估在国产替代和AI推动下，公司有望迎来二次高增长，前景乐观。

章节速览
00:00 光电航天企业份额争议与市场情绪分析
会议回应了市场对光电航天企业国产算力份额及节奏的疑虑，澄清份额争议无依据，强调份额确认延至7月底至8月初，市场情绪影响股价，重申企业投资价值。

03:09 国产算力领域公司市场份额预测
对话深入探讨了国内算力领域两大核心公司市场份额的预测，基于技术、交付能力和成本控制三大维度分析，认为这两家公司作为行业龙头，有望在国产算力市场中各自占据20%到30%的份额。分析强调了光电电器在技术领先性、产能规划及成本控制方面的优势，尤其是在行业普遍面临降价压力下，光电电器能够有效保持盈利能力，展现出强大的竞争力。

08:29 AI驱动连接器行业格局巨变
2025年，连接器行业因AI影响发生重大变化，安菲诺超越泰科电子成为全球第一，收入增长显著，主要得益于其对AI赛道的重视和战略收购。相比之下，泰科电子因过度依赖汽车市场，增长放缓。这标志着AI正在引领连接器行业进入新的高增长阶段。

11:29 国产算力与AIDC建设：光电电器的液冷与高性能模组机遇
对话聚焦于国内连接器龙头企业光电电器在国产算力与AIDC建设中的布局，特别是24G高性能模组和液冷技术的应用。光电电器正配合下游客户研发，通过了单体测试等环节，预计国产芯片大规模放量将推动液冷市场空间快速扩容，至2027年有望达到450亿人民币的市场空间。

16:37 光电连接器行业前景与公司份额分析
对话围绕光电连接器行业的发展机遇与公司份额展开，指出行业正迎来二次高增，公司作为龙一龙二，技术领先，有望在国专利项目中获得20%-30%份额。预计七月底八月初出商务标结果，公司基本面与股价走势出现背离，产品验证顺利，费用发放将在月底至下月初确定，整体看好公司在全球连接器大变局中的表现。

发言总结
发言人1
主持的电话会议专为长江证券研究所的白名单客户举行，强调了会议内容不得未经书面许可传播，否则需承担法律责任。会议主要聚焦光电和电器行业，特别是中光电在市场情绪较弱背景下面临的挑战。他指出，光电和电器的市场表现与公司基本面出现偏离，因此组织电话会议以回应市场关注并重申两家公司的投资价值。讨论了光电稳定器公司在国产算力份额和节奏上的预期差异，强调了公司技术、交付能力和成本控制的优势，预期这两家公司能够占据20%到30%的市场份额。此外，他还提到了全球连接器市场格局的变化，特别是安费诺如何在AI领域超越泰科电子，以及中国企业在国产算力和AI领域的机遇，尤其是光电和电器在高性能模组和液冷技术上的优势和市场潜力。最后，他重申了对光电和电器未来表现的乐观预期，并感谢参会者的关注。

问答回顾
发言人1 问：在国产算力方面，市场对光电和电器两家公司的份额预期存在不一致，能否分享一下你们对于当前市场关注的问题的判断？
发言人1 答：我们判断目前市场针对光电和电器在国产算力份额上的预期并不准确。实际上，这两家公司在技术、交付及成本方面具有竞争优势。技术层面，光电和立讯在高速112G高性能模组领域处于国内前二的位置，拥有自主可控的知识产权；交付层面，光电通过大额投资快速扩展产能，目前厂房规划已达到约380亿的规模；盈利能力方面，尽管面临降价压力，但光电的毛利率和净利率下降幅度非常可控，维持在合理水平，这得益于公司强大的成本控制能力。

发言人1 问：能否透露一下关于份额确定的具体时间点是什么时候？
发言人1 答：份额确定的时间点最初预计为5月30号，第二次是630，第三次是715，但现在可能要延后到7月底到8月初。这个时间点的延后主要是因为相关份额的确定需要等待发放编码的具体时间敲定后才会完全敲定。

发言人1 问：那么对于这两家公司在国产算力方向上各自能占据多大的市场份额，你们有什么预测？为什么认为这两家公司能在国内算力赛道上占据领先位置（龙一龙二）？
发言人1 答：我们预测这两家公司在国产算力方向上各自能够占据20%到30%的市场份额。主要原因有三方面：首先，从技术角度看，光电和立讯在高速112G高性能模组领域具备领先优势；其次，交付方面，光电通过大规模投资和产能扩张展现出了强劲的扩展速度；最后，从盈利能力看，尽管面临降价压力，但光电能够较好地控制成本，保持相对稳定的毛利率水平，展现了强大的成本控制能力和经营管理效率。

发言人1 问：在2025年全球连接器格局发生了什么样的巨变？
发言人1 答：在2025年，全球连接器格局发生了巨大变化，安菲诺公司强势反超长期占据全球第一的泰科电子，收入差距达到了60亿美金。当时，泰科电子作为全球第一，收入规模约为160亿美金，而安菲诺则以150亿美金紧随其后。但到了2025年，安菲诺通过更加重视AI赛道并进行了一系列关键收购，如视频购和CommonScope的CCS业务，实现了快速增长，收入规模同比增长52%，达到231亿美金，超过泰科电子60亿美金。

发言人1 问：国内连接器企业装光电等为何在海外业务发展受限？
发言人1 答：国内连接器企业如装光电等属于中国国企，他们在海外业务发展上面临一些障碍，主要体现在认证难度较大和难以快速起量。虽然产品已进入部分海外供应商名单，但由于是中国企业身份，相关业务未能有效放量，尤其是在海外市场拓展方面存在困难。

发言人1 问：国内AIDC建设的情况如何？以及光电和电器在其中扮演什么角色？
发言人1 答：目前国内AIDC建设正处于起点阶段，华为即将发布的高端芯片及整机柜产品有望开启国内大规模AIDC建设浪潮。对于光电和电器这两家公司而言，它们在国内主要围绕国产算力进行布局，提供高性能模组（如24G高性能模组）解决中心机柜内芯片间互联问题，并依托电连接器优势拓展液冷解决方案，以满足芯片散热需求。

发言人1 问：国产芯片及配套设备在AI领域的市场空间预估如何？
发言人1 答：预计从今年下半年开始，国产芯片将进入快速批产爬坡阶段，至2027年有望达到300亿以上的年度出货量。按单芯片价值15000块人民币计算，市场空间可迅速扩容至450亿人民币。而国内企业在高性能模组和液冷技术方面具有竞争优势，正积极与下游客户配合研发，预计在商务标阶段取得良好结果。

发言人1 问：对观点公司的业务进展和市场份额判断如何？
发言人1 答：观点公司目前基本面与实际业务进展出现强烈背离，销售的产品在客户端验证顺利，预计月底至下月初将发放最终份额。鉴于其作为行业龙一龙二的地位和技术交付成本领先的优势，我们判断该公司至少能获得20%到30%的市场份额。因此，我们看好公司在全球连接器大变局背景下迎来二次高增的发展前景。

