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发言人1   00:00
然后可能大家今天上午来问的比较多的一些问题，就是说感觉好像环比的增速没有特别高。我这里做一个解释，有几个影响因素。首先第一个是我们这个显示材料这块这个业务显示材料这块我们这个是确实是受下游的这样一个需求端的影响，这个收入是略微是有一定的下滑，这个下滑幅度不是很大，可能在十来个点，左右。那这个也是，原因的话，大家其实也应该比较了解。就是，下游这种像消费电子受到一些比如说成熟涨价的影响，这个需求量下滑，所以导致这个面板厂的价动率出现这样的一个下滑和波动。所以这个是我们认为这个影响，其实也是属于阶段性的。

发言人1   01:11
下半年的话，我们认为这块应该是会有一定的改善。那因也是因为我们一方面我们的这个产品的市占率还在持续的提升。另一个方面就是这个8.6代线涉及到的这些新的产品，应该也是要逐步的开始放量了。因为大家也都能看到，就是我们国内第一条8.6代线，也已经正式宣布投产了。我们这边是有两款核心的材料，PSPI和ink，顺利的在这条8.6代线上实现了首发的批量配套供应，同时也是国内唯一一家有两款材料能够去可以靠这条8.6代线。所以随着这个8.6代线的释放，我们认为下半年这块业务也会有迎来一定的改善。

发言人1   02:10
第二个影响因素是我们这个耗材的这个玻璃。其实对这个业务端，利润端来看，还是会有一定的影响。虽然这个幅度不大，但是还是会有一定的影响。相比就今年因为中间把这个耗材剥离了，那我们今年上半年这块耗材玻璃其实比去年这块少了有小几千万的利润，所以这个也是一个影响。

发言人1   02:43
第三个影响就是我们这个光刻胶，光刻胶这块有两个影响因素。一个是我们3月20号的时候，也是首条量产线正式投产。那投产之后这个折旧摊销这块会有一定的这样的一个费用端的一个增长。另一个方面就是我们这个光刻胶的研发投入，其实还在加大。这个研发投入加大，其实大家应该也能感受到。就是从去年年底中日关系发生了一些变化之后，整个光刻胶的国产化是在显著的提速的那在这样一个背景下，客户的需求端实际上是呈现出来一个爆发的状态。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   03:47
因为光刻胶都是偏定制化的产品，所以这个需求端提升，其实我们是需要去投入更多配套的这样一个研发资源的。所以这块的投入也是在持续的有一个提升。所以这两方面综合的影响，我们今年上半年来看，我们光刻胶这块的这个亏损的话实际上比去年也是有一个相当于亏损额又增加了有个几千万的这样子这样一个数量级。所以这个是也是这这相当于是三个方面的影响。就是柔显略微下滑。然后这个耗材的玻璃以及这个光刻胶的持续投入，使得我们整体看起来二季度的这样一个利润，好像环比的增速没有特别高。当然这个环比还是在增长，只是增速没有特别高。但是我们认为这个是短期的一个影响。

发言人1   04:55
如果我们接下来往往下半年去展望的话，首先这样一个耗材玻璃，它其实是一个短期的影响因素，后续也会逐步的就消除了。同时我们像抛光垫，抛光液这些产品，其实六月份都已经创出了历史新高。应该说也是为上半年打下了一个坚实的一个增长的一个基础。然后这个显示材料这块，也是也是有下半年有望随着8.6代线有一个环比的改善。然后这个光刻胶也是进入到了国产化加速的一个态势当中。我们这个订单也是已经看到有大幅的增长了。所以整个业务的这个趋势端，应该说还是一个积极向上的这样一个态势。我我我这边主要就介绍这么多，然后要不看看大家有什么问题，我们直接互动交流。

发言人1   06:09
各位投资人好，我是董秘杨平彩。刚刚亚威介绍的其实是比较详细的。除了这个业务的这块拆解预告了一些最新情况之外，其实也把我们今年上半年度业务的一些边际变化为大家做一个汇报。我想简单的补充两个点，提醒大家关注。

发言人1   06:27
第一个点的话，其实我们年初的时候跟市场沟通的时候，其实就有聊到过。就是按照公司这一块每个季度之间的季度的一些变化，包括说我们产能这一块逐步释放的一个过程。我们大家就是说不要以这个每不要以上半年简单的去层上来来看全年的一个情况。按照目前六月份这一块先批环节的两个产品方向这块新高来估计的话，整个下半年这一块儿产能利用率会更高。而且这个利润释放的这个节奏肯定会远远的大于上半年度，这是我想表达的第一个点。

发言人1   07:03
因为我们回顾看一下25年就会发现，其实去年的每个四个季度这一块年初的时候大概是在1.4个亿。二季度在1.73，四季度分别在两个亿的规模利润。所以说这一块的话，本身下半年整体的节奏一般会完成全年的60%甚至70不等，这是节奏上的一个提醒。大家可以关注我们对于下半年这一块业绩的持续放量是非常有信心的。

发言人1   07:29
第二点的话，就是我想特别指出的一点，就是从整个目前企业的投入这块来说，我们目前的这个抛光店刚有聊到，就是六月份单月的时候，我们已经首次突破了5万片的一个出货的历史新高。那就也就意味着其实今年一季度末新投产的武汉的硬件，60万片的联产，其实单月这一块已经开始接近上限了。当然这个过程当中，我们也有储备的一些存货。

发言人1   07:58
那另外一个方面的话，就是整个也包括我们这一块的相关的一些原材料。其实大家也都看到，我们这周初的时候，其实也发了港股这一块的a one的提交了申请表。港股当中有一个很重要的部分，就是整个CNP环节在国内和海外这一块的一个扩展计划。这个计划的话，当然也会随着我们港股这块发行的节奏做一些适当的调整。但是目前整体来看的话，因为武汉这一块白电泡电这一块下游的预期非常高，所以公司也是开始在在做这个武汉厂区对面，我们新拿了一个18亩地，在做一个抛光垫，就是硬件部分的一个扩产。那么这个扩产的这个量的话，是非常高的。我们整体中行这块的规划是要把目前60万片的年产再产能在国内翻一个翻。所以这一点上面也跟大家做一个补充。

发言人1   08:51
另外的话，就是创业和经营企业这块，刚才前面也聊到，今年6月份也是创新高。这个高点的话，因为整个抛液和清洗产能主要集中在武汉和仙朝。这两块产能利用率目前的话还不到30%。

发言人1   09:07
所以说未来这一块的话，这个产能利用率也会不断的提升。但是在这个过程当中，随着产品的放量，我们不需要额外的在这个产能这一块有更多的一个投入，产能都是已经具备了的。所以整体来看的话，这一块的未来的这一块在审批环节这种在国内下游这一块绝对的垄断领先的这样一个市场地位不会发生任何变化。

发言人1   09:32
第三点也简要补充一下，刚才其实我们在预告里面谈到了，就是整个抛光液和清洗液合计在一块儿，我们这个不含研磨粒子就实现了接近5000万的一个盈利。同时的话，我也简单的补充一个数据，就是实际上我们含研磨粒子，实际上含盐漠栗子我们也是有规模盈利的，有一个大概两千多万的一个盈利。当然这个目前是一个财务的预估数，所以整体来看的话，全年这一块如果不含研磨粒子，鼎德的抛业和倾斜的利润大概率会超过过亿的水平。

发言人1   10:07
我们的毛利率这一块其实非常高的，也是跨过了50%以上的一个水平。其实跟国内的顶级的友商之间其实差异不是特别大。因为我们规模这块还没有持续放出来，在未来规模上涨的过程当中，整个毛利率水平还有不断提升的一个空间。因为我们的原材料全部是自己掌握的。另外的话，如果是说含一年的例子，今年整个CPA创业和新企业也会是有大几千万的一个规模利润。那我想的话这种边际变化其实是非常充分的非常充分的。因为25年度这一块含研磨粒子基本上还略亏，所以说今年实际上是CMP环节真正含盐雾粒子整体盈利的第一个元年。那么这一块增长的话，我觉得也值得市场去持续关注，补充一下，谢谢。

发言人1   10:59
好，感谢陈总的这个补充。要不要不接下来请会议秘书来看看线上有没有投资者提问。好的，感谢两位领导的分享。

发言人1   11:10
下面进入互动交流环节，欢迎各位投资者举手语音互动或发送文字提问。网络端的参会者您可以在直播间互动区域内文字提问，谢谢。下面有请电话尾号6168的参会者进行提问，请您优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   11:39
你好，我是深圳金融投资的李建辉，也是老股东了。因为刚刚听到您说的关于化工业的这个部分，我有点没太听懂。您刚刚介绍两个口径，就是含盐漠粒子跟不含盐漠粒子。不含的话，我们的盈利水平是今年预期是过你烦的话就是大几千万是研磨粒子。现在是这块资产是不在上市公司体内吗？能不能？这是第一个问题。

发言人1   12:08
第二个问题就是我们马上在厂区对面，您刚刚介绍到说已经拿下了18亩地准备白电，就是硬件这一块再扩一倍产能就是60万片。目前这个进度是什么？已经开始开工建设了，就是先建到时候港股募资再来做置换吗？是这个节奏吗？谢谢两个问题。好的，谢谢各位投资人。

发言人1   12:38
第一个问题关于研磨粒子这一块。研磨粒子是在上市公司体系内的，它是由我们鼎龙的全资子公司仙桃新材料来生产研磨粒子的。因为研磨粒子的整个工艺路径，跟抛液和清洗还是会有一些不一样。而且研磨粒子这一块技术来源的话，原来最早是我们化学这做这个碳粉，包括说载体这样的一些团队来构成的。整个研磨粒子你可以简单理解为研磨粒子所在的主体，实际上跟鼎德，也就是我们生产抛液和清洗业的这个主体两个单位，两个企业都是属于鼎龙并表的这个子公司。所以他们是一个兄弟兄弟子公司的一个关系。

发言人1   13:22
研磨粒子这一块，目前生产的这个产品全部都销往内部，这一块有顶德的抛光液这一块来在供应链使用，这是第一个问题。我刚才前面也有聊到，就是说研磨粒子这一块。如果是说把把生产研磨粒子的这个仙桃新材料和生产泡沫液清洗液的顶端，如果是说这两家公司一起作为鼎农集团在这个业务板块的经营分析来看的话，我们今年含研磨粒子也会有大几千万的一个盈利。这个跟25年是有显著变化的。因为25年把这两块业务打包在一起来，算是有大概接近1000万的一个亏损，1000万左右，如果没记错的话，所以说我刚才提到就是说整个含年末栗子，我们的抛光面会倾斜。

发言人1   14:07
今年也会是一个有几千万规模盈利的一个盈利的元年，这是第一个问题。第二个问题，刚才提到就是我们这个硬件这一块，实际上结合的下游。因为下游存储，包括AI驱动，整个下游的这个预期是非常好的。而且整个CMP的抛光垫的这个环节，国内也是我们是几乎是啊绝对有控制力的一个产品，或者说客户服务这一块做的非常好的。现在下游这一块的产能，其实大家都看到，整个在一个大举扩产的这样的一个状态当中。我们作为扩产这一块的在CMP泡沫垫环节的延续性的第一供应商，所以我们的产能这一块也需要提前的做一些响应和安排。目前对面的土地已经有鼎汇这一块已经买下来了，在做项目的规划，规划基本上在收尾。所以说今年应该很快，应该在夏天可能7 8月份就开始很快的会动工。

发言人1   15:05
目前这一块已经围起来了，大概是这样的一个状况。但我们是希望想赶在今年年内把这个厂房这块封顶，能在明年的上半年赶一赶，或者在明年的一季度最高结合季度的进度，能把新增的产能这一块给建好啊，大概是这样一个状况。但是在这个过程当中，如果是说今年下半年客户这一块的这个产能要求对产能这块要求更高的话，实际上我们也内部也有一些余地。一方面是因为武汉的产能这一块还有一些空间，我们有一些设备也会提前下。那么在现有的空间当中，也可以适当的再做一些短板环节的产能的补充。另外一个方面的话，我们钱江那一块的软件，也有一些空间，可以适当的去有一些利用。当然详细的情况也要看后面的业务上的一些细节上的调整和变化。

发言人1   15:57
先简要的答一下您刚才这两个问题。好的，严总您的意思就是第一个问题，我还是理解不太清这两个研磨粒子是在仙桃新材料，也是我们并表的。其实你把它两个结合在一起，就是说你内部销售不至于要抵消，需要抵消吗？你就单独核算他的利润等于合并。在我是抵消的，但是算利润的时候是要合并的，因为它都是属于鼎浓的子公司。你在合并的时候，利润这一块，比如说这块盈利就是加法，那一块亏损就是减法。你在顶楼的层面，利润这一块是要要加减的。然后的话你的收入这一块内部抵消，该抵消抵消。我们上半年度19个多亿的这个收入当中，员工粒子这一块内部都是做过抵消安排的，收入当中有抵消。

发言人1   16:46
对，理解这个，那以后干脆就统一口径就算了吧，两个合在一起报，反正都并在顶楼里面的，否则你这么一介绍，搞得我还有点蒙圈了，知道吧？谢谢。没有，没问题。

发言人1   16:58
对，其实也是为了想说明一个问题，就是整个抛液和清洗这块，我们的这个量这一块还没有完全打的很高。但是即便是像目前的这个销售量，我们的毛利其实也已经快过了50以上的一个水平。我们想表达这样一个信息。对，然后合并这一块，我们估计目前大概在2000万左右。因为详细的报表也担心有出入，所以说预告这一块就是没有把这一块表达的很充分，但是可以把这个方向跟大家做一个说明。理解了。

发言人1   17:27
好的，谢谢。好，谢谢。好的，感谢投资者的提问以及领导的耐心解答。下面有请电话尾号2426的参会者进行提问，请您优先提供您的姓名和机构名，请发言，谢谢。

发言人1   17:45
杨总，亚威总，感谢你们时间，我国泰海通电子的肖俊聪，我有两个小问题想请教一下，浩飞那边因为上半年3到6月份的话，是营收同比增60%，其实这个营增长速度非常快，我不知道就在那个利润方面的话，然后大概会怎么样的。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。一个利润的一个贡献的一个占比，这是第一个小问题，谢谢。亚威回答一下。

发言人1   18:24
就是这个耗费这块的利润，我们现在这个具体的数据，包括我们一般正常情况下这个利润这块也没有耗费的利润没有公开过。对，没有公开披露过。对，但是利润这个耗费的盈利能力确实还是非常高的，因为它毛利因为很高。它的毛利率怎么说呢？就是也也是也是比较高的。但是因为我们收购的时候没有公布过它的利润和P倍数，所以说这一块的话就是可能不太方便在电话会上面直接回应。了解。好的，那个就是还那我去请教一下。第二块其实我们现在要把那个往玻璃机那边，然后也要去那个抛光垫那部分，也在进行更多的，包括我们已经出货了，包括规划那块，然后也有新一新的一些规划。我想很想请教一下杨总，玻璃机那边的抛光垫那部分的，因为它尺寸肯定是跟我不知道我们怎么怎么算和之前的那种12寸的那种晶圆的抛光点，怎么算他那个价值量那块的一个增加的一个情况，怎么来理解一下，能不能帮忙科普一下。

发言人1   19:42
这个问题，我先来简单介绍一下。对那个通网链是这样，首先这个抛面它跟客户的要求，然后用到的这种材质，然后大小这些不同的因素都有相关性。然后这个玻璃玻璃基板这块，如果按照现有的，单位面积的这样一个价值量来看，肯定是比比我们现有的其实是要高一些的。当然这个也跟下游的发展阶段有一定关系。因为这个玻璃机的整个发展才刚刚起步，那前期的这种投入等等，这些肯定相对来说它没有规模化的。整个成本端和售价端都是会相对较高一点的。所以这是只是说目前的情况，单位面积肯定是要比我们已有的这些是要高的。

发言人1   20:45
然后关于玻璃机的这个就是抛光这块，其实它用到的这个环节包括本身这个玻璃基材表面的泡沫，包括在做这个重重布线过程中的抛光，包括这个TGV的过程中都都是要用到这个抛光的那我们其实布局的话，也不仅仅是这个抛光液，我们的这个呃包括我们的这个膀胱液，包括我们的这个PI等等相关的一些包括封装材料等等，我们其实都有在这个上面做相应的布局。了解他会怎么样，会比如说和之前的那种12寸的比的话，用的就是价值量大概有大概一个目前的价格量来讲，涨的话有大概多少的一个增加？杨伟总。现在还不能给你一个特别确定的数，因为这个东西都是刚刚起步。然后其实现在的售价可能也不能代表一个稳态的这样一个水平。

发言人1   21:53
对，我稍微补充一个点，就是整个CNP这一块，尤其是软的泡沫垫。就是除了我们前期聊到的用在晶圆里面之外，实际上它还可以用在这个大硅片，还有包括像这个玻璃基板这一块。那么我们估计的话，根据市场这块数据，我们市场同时估计国内上述三块合在1块260，大概是超十个亿的规模。同时的话软糖店目前主要是由海外主导的。就是说除了我们钱江的软垫之外，国内基本上没有其他的友商在做软泡店。你可以大概这样理解，而软泡沫垫是属于玻璃地板里面本身就很重要的一环。但未来可能两三年往后看的话，其实玻璃机那边的增长速度应该会更快。所以那块的话比如说看两三年，然后那边会增长大概多少的一个规模？

发言人1   22:39
杨总，我们这一块没有看到相关的数据。刚才前面两位也说了，因为玻璃基板这一块它是属于一个新的技术。但是我们对于这个技术这一块的前景非常看好。因为其实现在大家都看到，像包括像京东方那一块，他们在这一块其实也在加大投入。对的对。那如果是说头部的厂商在这一块加大投入的话，这一块的方向实际上也是由大厂定义的。所以我们未来对于这一块上游的一些材料，未来这一块持续的增长也是非常看好的，我们相当于也是提前的在在做这一块的布局。

发言人1   23:10
刚才亚伟总说我们那个玻璃机那边的有一些PSPI的材料，然后我们现在也在推进的，是吗？对，这块都有相应的研发储备的对，因为本身这个我们本身就有在显示这块的和这个封装相关的这块都有PI的材料的布局。然后玻璃基板它其实只是说基层的材料发生了一些变化。但是我们本身在这些相关领域，都有着比较丰富的经验的积累。对。

发言人1   23:49
好的，谢谢杨总，谢谢亚伟总没有其他问题了。好的，感谢投资者的提问以及领导的耐心解答。下面我们再播报一次语音提问方式，看看线上还有没有投资者想要和公司领导进行交流。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。

发言人1   24:25
下面是来自网络端的文字问题。这位参会者的问题是，请问公司领导半年报对玻璃的打印耗材进行商誉减值处理了吗？请领导解答，谢谢。这块我来回答一下，耗材这一块的话不存在商业减值，这个是明确的，所以半年度里面也不存在这一块相关的会计处理。

发言人1   24:52
好的，感谢组长的解答。下一个我们今天的这个电话会就到这儿。因为我觉得这块现有的这个信息其实分享的已经比较详细了。然后我补充预告一下，就是我们下周二，下周二也就是7月14号下午两点，在武汉这一块有一个现场的基于公司业绩层面、经营层面以及公司港股这一块相关工作的一个现场交流会。然后我也知道目前投资人这一块，其实报名也是非常踊跃的，也期待大家在武汉这一块跟我们现场交流。然后这次现场交流的话，公司的主要领导也都会出席，感谢大家的关注，我们今天的电话会议就可以到此结束。好的，感谢领导的邀请，也再次感谢大家参加本次会议，会议到此结束，祝大家生活愉快，再见。
