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发言人1   00:01
好，各位投资人大家晚上好，我是东环保公安的研究员任毅轩。这边的话对龙骏环保这边再做一个情况的一个更新熟悉我们团队研究成果的各位领导应该有关注到，其实我们而且是非常看好龙井环保整体的长期成长的确定性。不管是来自于整个矿山绿电，还是来自于整个新能源刚性矿卡那我们认为都是整个矿业行业去实现双碳转型过程中，整个场景里面最核心的两条路径。那这两条路径的话，公司，一方面在两端其实都已经是取得这种转化竞争的能力。同时的话，也是围绕，紫金矿业大股东这么一个背景，也持续在开拓新的项目跟确定性的业绩增长。我们认为这块的话依然是我们现在当前位置重点推荐的方向。

发言人1   00:55
那今天的话汇报的话，就按我们的这个标记来。其实也是我们可以看到上周的话，紫金矿业是出了26年中报的业绩预告。那其实在公司的这个业绩预告的时候，其实又再次提到了，包括这个电动矿卡，也包括了这个矿山绿电这两端这么一个进展。认为从资金角度上来看的话，整个项目的进展其实是持续稳步的推进，就龙俊这块的项目的进展其实持续稳定的推进。同时的话不管是从经济性还是从整个绿色的这个价值，也是这个价值突出的。所以我们今天的话会把紫金周报里边讲到关于龙进这一块的情况去做一个更新。

发言人1   01:34
同时的话，我们会在近期更新一下龙骏环保近期各块业务的一个情况。首先的话我们来看一下紫金的中报里面是怎么去讲的。就我们可以看到在紫金的26年中报，它其实是提到了，就中报也预告，他是提到了其实紫金从2026年开始，就在积极在这个矿山里面去引入这个电动矿卡，是层一层梯级角度去引入的，同时也是在积极推进这个无人矿卡的一个运行。

发言人1   02:05
那在矿卡这边，紫金尤其是提到就紫金龙进就龙进环保之后要改名的这个主体，就紫金龙进140吨的纯电矿卡，其实已经是完成了首批规模化的一个交付，并且在紫金山，包括又在西藏的巨龙，其实是应用效果是非常不错的那根据紫金测算的话，在国内矿山的这么一个行业背景之下，那龙烬电动矿卡的蹲会计成本，相较于之前紫金用的这个燃油矿卡，大概下降了29%点。那这个，也是贴合了紫金长期要实现，矿山进行规划管理，包括说成本下行的这么一个，重要的这么一个助力之一。那不管是经济性还是整个环保的价值，其实都是得到了一个，显著的彰显。

发言人1   02:50
另外的话，其实紫金也提到就是要用三年的时间，就26 2728年去完成整个新能源矿卡对传统能源矿卡的全面性替代。这一块的话，也是会给农信带来一个非常明确的这么一个长期的增量。紫金体内的话就会实现一个全面的一个电动化的一个替代。同时的话紫金也提到了就是在巨龙铜矿的这个淄博拉项目，也是希望在今年年底去实现这种全面无人化的一个运行。他们了解无人化运行的这个硬件，肯定还是需要接入这种电动化的一个设备的。包括像易控，其实就在接入咱们这个电动化的一个设备。就这块的话，像这个资金进一步去推动无人化的话，也是会进一步去驱动对于耳集团内部电动化率提升的一个要求。也会给这个龙进带来新的一块的这么一个量的一个增长。

发言人1   03:43
刚刚讲了很多新能源矿卡那我们也看到了紫金在26中报A据告里边也提到了矿山绿电。像龙电其实去年最核心的项目，或者说从单个利润体量最大的项目的话，应该就是拉果错200兆瓦完全离网的这么一个矿山绿电提能的一个项目。那这个项目的话，其实是在紫金这边也做了一个再次的重点提及。那紫金是提到在拉果错这个项目，就是拉果资源这么一个公司当中，他这个项目上的这个新能源独立电网工程，就是隆庆做的这个200兆瓦光伏，然后配套一个高比例储能，实现完全离网的这么一个项目。那不仅仅是给紫金的盐湖提供了稳定的绿色电力，同时，也是将这个电费是从柴油发电的一度电三块钱下降到了7毛41 1块钱一度电。

发言人1   04:35
这块的话，确实也是跟我们之前跟踪到的这个龙骏环保的公告，包括说在2025年公司这个项目利润里边是得到交叉验证的那整体的话资金的成本是实现了用电三块钱降到了0.74元。那整个项目的话从运营以来已经累计给资金降到了10亿元。然后我们如果在这个角度去看隆信的话，其实隆信这个项目也盈利非常不错。我们可以看到像拉果措配套这么一个能源项目的子公司，在2025年整个子公司的净利润是一。

发言人1   05:07
请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130.2个亿。那如果是对应200兆瓦的光伏的话，大概单七瓦的利润是做到了差不多六个亿。应该是远远的超过了远远的超过了正常这个绿电项目的这么一个收益率。我们觉得这么一个龙劲非常不错的收益率在背景之下，资金依然是实现了可能累计超过10亿元的这么一个降本。我觉得这是一个非常好的一个双方可以协同的这么一个商业模式。基于这个的话，我们也可以进一步期待，就未来可能有更多相关的这么一个矿山绿电项目的一个落地。

发言人1   05:47
这块的话我们做一个总结，我们首先是看了2026年紫金的中报业绩预告。它里边是重点提到了这个龙信的矿车，就电动矿卡其实是在紫金山跟巨龙的这种效果是非常不错的那同时的话，根据指定的测算的话，电动换卡现在吨公里的这么一个会计成本相较于燃油矿卡是显著下降了29%。并且在未来三年的话，公司是希望实现这个新能源矿卡对传统燃油矿卡的全面替代。这一块的话既反映了整个矿车，就电动矿卡这个事是具备比较强的一个经济性。那其实也是一定程度上指引了资金在未来三年，在电动矿卡这一块这么一个采购的决心。那肯定就是要求三年要实现全面的替代。

发言人1   06:36
另外其实也提到了就是关于矿山绿电，讲到了拉果措这个项目。拉果措项目对于资金来说的话，已经给资金累计降本了超过10亿元。在这个项目的整体的这么一个收益，对于龙俊来讲，它依然是非常突出。也是给龙俊2025年这个年报业绩里面贡献了一个非常重要的一个增量。

发言人1   06:53
认为这两个点的话，其实都是实现了公司现在在积极布局的这个矿山的绿地，包括说矿山新能源装备，两个成长驱动力的这么一个业务的这么一个商业逻辑。那即是获得一个还不错的一个收益，同时也是给他的控股股东紫金实现这个绿色转型跟经济性降本的这么一个双重的这么一个高质量发展。认为这块的商业模式既然是非常顺畅的话，我们可以进一步期待。不管是更多的矿山利润项目落地，还是说可能更多的这种相关新能源，电动矿卡订单的一个逻辑。所以这块的话是今天汇报第一个部分，就是关于紫金的这个通报里边怎么去讲龙进。

发言人1   07:40
第二的话，我们也可以看到，从这个7月6号，公司其实公告了就是呃，龙骏环保的2股东龙源国资委，其实是提到了希望做增持，增持规模的话是1到2亿元，现在是在积极推进当中。那其实就在今年以来，整个不管是融金环保本身，还是说二股东龙岩国资，以及说紫金矿业区整体的这个增值回购，其实是一直在积极推进的那如果我们对他去做往前追溯的话，刚才讲了7月7号的话，龙岩国资是提到了你争取1到2亿.6元月8号的时候，龙骏环保是提到了希望增持这个7000万到1个亿。然后4月3号的时候，龙岩国资也当时公告希望增持这个5000万到1个亿。再往前推的话，就3月30号，龙信环保也是，公告要增持1到1.1个亿。那这里边还有一个比较大的，就是他现在在推进的定增。

发言人1   08:33
这个定增的话，是龙兴环保的给这个大股东指定矿业定向增发20亿元，募资20亿元。而这个20一定增落地之后的话，紫金预计对隆鑫的持股比例会从25%进一步提到34%以上。所以你可以看到，就不管是上市公司本身，还是控股股东北京矿业，还是说这个二股东龙源国资，都是积极在增值这个上市公司的持股比例。这一块的话也是从这个股权层面上，我们可以看出，控股东和地方国资对公司整体的价值是非常的认可。我们觉得一定程度上也是我们觉得对整个公司长期业务发展的确定性的这么一个。在股权层面上的这么一个认可。我觉得在这个背景之下，大家可以进一步积极去关注，就是公司业务的这么一个积极的拓展，就说这个长期公司价值持续的一个彰显。第三，就是我们可以看到在6月30号的时候，其实公司是公告了他的那个资金，或者说今年公司最大的一个项目。或者我们如我是之后，在当前来看的话，应该是今年最大的一个项目，就是6月30号公司公告了马里错420兆瓦光伏联网合水一体化项目的这个全容量发电。

发言人1   09:47
那这个项目的话，其实从这个公告是从去年9月份的时候，公司做了一个公告。那公告当期的话，其实也是公告了这个项目的PPA电价，就是我的这个长协电价。然后25年11月份开工，那仅仅经过七个月就已经完成这个建设和投产。那整个项目的话，其实整个建设进度的话，应该是超了这个市场的预期。那按照当时公司公告的这么一个电价跟投资，当时公告的PPA电价的话是七毛钱一度电。现在就是我签的这个全生命周期的电价就七毛钱一度给您供。那总投资的话，是在23.9一个亿，对应420兆瓦的光伏，匹配一个高比例的这么一个储能，加上一个非常小功率的一个柴油发电，去实现整个阿里托盐湖供电整体的这么一个以往的一个运行。算下的话，整个项目的净利润的话应该是在2.2个亿。

发言人1   10:37
就基于这个电价跟投资我们内部做的测算。如果这么去看的话，基于我们的测算的话，其实去年公司整个这个业绩里边的话，可能来自于绿电的板块利润大概知道差不多两个亿左右。也就说这一个项目投产基本就可以支撑公司整个利润业绩实现一个翻倍。那之后的话，其实我们还看到像拉股市的二期，包括说麻密图之后的二期。也就是说其实指的资金其他更多，包括说铜矿、金矿跟锂矿的这些项目和盐湖的这些项目。其实整个矿山绿电的空间是非常的广阔，也是可以进一步去做这个积极的关注。刚刚讲的是今天六点的第一个部分，包括了资金的中报，包括了近期能源国资的增持，以及说630马里做项目的提前的一个投产。

发言人1   11:22
那最后我们再做一个观点的重申，就是我们认为这个龙信环保线做的这个不管是矿山绿电还是新能源刚性矿卡，这两个赛道的话，应该都是助力整个矿山实现绿色能源转型这么一个重要的一个方向。那这两条渠道的话，一方面是让整个矿山去实现整个电力的低碳化。第二点是让这个终端用能实现装备的一个电气化。那这两端应该都是实现降碳最明确的一个方向。

发言人1   11:50
在账单的一个过程当中的话，它整个电价其实是能够，比如说我们以这个拉骨头去看的话，其实是实现了帮这个业主方，就咱们这个矿山紫金这边的一个降本。同时这个新能源电动车、电动矿卡，其实它的一个蹲的这么一个单位公里的这么一个成本也是比燃油车要更低的。它是一个降本的一个路径，同时也能实现一个双大的转型。在这个过程中的话，紫金既实现了降本，龙信这边也获得了一个比较好的一个收益。我们认为这个都是非常好的一个双赢的一个商业模式。

发言人1   12:23
如果是基于我们测算的话，那考虑资金内部去到31年就实现30%可再生能源的消耗量的话，大概需要的电装机可能是在差不多4到5个G瓦。如果从车的角度上来看的话，那基于2025年的业绩报告的话，那现在它的存量电车大概在差不多900台，它每年的话还会有持续的一个采购。所以我们这几点结合起来的话，其实空间是足够大的那不管是来自之后未来更多的这么一个锂电的装机，还是未来来自于更多的新能源车的这么一个采购，以及说除了资金之外，其他的一些矿山，或者说咱们有色客户，不管是绿电，还有整个新能源车的这么一个销售。我们也可以进一步期待公司往紫金之外其他客户这边的一个拓展。那我们依然把它作为整个矿山绿能的最核心的一个标记，也是我们现在重点的推荐。

发言人1   13:14
然后当前来看的话，我们现在维持26到28年规模净利润是四个亿、17.5个亿、20个亿。考虑这个20一定增开放之后的话，26到28年的PE分别是16倍、13倍、11倍，对应的增长增速的话是在25%。我们认为整个PE的话现在还是非常具备这个安全边际。同时往上看的话，对整个资金的需求，包括说紫金之外其他客户的需求的话，整个利润空间是非常可观的。因为它又具备整体的给矿山项目的一个经济性的一个特点。咱们这个整体推进和渗透率的其实应该是啊有望迎来进一步的加速。那当前位置的话做重点的推荐。

发言人1   13:50
以上的话是今天汇报龙骏环保的一个情况。然后之后的话，各位投资人如果对公司和行业有任何关注的问题，欢迎随时联系我们东吴环保供应团队。今天录演到此，今天录弇就到这边，感谢大家的时间，路演到此结束。
