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发言人1   00:00
单品爆款可能要到2万台或者3万台一个月以上的车。比如说像小鹏的luna l03，比亚迪的秦max，吉利的银河A8的TC对，就主要是三台车在15万元，均价在15元以下的这三台车其实对单品都是有具备破2万能力。这国内的行车车在今年是前六个月有发布过吗？基本没有，都是领跑的那个A10，这算是一个偏激进轿车的方法。对，所以整个上半年基本上所有大厂全部在做价值全部的技术升级，价值升级，涨价溢价。真正针对15万区间的这个大市场，基本上投放的新车不多，7 8月份陆续会投放，对后面的这个销售旺季会有很大的促进。

发言人1   00:47
主持人，明白，金总，很亲切。我先跟您请教几个问题，就是我先从自上而下，先从这个宏观的需求跟您请教，然后再请教一下的分布品牌的一个情况。就宏观需求来看，您刚也说了，就是今年的一个销量较去年的这个下滑，其实确实也是有回归理性的这样的一个因素。去年也有些这个行业的乱象，包括一些刺激这样的一些可能一些泡沫产生。今年看下来的话，您觉得如果往这个全年展望来看，往下半年展望来看，大概整体上车的销量会同比，比如说从上半年-20，然后大概是同比是怎么样的一个增速走势。然后主要的这个核心的逻辑是哪些？然后继续包括像上半年的看见，你刚刚也分享了就是有几个两三万月销级别的爆款出来，还有哪些比较明显的催化，感谢。就是半年已经走过了，这个基本上判定概率会更高一些。

发言人1   01:51
就是前半个前半年，包括这个六月份的零售数据，这两天我看协会也在发。批发165，零售估计在150到160。那较去年同期还是下滑两位数，为什么？因为去年同期基数还是比较高的，去年同期基数是210万。对，今年你怎么样？也就是160到107之间，也是按20%，前六个月基本上都是累计20%。

发言人1   02:15
对，主要的唯一有增长的，同比有增长的应该就是纯电。纯电其实从今年4月份开始是有增长的，前面三个也是负增长。对，那沉淀今年整个趋势就是沉淀会加速进度，去对同价格带的其他动力总成的车进行替代。对，包括什么5万以下，但往下缩水很厉害，是政策边际减弱的原因，包括10万以下。10万以下我们看整个5月6月是已经实现了，同比就是5万元。10万元以下的这个新闻市场已经止损，就是整个新闻市场是被纯电拉起来。我觉得7月8月，整个15万到20万的市场沉淀供给增加的话，它也会拉起来。对，就这个细分市场全动力总成都位置起来，这就是一个全新型轿车低端车随着新产品的供给，消费者愿意去消费的一个点。

发言人1   03:13
全年来看，我们觉得可能今年整体供应说下滑会超过10%，我接近10%，新年有可能有增长，但主要的增长同比能实现增长的也就沉淀沉淀应该会有比较好的增速。对，插电应该跟乘用车一样，大概有10%左右的下滑，主要是增程，还有就是强调100的小小插电PHEV，紧凑型汽车对油车可能是20%以上的，2% 20到25的这个负增长。至于另外一个点就是HEV，HEV从目前来看，整体茌平的两倍股也是负增长0.7% 1%。

发言人1   03:59
这个市场我们觉得也很神奇，主要还是价格向下。对，所以今年是一个一个社会理性的调整的一年。对我觉得脊柱往下掉的并不一定是坏事。明白，行了。

发言人1   04:16
市场上还有一种观点看法，就是说今年虽然整体上下滑幅度比较大，也基本上看到了可能近十年销量快摸到星期一这样一个水平，但是全年还没走，这个不好说。从上半年来看的话，但不过今年补贴的效果确实远不如去年。但今年毕竟还是有这个补贴，就还是有流行性的补贴。如果说，当然不知道您对这个往后补贴的一个看法，当然您也看了，您刚也分享了，就是可能更偏向于长期，不会短期这种大力的这种刺激。但如果说这个以旧换新的补贴，不知道他这个应该大概率也不是说每年应该都有。如果说今年的补贴在在今年这样的一个弱势的情况下，在基础上可能在边际上下滑。不知道这个对于可能明年或者再往后这个整体上汽车销量中枢的一个展望，我们是什么样的一个看法。

发言人1   05:14
我觉得今年是政策减弱，政策相对于整个都是自己效应减弱的第一年。24年自己的下半年，25年自己的全年，25年刺激结果。大家都知道上半年其实有些省份就没有补贴了，是等第三批等到7月下。然后像江浙地区比较发达的省份，其实在整个去年十一国庆长假期间，补贴政策也没有了，就资金提前被用掉。

发言人1   05:42
今年资金1500亿，1150万台的成交量，这个叫申请量。对整个车市不管是报废还是以及置换补贴，对整个车市的增量刺激都是在100万台以上的对，那今年我觉得其实从看到政策之后来看，就是过年前我们觉得今年的资金1250万补贴是按照这个点数比例来补。那基本上今年的补贴的上限的申请就是900万台69万。他因为1250亿除以均价16万，你要拿满8%或10%以旧换新，或12%或者4%的报废补贴更新，那平均成交价就会集中在15万以上。这个我们之前说过，但是从国家商务部公布的数据，其次工会数据来看，刚好是159000元这个平均成交价。对，那从补贴的申请量往上看，上半年截止到6月20号大概申请的是348，大概48万台。预计到7月1号前应该在360万台左右。对，因为我们是按照最后的日日日日申请量在28000台，再去推了十天的量，就是360万台的量。那对应的资金，那实际6月22号国商会上也说到，对他的这个资金的杠，资金撬动比例是1比10.3，比去年的这个1比10不到是要多的对，就是每投入一块钱能产生十块钱的10.3块钱的这个销售额，那也能算得出来。

发言人1   07:19
截止到7月预测预计截止到7月1号前，实际的国补金额应该是下去了，上半年应该是下去了550个亿。针对汽车的对，针对汽车的那预计下半年会上半年1.25倍，那下半年就应该是700亿。去年是1250亿，刚好是额度上限，那目前看的预算是够的那700亿下去之后，下半年申请量有可能会在440万左右。440万加上半年的360万，总共是800万台。那对应的就是1050亿资金到了，他不可能再会有资金增加了，也就是无非就是上半年从三月、四月、五月、六月发布的各种政策来看，都是在扩大补贴范围，做出补贴的。一为了一些地方政府的不合理的限制。但对于一些不允许跨区域拿补贴，不允许出现倒买倒卖套用补贴，这种是还是还是比较严肃的。所以总量来上来看，补贴政策今年就是800万台的这个申请量。

发言人1   08:28
对，那较去年1150万台，那你看从申请技术上来看，就是下滑了将近300万台。也就是今年靠补贴政策刺激，我觉得很难会有增量。对，那边厢也会越来越窄。而且这次能源汽车下乡活动播出了，是有国内大概有16个还是14个省份有这个摇号限制的那就明确的告诉你是不允许再让他限制。对，只要合规合法去按照那140、115、150台上公路的车型来拿到补贴就可以。

发言人1   09:01
这个也看到了，政府的一个是在调整。那说说回来还是增在在扩大补贴范围，并没有增加补贴金额。那今年就是中国牌子就是总的补贴受益车车车辆的申请数量此刻达到800万台，去年是1150，资金不够，今年资金应该是相对来说比较稳定。明白，听懂。

发言人1   09:25
我这边还想跟您请教一下新能源渗透率这个事情。就今年来看的话，油车下滑非常严重，然后包括油车的折扣力度也是空前的大。确实看到各个油漆，还有油车企业，这个价格加完很厉害。就是你怎么去看这个新能源渗透率，有没有可能再往上突破。就是因为比如说油车可能在集中加价，猛干猛砸一波，然后确实也加不动了，或者说经销商纷纷退网，会不会再引发这个燃油车的渗透率的进一步的一个加速的下滑，还是说可能或者怎么你怎么判断这个新能源的渗透率的这样一个趋势。

发言人1   10:06
渗透率趋势我看这两天有个叫陈良辉不是在发，整个零售端的渗透率应该是64%、64。对，那如果六月这个数据是准的话，可能会更高，可能会更高。64%，65%，我们判断六月份应该在64到65之间。然后之后七月、八月、九月到12月一直维持在65%，66、六十七全年来看，把前面一直到就加在一起，去年大概在60%。

发言人1   10:39
去年是多少？去年是54%多一点，涨了六个点，涨就是整个渗透率涨了大概六个点以上。对，那还行。油车我觉得应该见底的。从端午节的活动来看。包括大众、丰田，我们比较熟悉的，包括还有一些好品牌。我觉得在渠道萎缩上和以价换量的新车二手价格倒挂上，已经到了最艰难的时刻。

发言人1   11:10
我觉得随着油价的企稳回升，因为油而不是企稳，所以油价应该在三号晚上，就四号凌晨调整了价格。我看我们这个区域好像有点降了7 0.81元吨，也就是和年前二月份的汽油的价格差了大概四五毛钱。这个油价已经不是成为油车因为油价了而销量走衰的一个要素。

发言人1   11:33
油车现在首先主要是几个点，一个是高线级城市，年轻的用户本来越来越多，他们不会看油车的。因为油车和电车在整个座舱体验、驾驶体验和智能辅助上体验上，那是两种形态。对，可能在下游市场还有定量，主要还是靠低价格。所以我觉得目前相对来说可能会比较平衡一点。对，但燃油车整体来看，我觉得从六月份预计大概下滑35%以上，然后之后七月、八月、九月都维持在30%左右，下滑可能到三四季度，十月、12月油车的整体给下滑后回到30以内，大概在20左右，全年整整体然后是下滑25%。

发言人1   12:19
最终就是全年来看，某个月或者到年四季度最后一个月，油车的市场份额应该就是在30%左右，30区间多一点，这个会达到一定平衡。因为中国这么大，有些地下沉市场，偏北方的市场，尤其是进入冬季之后，我觉得买油车的用户还是在，而且今年整体油车的性价比还是比较高的。明白，好的，金总。我再跟您就每个车企跟您请教一下。

发言人1   12:50
先跟您请教一下比亚迪，今年确实闪充效果比较好。目前我们看起来比亚迪周度的或者月度的最新的订单情况走势是怎么样的。然后大概分车型来看的话，哪些车型的具体的订单表现会相对更好一些，当然整体也比较不错。然后接下来的话，比亚迪您觉得还有哪些最期待的爆款的车型，走量的车型。还有就是他这边您是否了解他这边比如说产能的商量的一个情况，还有就是说现在需要等等车周期等等的，就表征他这个供需的一个情况，麻烦您分享一下，感谢。

发言人1   13:29
单看主品牌，就是双网的王朝海洋。王朝海洋直到的这个一季度，尤其到2 3月份，他的月度订单量有效订单量应该在20万左右。4月34月份基本上是没3 4月份是连在一起的，没那么多。对，其实有什么送ultra，包括什么还是05海报，0677这种闪动上市，包括V9，还是相对来说比较平稳。

发言人1   13:56
五月份是个坎，五月份因为北京车展有一部分车型集中上市，也包括北京车展也做了一些比较大型的战略车型的投放。整个五月的订单环比增长15%，大概在23万台以上。不含网上海洋，含两会，对，含那个to b的平台。然后刚刚过去的这个六月，我们就又环比增长了大概4万台，3到4万台左右。主要大唐对，主要是大唐七月份不好预测，我觉得七月份整体来看的目标应该是交付上，我觉得订单环比能持平就很不错了。对，但是看主品牌，因为能打的牌不多了。

发言人1   14:44
整个七月上市的车型里面，我记得海报0831台。对，那月底应该还有一台车，剩下的车像海狮08送秦max，都应该是在八月份成都车展前和成都车展周开始做上市和预售。所以整个企业我觉得还是刚跟您说的样，就是保供。对，如果说五月份整个闪充车型十几台车型提供了大概45000的电池，就保供大概5万台不到的电池。六月份保供大概7万台的电池。那这个七月份的保供深圳市10万台大概会增加4万台4万块电池。

发言人1   15:29
对，因为为什么会从四月份开始集中上市，到5月到6月为什么产能还这么慢呢？尤其是上网的，像送奥创还是06还是05，这是刚刚上的不就大堂，那主要原因就是前面全部都在保腾市和方尘暴。对，也就是说最近那个公司的几个总监几个，包括熊总，包括张左总和和陆天总。对，都李辉总对，都已经公开的说了，他们的叫车他都是给消费者在APP上，在公众号上都发了。那就是确保一个是报五在这个月开始进行大规模交付，然后在七的长续航进行大规模交付。然后腾讯的D9N9N8，腾讯D9N9N8刚好是这近三个月，刚好每个月1台M8还刚刚调完。N9上个月第九，请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   16:36
在上游还是积累不少订单。你看整个六月份的批售里面，腾讯已经上两万多台了，这是历史新高。之前还是有订单积压的那这些都是在六月底交付一部分，七月份要全部交完。在七月份包括Z9GT台、三台七报五报八、D9N9N8的闪充版，都要全部把订单改销销掉，就进入一个稳态销售期，就是不再不尽量是不要再有订单积压了。那那七月份同时还要再给大唐保供8000，给海报里面保供8000，给孙老师保供1万伍等等等等。被海水联动保供以外，所以整体上可能还是往上再环比增加个3万台到4万台以上。对整个整整个八月份整个双网会好一些，大堂的保供要超过1万以上，208的保供也要超过1万以上。

发言人1   17:31
这个时候八月下旬开始上大爆款。我们就说了一开始清max这台应该是3万G的，一个月销管胎在3万数量级的一个产品。还有一个是叫海狮淋巴，对它比大唐还小一点，这个是关注度也比较高。对，目前整体节奏上看，是想他是跟着产能走的。金总明白，很清晰。您估计从批发量角度，就是从产能这个角度来看的话，估计比亚迪在7月8月差不多可以达到怎么样的一个交付量。就国内品牌来吧，首先不管它出口，出口的产品不多，出口主要都是以校园出口为主。出口的话我觉得出口在应该还是我会维持在16万、17万、18万的量。

发言人1   18:25
也就今年目标必须要挑战160，能比大概达到150，从目前状态来看问题不大，国内零售的量应该要做到330。对，做到330就几乎是持平了。但从目前在产能供给不足已经过去六个月，或者过去三个月很难追上。我觉得今天整体国内的渠道端批数量应该会有同比下滑，但不多。从月份批注来看，我觉得再增加个7%到8%问题不大。上上有多少40万点出口去出口的话，国内是23万，出口大概17万台，那也就差不多26万台。对，26万台国内销售发出明白，就加上这4万块闪充，差不多就三四万，差不多这个增量是明白，对，明白。

发言人1   19:21
陈总请教一下，今天整体上比较低，这个订单还是表现不错。就是从您这个终端的这个了解反馈来看的话，包括它整个闪充的车型，中网车这些，包括这个带偏高端点的，像这个大唐也说有五六万的大牌，还有包括最近这个还是海报08也有个3万左右的订单。它在高端品牌20万以上的，也有一定的突破。您觉得主要是什么什么原因呢？每个车型可能有它各自具体的原因，我觉得从前从后向前说吧。海报08这台车我们在北京车展是体验了好几天。当时我看到这台车子，我就跟大家讲了，这肯定是个爆款。为什么它完全是个新势力化的车？

发言人1   20:09
我觉得它唯一的不足就是在整个这个图，当时在北京市场看到的车和我们实际展厅进来的这个展车试驾车不是一个批次的。北京车展那个座椅缝线还是不是特别精致，但这次展示到的话还是比较精致的。就是这台车它整个外观颜值跟新视角很像。你说车头部分，但是160升的这个大前备箱加上这个分体式大灯，这个跟ET7很像。但被被不是在抄袭谁，他还是有原创自己原创设计的。整个座舱内部的定义，像小米有这些优势他也在，像鸿蒙有优势他也在。他还是通过去年的这个反对点，七月份之后做了大量的调研工作，尤其是C端用户的，然后把该听的都听了，该改都改。所以他完全是个新势力化的产品定义。

发言人1   21:01
挂的是比亚迪标，然后用的是比亚迪的这个闪充，就是付能的。所以在这种情况下，我觉得单外观颜值是让大家比较惊艳的。但加上闪充和长续航，还有这个中高端的价格。其实这个价格之前想也不敢想他能驾驭得了。30万的大堂和25 23万均价的这个就叫叫报叫海豹08很难驾驭。但是你看大唐和唐尧海报08和海报0706的海报就跟一堆05那个比，完全不是一台车。还是外外外观和内饰是比较主流的，配置也做的非常的细。这是成功的重要的一个点。

发言人1   21:48
对，再加上他今年对于智能化的升级，是直接升级到城区辅助驾驶的，就是所谓的天津之眼B之前还有一个关于兜底政策的实施，这个是更好的一个加分项。这个对于大部分关注智能化的消费者来说，也是比较关注这个点。另外就是他在国内应该虽然是为数不多的头皮一些在车内开始集成座舱AI的，而且这个也是我们想象不到的。他那个那个AI叫什么？叫伊丽莎白。那就是在N8当时N8是首次搭载的第一台搭载DB下的那个海报，08侍中双控排第一的大V他他有AI类似于像小艺或者像李翔同学，我想小鹏的谁谁谁，这也很强。

发言人1   22:37
其实前面还有一个爆款叫宋奥特。宋奥特是王朝没有这么一台车，因为王朝没有宋plus这么个大5座的这么一台车，所以给了他一台就起来了。之前的送LDM和送LEV，它不是一台车。一个是猎装偏贵的一个尺寸不够大，那只要你给了他就有包，其实它就是海狮06的1个换换和换表板。

发言人1   23:01
还有现在基本上没有产能交付的，像原盘的三代，这是硬拉长的，轴距长了5公分，车身长度长了二将近20公分。对，然后前驱改后驱，它就完成一个纯电化平台，转化率非常高价格还是129000。所以整体上它对于老产品做延伸，然后做动力总成升级，然后新势力化的新产品打车，像九系8系来说，这都是去年下半年做了很多调整。所以才会有今天这个结果。我觉得整体上来说还是他做到了一点。就今年这个市场要突破成本的涨价，要突破这个要平稳的去做好车市的健康的成长来看，那溢价肯定是车车辆是肯定是溢价的。溢价的话你就是做好技术升级，你能让消费者感知度比较高的溢价。在我们看来无非就是三点。

发言人1   23:55
和城区高级辅助驾驶。比亚迪都踩准了，3月5号踩的是三电升级，五个月底踩的是三区辅助驾驶的兜底。其实他之前选装天然之眼蜜，从3月5号的发布会就开始选装。对，所以他做的比较彻底。这种申请。

发言人1   24:13
另外一个其他厂商有这种情况吗？也有，你像领导前两天发的飞雪，全部800伏。小鹏小米3月16号上的这个商品初期改款订单一直到6月1号前都不错，也是因为他上了900伏。对，还有领跑的A10，他直接上了8万块钱的配置上的激光雷达。在城区在之前还有坦克的700、五百、400在结构四驱。其实订单叫姥姥的这个非智能辅助驾驶版本，订单都是翻了两倍以上，都是这个原因。

发言人1   24:45
对，明白，金总很清晰，也是符合今年反正这个快充，还有就是支架的一个趋势，然后再加上他自己也在这个产品定义上也做了比较大的符合市场化的一个调整。明白。行，那关于比亚迪我可能就先请教这些。然后第二个想问您关于吉利，就吉利的话目前看起来今年内销可能确实有一定的压力。我们能分这个银河，包括它燃油车整体上这块内销做一个压力上的解读，包括接下来的展望，他接下来的一些车型，包括A8什么TT，什么银河奠定，你你你你你怎么看，包括他可能在这个快充上面等一系列产品性能上的补充，麻烦您对吉利做一个解读展示。

发言人1   25:41
比如说今年吉利是以价换量的对，这是确实是以价换量的那在北京车展前后，其实只在北京车展前，他现在销冠已经不是新L了，它销款是博越L对，和新锐。以前星越L在国内是销冠，绝对的销冠，是一个价13万以上的大SUV能卖的很好。今年主要还是对博越L做这个下沉，而且对博越L的单品做了两个东西，总共就只有一个十增长。他不在银河渠道门对，在吉利七号门。还有一个是卡点对，一个还有一个是HEV混合动力，还有一个纯燃油，价格打的很低。那么对更低端的缤越也做了价格下沉，都是上到8万以下被保住了。

发言人1   26:29
油车量。我看到前面六个月燃油车销量消耗就个位数很少。但对于燃油车赋能的这个HEV，这个超级灯火、超级混动，实际从北京市上市之后的三台并不是特别好。主要原因还是整个汽油车燃油车向下滑的很快。那只能通过以下方式去保目前的几个新新字头、丁字头。为何混动车型的这个市场成交价拉开了2万以上的价差，也导致消费者不接受，这个可能后面看怎么去调整。从上半年来看，国内的零售全品的零售，我只看到前五个月78万台零售，批发上可能还是有些前面几个是有些最后压力燃油车卖了三十几万台，燃油车几乎占到40%。

发言人1   27:22
对来看我觉得今年还是整体比较长。估计主要的原因还是在我觉得主要有三个维度上。从渠道维度上来说，盈亏压力会比较大。因为一直依赖评价偏低的78万块钱以下的这个心愿，所以比较依赖这台车。它它其实是在去年整体销量上占了大概55%的份额，从今年来看也是基本上到这个量。对，所以加仓的关注度也在这个点上。但今年整体这个市场还是比较崩溃的对，而且从比亚迪的海豹和海鸥和原APP来说，国内上基本放弃了。

发言人1   28:03
那他怎么维持不住这么大的产能呢？他是给原up和海豚是装了发动机，装了DMDM4代的这个插电混动，给到国外去出口。对，但吉利的新思途的这几个插电现在出口是非常少，除了新建期是出口量有一点，所以整体上国内是怎样的那在银河上还是有一点没走的，就是长续航沉淀、智能化、高压这点到目前还没看到说要到这个月底，这个月底会有银河A8TT以上，它是一个均价的15万的沉淀九百服这个点是对的对，那之前之前他的高压平台，900伏平台，1000个平台都是在极氪的品牌上。

发言人1   28:50
因为他也知道他有个V4的折瓦闪充，对比比亚迪的那个，看参数还要强大一点。那刚不多，最终只能去华为智华闪充的，华为的那个600伏600千瓦一点的闪充，甚至有一些车型会去比亚迪闪充桩去充，那还不快。但这个车就是个试验平台，它并没有下沉到15万以下。七月份开始下沉，这个时间上有点晚，但还来得及。

发言人1   29:17
还有他之前的在新网投放的那些新新星耀678，这几台车怎么看都像油车。其实在我们这个区域客户是比较反感的。你这个车有跟油车一模一样，有中网，就进气格栅，看着像是燃油车，结实率很高。对，而且续航里程之前主要还是以低续航里程去到那里，拉低入门级的价格。但实际上今年WTC强调100公里之后，必须往上堆电池堆到200公里、300公里，续航最高价往上一调。

发言人1   29:51
消费者就随着油价增长之后，就跟油车一样，就没量没在短时间内也没再做调整，只是做了一些修补。对，把一期做了个沉淀。但这两台车本身自己的沉插电都上不了1万台的情况下，你再用纯电去赋能，很难做到一加一大于一点一点5。所以目前它不是全新品类，还是要看七月份一和A8T1量。后面还有一些爆款，包括小型医院增加的四五个，又是对于偏低价格带的产品依赖，这个不是特别好。

发言人1   30:26
还有巴西这样的就新建。这个是一个巴西，它的平台应该跟极客8X是一样的，跟领克810样。定价应该在送老厂或者是还有这个叫零跑的C111个价格，价格在上15万价格在那。这个车应该早点出，可能像银河M8会出一个纯电。这个套路是对的对，但就要加上智能化的支架，肯定是要有。目前比亚迪全部all in智能化支架，所有车型都可以选装。现在这个程序辅助驾驶，但吉利可能只有300。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   31:08
还是偏慢一些还是偏慢一些？整体来看，我觉得油车假设今年换了不跌的话，那它的主体来迎合我觉得较去年同期多多少少会同比下滑。今年不都有都都会有的回调，除非你有产品大周期的车型，比如说像领跑，像小鹏，对，甚至像未来和对这几家应该是有同比增长。我觉得其他几家头部的几个，包括长城、吉利、比亚迪，我觉得能跑能能下滑19%就很了不起。明白这东西，就他那个产生，他七月份也要说那个，试一下，就给大家看一下。然后大概是在什么样的价格带的车型能用上它这个闪充，包括900服这种平台，就这种快充的长续航的这个技术会下探到大概什么价格的？今天还有老老的车这种改款，比如说义务不是也要改吗？然后这些会不会上这个快充厂家不会，应该就现在看银河A8TT和0.8或者是银银河M8。这个对标我银行A8TT对标的是对标是比亚迪汉这个级别，对532的事情。你比亚历山大，跟海报差不多，可能比海报小一点，比海豹零八小一点，跟海报07差不多。

发言人1   32:37
在整个颜值上是看其新势力小米17的这台车应该是900伏，峰值充电功率肯定不止600千瓦。这个就是极氪，极氪在四月初还是三月初忘记了007改换007GT改的这个动力总成就是接近001新款001的那个高压架构。那么支架可能会用到包含的H7或者H5，也就是这个时候改的比较充分的，颜值也很高。因为这个时候本来规划的不是在A网卖，这个是本本来规划是在A网卖，就是跟那个战舰系列，还有那个MPV系列在一个群。但现在A网其实经济压力比较大，所以就给了A网价格可能会下升到起售价在14万不到，均价在15万以上。这个就是一个900伏，充电功率非常大。如果拿它去跟比亚迪去比，刚好这个细分的价格带，这个价格带应该比亚迪会用秦max的。天在秦max的上市时间可能会在七月底或7月底能进展车，靠车应该在成都车展前开始开售，那它在七月就上市了。

发言人1   33:48
六号，六号这台车全球有亮相，其实就是预售，应该在企业第三周正式上市了。银河A8TT会比比亚迪快一些。对这对他有利的一点，这个实际上还是不错。因为这是属于吉利今年三个七的战略中的重要一个点。但它叫A8，但是它的架构就是几何七的架构。因为还有一台插电的7的架构叫领克07GT这台车已经开始预售了，价格也不贵，16万。对，16万应该也是在这个的这两周要上市的，这个是值得去看一下的。

发言人1   34:23
还有后面那个大5座，定价在15万，16万，对标到三高草场和0跑C11的这个纯电加插电双动力的8系。那台车用的是极氪8X架构，这个应该是个爆发。那么就这种四月份四季度应该还有一台大楼，爆款应该就是完全跟极客8X1样的外饰的，叫极客全新的7X尾部改动不大，头部车头部分和内饰改动很大，改的跟898系9系是一个一套设计语言，这个肯定是会比较火爆。对，明白，那就就正好是也说到这个领克极氪。然后您现在看起来的话，即刻九九叉八叉订单情况怎么样？还有就是九叉不是马上上午多，然后可以可可能给整体会不会有一个销量上的一个拉动，包括还有领克800这个车怎么看？

发言人1   35:24
包括您刚才说的几个七差，就是可能接下来的这些新品，您感觉他们的这个稳定需求或者像九叉这种的多了个5座版配置，他可能给大概这个竞争量大概是什么水平？我觉得不好说吧，现在5座的版本现在是有有几台都有，包括最近的ES85座的上7月9号，之前你点的是理想L85座，美国奥特36万，37万，36万，那还有八他自己的就这8X5座，34万，但是顶配的要75，电的要差不多到39万了。那这个极客9X的5座，而且叫8叫它的6座应该就下乘2万。如果其他硬件不变的话，那我觉得一个月9X现在9X1个月11个月的量差不多八九千，5座上的大概3000左右，对这个模型应该是不错的对，那我觉得对9X来说是个补充。

发言人1   36:38
因为8X目前这个偏运动化调教的那个offer版also加的版本，确实价格是已经靠近40万了。这个价格在不是十多车不好，他跟一他跟理想180维斯碰同样的问题，就是这个价格在5座家用偏多，偏运动化的少。你上运动化去用比较先进的架构去1加到40万，很多消费者就不是超预算了，买不起，直接降了35万的价格再去看。对，所以综上所述，九仓的5座均价肯定不可能会低于这个价格。应该还是在四川以上，不是四川区间，那他一个月3000台应该问题不大。至于三个八的，另外一个八是领克八百，从目前来看应该没有退出计划。

发言人1   37:25
之前的计划应该就是在二季度末三季度初。对，到目前应该是没有退出计划，还是要看8X能不能走走量，不走量再推的话就会有负担。明白，好的，我先问到这里，然后会议秘书麻烦播报一下提问方式，然后看有没有线上投资者提问，感谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键，再按数字一，网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   38:08
大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一，网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。行，好的，陈总在等待的这个过程中，我还接着再跟您请教一下。其他几个信息里边，反正您感觉目前来看那个新品比较多的哪些可能我估计像小鹏，然后领跑也有点，包括未来接下来就你要不帮我们挨个解读介绍一下，然后包括对于他们这个新品的一个销量上的一个展望，感谢。

发言人1   38:56
我觉得短期来看，就是小红两台车，L03已经开始预售了，预售还不错，创了一个季度三四万台的预售量。因为小精灵是1000块的事实可退。但从一个礼拜前展车到店，到这个周末比较大的今天客户来看，这台车大概率是成功的。主要还是延迟空间，价格自动化预计15000 18000，甚至可以摸到2万的量。那九月份应该还有一台还有05，一台是76的平替，也是蒙娜系列贵一点，就玩了20万区间，对我觉得来说也具备可能挑战8000到1万的量。这G6的量一直之前大概能好一点的话在五六千，差一点的话现在就三四千。所以这两天应该对小鹏新整体今年下半年的国内的零售量来说，应该是有很大促进。就是当两台车上来就能增加2万多的技术还是不错的。

发言人1   39:55
当然了到03的轿车可能会有一定部分的稀释，这个值得关注的只是小鹏还有一台是G9L，好像是八月份上这台车已经到公交公路了，我觉得他就是一个对G九目前这个高价格高溢价的一个车型的一个换代的。颜值上我看一般这个车就暂时不讨论了，这是小鹏还有一个未来的话应该是也是明盘了。7月7月是七月几号上上ES85度，这个我们倒是比较看好的。因为它的6座版从去年的九月份三季度末到现在已经累计交付接近超过12万台以上了。6座版是得到市场验证的，也导致向上的就大6座的ES9是充分的消化了很多市场的关注度。对于5座的ES8来说就做个补充。还是想希望这台车能稳定在八九千甚至上万的量。对我觉得它的比例应该就是在两成到三成的量，这个也是基本上是可以在预期范围内。对你今年你有这台车打完之后就没有排了。

发言人1   41:00
那至于理想，理想可能排的比较多。第一个是I8的单点机，看看能不能和I8的双电机加在一起做一些配置和价格调整。主要是对电池，我电池供应链可能要切自己的品牌叫理想电池，那就类似于华为那个巨型电池是一样，飞过来I8系列能不能到四五千？后面还有一个更大的A9更加家用化的车型，那可能也能增加个一两千两3000的销量基数。再加上目前A6的这个主力，那它整个沉淀想实现3万台的目标，我觉得还是我希望这台产品目前看还是有点压力。对，因为之前的978L8L9的整体技近几年换代比较慢，它销量技术走不低，一个月只有1两3000台，不然换代溢价之后，我就加了那些配置，确实性价比极高，操控也很强。但它它属于老款的9系8系基数太低，改完款之后关注度不高，这个还是要观察一下。

发言人1   42:02
对，应该还有谁？应该还有个小米，小米那个熏天F3问的比较多。这台车我们从目前已知的信息来看，86.10.5T的增程，5.23米的轴距，3.5米5.2米的车长，3米的轴距，偏家用化去运动化属性。车大概率定价应该是在30到40万区间，或者30到42万43万区间。主要的对标的车就车车型的车辆的产品定义和级别，应该对标的是老款的问界M9和理想老款的理想L9菲利一四对，或者现在理想L9的auto对，四十多万的价格，40万出头应该就是在这个价格范围内，30到40万左右，可能在九月份开始销售或预售，这台车值得关注一下。

发言人1   42:52
主要新势力就这些，像鸿蒙5G基本上牌打完了，欧盟还有M问界M8、M7的改款，M5的改款，M5改款咱们今天不会出，因为M6现在现在还不错，出来么也没意义。对，像北汽可能还有人一个MPV30万区间的，还有一个SUV40万5万以上的。江淮那个大家都知道的，接下来就是V系列MPV的正式上市在八月份。那还有一个是谁？是。奇瑞应该还有两台车，一个是RXLSUV，还有一个两门的轿跑。

发言人1   43:33
S跟S71个平台，我觉得这辆车生产都很难偏性能。基本这个情况明白徐总那个中介，V800的话，现在看起来小音量还有更新的数据吗？1000台不到，还7000台差不多。上周我今天是周日、周三、周四的时候，在我已经破六千多了，接近6500还行，比同一去年那个时候的增加S800的标准多。对，14年的比那个要多。

发言人1   44:06
但是这个多可能在我看来，一个是有两个配置可以选的。一个是5.5米的，一个中米的3，这是可以选的。还有个就是去年春季S2上市的时候，有一段时间暂时不太相信他能成功。但是今年来看，对中介这个超级品牌，对于国产品牌来说，确实在华为赋能情况下是做成功了。所以还是有很多关注华为品牌MPV的用户，对存量用户比较都在看这台车。商用客户比较多一些，就是企业用户基本上占到百分之七八十。

发言人1   44:45
对，稳态看可能2000台，2500的量能，看看MPV长长加标一起算，就两个车2500台算。对，明白，长城这边就整体上新，接下来的节奏感觉好像还是蛮多的，什么就是什么的，反正因为最快的话就是六号。明天下午魏总自己要搞一个偏年轻化的坦克，300的长轴，3米轴距的，这个应该是三套动力，2.0油燃油版、2.0t apple t版就是PP2版，P2.7版。还有一个就是电池在大梁下面的，就是类似于400和500的Z也有四驱版。

发言人1   45:35
预售我们觉得油车的价格应该在22 25，电车的价格应该在25到28。对，这个和之前标准可能略贵个一万多块钱，1万块钱可能多一点。主要就是它后排行李箱空间会更大，5座的版本，然后标配激光带激那个激光雷达，加上冰箱、彩电、沙发全对上去。对，然后怀疑就是整个座舱偏坦克500号。对，就偏偏跟城区的可城可野，城市通勤的属性会更高一些，当然它的长度参与能力会更强，一个长轴。对，所以我们觉得单明天亮相的这个动力，这三套动力，我觉得月销量能形成1万台问题不大。再加上现有的V2和燃油版，差不多稳定在一万四五。应该是用青铜破案，这个可以看看。

发言人1   46:31
再往后看，应该就是完全哈佛化的V9X同平台有一个V9X商标的车型叫哈弗H10。包括座舱内饰算力是和副驾驶动力总成全部都一样，车身尺寸也相对来说比较接近，空间略小。对，这台车应该是在7 8月要上成都市场，肯定是要动的。

发言人1   46:55
如果定价在，因为它有5座和6座的版本，如果5座版定价在靠近20万出头，60万定价在20万以上的话，我觉得这也应该是个8000台以上的爆款。那再往后应该就是V8X有长轴和标轴，就V九也有一个常州和标轴。那个车什么时候上我不知道，估计在三季度末，那后面还有0908、200、908073台位牌的饭。运营可能就用的就是这套H10的架构再去做优化。对，不但可能会对应到坦克的动力，还是用到海四的动力。这车没出来不好说。

发言人1   47:38
然后欧拉应该还有两台车型，一个是欧拉GT欧拉5GT，还有一个是欧拉的SUV。应该是闪电猫和芭蕾猫平台架构的一个旅行版的车型。对，底盘可能加高了，主要针对在海外市场，国内预算一般。

发言人1   47:58
这对长城来说，今年的产品力度比去年要大对，尤其是对高端的V牌，而且植入了V9、V8D1987年这几个车型还是比较强势的对这个阶梯皋兰山阶梯的阶梯山阶梯摩卡的车型。对，会有。那么就是还今年最重要的就是年初导入了500Z北京生产线，导入了700Z年终下半年导入坦克300位，也就是对坦克的三台车型都做了G54驱的投放。那都其实只有四区进坦克体系。就是冰箱、彩电、沙发，就是要在城区的舒适性的功能来跟同级别的不同价格带的城市SUV做竞争。明白，还有整体上车数量还是比较多的。

发言人1   48:53
秦总最后跟你请教一下，请教一个问题，就是各家目前看起来今年反对点了，然后大体上的价格折扣情况，就主要电池，主要是进技术这边的，还有就是目前的库存的情况，有价格折扣和库存，库存我看整个渠道上的库存就230 240万台。如果你150万台一个月，这样的话现在库库销比大概在1.7.8对，那油车的库存可能在100万台以上，那油车一个月我赚钱都卖不到，油车的库存普遍是高于二的，电车库存基数比较高的，还是比亚迪排第一。但过完这个月就不一定，整体老款库存基本上已经去去无可去了，都没有了。所以后面他会根据据库的这个节奏上会对经济型轿车进行换代。

发言人1   49:46
整体库存我觉得都是一个慢曲。这之前我们讲过，它是一个从二月底到6月1个缓慢的恢复过程。实际去到现在还是有库存基数还是比去年同期要多。系数上来看大家都能接受，只是整个经营环境上跟去年比有点还是有压力。对，今天尤其是油车，你加换量，你是换不到量。对，其实还有包括电车的插小插插件，你也很难商量。从目前来看经营上压力还是有，对，经营上的压力还是有的。今天整体经销渠道渠经销端较去年来看，因为整体销量同比都是上有所下滑的，所以销售基数都比去年少，盈利性都变得比较差一些，预计下半年逐步会好转。

发言人1   50:37
好的，明白，感谢金总，感谢。我感觉时间也差不多，我们就先交流到这里，也是很很充分。您基本上方方面面都讲解到了，那就先交流到这儿。感谢您的讲解，也感谢各位线上投资者的一个收听。然后有兴趣的话，欢迎随时跟能源汽车线下联系。好，陈总，感谢你。今天就先我跟你请教到这儿，好好拜拜。感谢大家参加本次会议。用AI进宝获得优质复盘资料，更多专业AI工具和投研内容，打开进门APP领取会员体验，祝您工作顺利，再见。
