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发言人1   00:00
下午好，我是华安化工的王晓峰。今天我们邀请的是天猫集团的投资的领导天路，给大家分享一下公司近期的一个经营的一个变化。最近其实我们也关注到整个化工景气度，在二季度也有明显的一个复苏。那么公司布置的一些潜在的一些新材料，整体现在也处在一个景气爆发的一个阶段，我们也提前请到公司来给我们做最新经济上一个解读。陈总要不您先介绍一下公司的情况，然后看车车有哪些问题，我们可以再做具体的一个交流。好，没有问题。

发言人1   00:33
各位投资者大家好，我是新发的博哥，我就先把我们公司的情况简单做一个介绍。我们公司整体来看的话是以磷矿为基础，然后一个周期和成长双驱动的一个一个企业。我们现在整体来看的话，磷矿石的话基本上比较稳定。然后一些周期企业的话也是有一定的业绩，成长的话也能看到它的一个空间。我们可以先拆开来讲讲这个基本盘。基本盘磷矿的话，我们现有的产能是642.2万吨，我们的整体规划是在30年左右能达到1200万吨。现在的话每年都会有新的矿产，慢慢的在投产或者说是在建成。具体来看的话，像在马上二今年下半年，我们这个280万吨的这个调度引矿的项目也会开始启动。

发言人1   01:21
现在整体来看，湖北的银矿价格也相对比较稳定，已经常年都是一个稳定的状态。所以说我们觉得我们只要有新的产能出现，那就是新的利润点是比较好理解的。其次比较好理解的就是我们的这个弹性板块。因为这个就是跟随着这个市场价格去波动，我们这个产能也是相对来说比较固定的那这个板块主要就是由农药、有机硅和化肥这三个板块。

发言人1   01:45
农药方面的话，我们主要是有28万28万吨的一个草甘磷。现在的有效产能大概是在20万吨左右，设计产能是23万吨。从今年来看的话，我觉得它的这个旺季的表现还是不错的，现在的话也随着旺季的进入淡季之后，价格有所回落。但我们觉得马上就进入下一波的一个旺季之后，还可以去期待一下这个价格的一个回升。

发言人1   02:08
有机硅方面的话也是随着这个行业的协同，相对于去年来说的话，有一个非常不错的一个进展。今年的话已经开始盈利了，也是有一个不错的一个效果。相对来说这三个里面我们自己觉得比较，博乐的也是这个化肥。因为大家都知道这个化肥方面的话，现在硫磺的这个成本价格比较高。现在随着国家的这个新闻政策出台，我们可以拿到一部分的评价的一个硫磺，包括我们其实也有拿到一部分的其他肥料的一个配额。相对来说的话会帮我们去分担一部分的压力。整体来看这个板块的话，我觉得有机硅跟这个桃甘霖可以帮我们带动一大波的收益。

发言人1   02:53
肥料方面的话肯定是会有一部分的承压的。我们去讲一下比较复杂的这个成长型的板块。成长型的板块主要是有两个部分，一个是新能源，一个是策划。新能源的话我们主要是磷酸铁铁锂和磷酸二氢锂这三个部分。磷酸水的话，我们之前的产能是10万吨，今年从六月份开始，我们增加了我们新的产能，投产之后现在是15万吨的产能。铁锂的话之前是8万吨，今年年底我们还会有一个新的10万吨的项目投产，投产这样的话我们未来这个铁锂会有18万吨这样一个产量。

发言人1   03:26
营销大经理的话是我们去年年底持股的这个新的公司之后，才开始做的这方面的一个项目的。从整体来看的话，0.27米其实带给我们的收益在整个新能源板块下是相对来说比较高的。这个的话我们像之前他都是以代工的形式去做，我们现在在慢慢的提高它的这个资产比例，已经从5%提高了25%。

发言人1   03:51
相对来说的话，它它是我们去做这个四代半的产品的一个重要的一个原材料。之前的话也是通过这个跟之前的话这个项目是通过富联军工去跟宁德时代做做一个做做代工。现在的话我们是直接越过这个飞行金工，我们自己去跟宁德时代做做一些产品。现在策划板块的话是整个的整个整个成长板块里面，成长性特别高的一个。这个主要我们可以把它看成一些普通的，比如说我们原有的一些产品和现在的一些新产品。

发言人1   04:32
原有的话就比如说我们的食品以及的03年我们有15万吨的一个设计产能，这个的话我们全球的市占率是超过了30%，也是一个全球市占率1%的一个产品。另外还有像清磷酸钠，清磷酸钠的话它主要是用的这个存储元器件级别的。现在的话也是赶上了现在压的一个时代。今年的价格跟去年相比的话，也是上也是有所上升。它上升的这个价格就是我们的一个纯利润。另外的话还有像这个DMSO，我们的市占率也是最高的。这个的话我们是每年有6万吨的一个产能，现在我们有40%的产品销售是去做这个电子级的，然后剩下的才会去做这些碳纤维级，包括这个农药级别的。这个市场的均价是在1万，我们公司因为做电子级的比较多，所以说我们的均价是在接近16000的这样一个水平。

发言人1   05:25
就包括这个电子级的这个呃磷酸衍生出单率超过70%，还有一些新的产品。新的产品的话，包括我们刚刚提到这个，制磷酸钠，还有这个磷化剂。磷化剂是我们去年刚投产的一个新产品，去年我们只投产了其中的一个品种，就是新发A这个产品的话，在我们只卖了800吨的一个情况下，给我们带来了2000万的这样一个收入。

发言人1   05:48
未来还有比较关注度比较高的是在线的一些产品，比如说这个电池级的56-2 0这个项目的话，我们是打算在今年7月底的时候进行试车。现在的话还在一个装备的安装阶段，这个产品它主要是可以用在这个固态电池的电解质前驱里面。之前我们送样的时候，这个电磁炉的价格是达到了6万到81000吨。那我们其实它这个净利润也会比较可观，接近50%。

发言人1   06:17
我们的产能的话，现在是有1万吨，这个比较比较值得注意的是，它是一个限制级的产品。就是说如果其他公司想要去做的话，就是它不容易去拿到这个指标了。而且这个产品我觉得相对来说，我们也是走在比较前沿的一个阶段。

发言人1   06:32
物流电子级五硫化0的话，基本上现在市面上只有我们这家公司能做出来。那我们就可以提前把这个公司，把这个做出来之后，去卡位其他的公司。另外还有就是现在关注度比较高的这个电子级的一个红林，还有林化英的一个状态。电子级红磷的话，我们现在是做到了一个强势的阶段，我们也是分了不同的工艺去做，主要的话就可以把它看成是一个是通过这个电子级的灵丸去做，另外一个的话是通过我们这个电子级的黄寅去做。那电子级的黄银的话，它的这个研发的难度相对较大。我们觉得这个灵王的可能会相对来说稍微快一点。

发言人1   07:11
这个的话整体的一个市场局面就是现在基本的话就是日本的两家公司在做。国内的话也有一些正在研发。但我们觉得进度来看的话，我们可能是比较快投出来的。现在的市场价格的话应该是在5000块每千克这样一个状态。整体来看的话，我觉得矿产作为我们一个基本盘是比较稳定的，而且会有新的一个产能的出现。然后成长型的话，我们这个策划跟新能源也是能够看出它的成长性。剩下的弹性板块的话，除了肥料相对来说有压力，另外两个板块我们觉得整体的效益相对来说都还是跟去年比。有请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   07:56
对回升的，所以我们觉得整体的这个收益来说还是比较积极的。如果大家有什么问题的话，可以相互讨论一下。好的，感谢陈总还是一个介绍这个公司，现在大家关心业务的做了一些介绍。要不前面我先请教一下，因为可能最近大家关注表达的就是公司在磷化铟，包括上游原料这块也不足。所以这一块的话，比如说我们现在银行业这个技术的成熟度，包括说未来可能存在的一个业务的一个规划是怎么样，这块能不能介绍一下？我们现在的这个红磷的话，主要的话现在还是在这个市场的，就是还没有进入市场，现在还是在1个小时的一个阶段，所以说我们觉得要投出来可能要等到27年左右。整体的话我可以多多往这个方向去去介绍一下。

发言人1   08:46
明白，那像比如我们上一原材料进的一个技能机。原材料的话其实像电子红菱，它主要的原材料就是磷矿，我们就可以用自有的磷矿。弘芸作为一个磷化铟的一个卡脖子的一个关键材料，我们只要掌握了这个技术之后，我们其实也有做磷化铟的这个技术的话就比较好解决了。这个的话我们在湖北省内就可以买到，相对来说的话就是问题不大，而且这个也不是个稀缺资源。包括其实在设备方面，我们用的都是一些国产的设备，不会说在这方面出现另外一些新的一些卡脖子的问题。

发言人1   09:21
明白，那你像我们电子机的红云这块，现在就是说产能、产量，包括说现在客户情况现在怎么样，现在我们现在还在一个实验室的一个状态，整体来说的话，我们还是在在尝试中不断去优化一些设备，然后一旦有一些突破的话，应该会有一个比较明显的一个成效。明白，那现在比如说我们，既有的一些产能，包括说，在行业里面的一个竞争格局体现怎么样，能不能介绍一下竞争格局的话，像红牛的话，现在基本上就是依赖日本的进口，主要就是两家比较大的公司。国内的话暂时可能是没有产能，但是就是我有听说有一些其他的公司在做研究我其他公司情况我不是特别了解。明白，好的。

发言人1   10:16
那现在比如说这个价格和利润的一个情况怎么样？红菱的话单看日本那边的价格的话，市场价应该是在5000每千克。对，利润大概什么情况呢？红菱的话其实如果单看它的这个成本的话，它主要就是通过电子节流晃而已。相对于我们来说的话，我们都可以自产的对，明白，好的，对，明白。我看我们其实下面就是我们上市公司，因为下面也有幸福电子，也有一定的股权。就是现在我们这两个公司，这两块业务是有什么区分吗？征服电子它主要是做是电子的，像这个名花医用产品做出来的还是在我们自己的公司这边。

发言人1   11:10
明白，那上游的比如电子就红菱这块也是的，因为它是磷化金的那个决定这样吗？明白，好的，对，然后关于文化英方面的话，因为我们现在已经是掌握了这个技术，现在也在规划做这个人化音的一个晶体。我们现在我们有我们曾经以前有过这样一个项目，就是说规划是要做一个5万天的定份。和这个2万片的2英寸。如果说未来还是会延续这个计划的话，应该是在20年年中的时候差不多可以投诉。

发言人1   11:45
明白。如果从磷化铟这个角度上来讲的话，它的成本可以看作是由这个高纯铟还有这个高雄黄林组成。因为它的这个比例的话差不多是7比3的这个高传音和高淳华林。明白，然后我们就是差不多是在5000到6000左右的这样一个水平。因为价格的话现在也不知道这个市场到时候是怎么怎么去去去回报。好的，明白。我们乐观来看的话，是觉得在27年，如果说按照现在这个价格去销售的话，应该是有五个亿左右的一个利润。明白。

发言人1   12:32
好的，那未来看的话，比如上游就是电子红云，还有像下游硫化银，就这两块你扩展上有什么难度吗？暂时没有什么难度，没有什么卡点，只是在正常的做一些实验，正常的做一些步骤。明白，现在我们主要现在是做到一个需要去提成的一个步骤。

发言人1   13:02
明白，现在主要就是可能在普通的这个基础上做一些提成。是是是这样子。是的，他主要是先人组成。明白他这个下游比如说去做验证的话，大概需要如果有普通的玩家想去问的话，他大概要具体可能要过程或者说花多长时间呢？

发言人1   13:21
这个我们从原材料来看的话，首先就是他要做到电子级，那就是要做到这个电子级的一个管理。这个的话其实就是相对来说比较大的一个卡点。然后其次。如果要去做云化音的话，电子机云化音的话，他也要去做电子机的红牛。每一步其实就是都是在上游会有一个差点。

发言人1   13:48
那做云化金的话，它现在就是有一些关键性的一个指标。像它这个电子率，还有迁移率，还有包括这个缺陷密度。像日本的话，他差不多能达到有有两家公司，然后他们差不多是这个缺陷密度是在200个每平米左右。那那一级的标准的话，它是在500个每平米左右。我们做出来的话现在是在差不多400个左右，就相对于日本的会优一点。不对，相对于我们已经达到了这个一的这个标准。明白，就是现在我们这个我们现在是达到接近400左右，对吧？对对对，他一级的标准是500个，你是在这个范围内。明白，好的。

发言人1   14:39
像这块的话，比如说我们因为现在也有规划27年的这个之后的产能一个落地。就是长期来看，比如说我们做这个可能也需要一些上游这个一金属铟这些原料，就这一块后面有可能配套吗？这个我们可能不会去查，我们在湖北境内就可以买到，湖北就可以买吗？明白，因为最近好像樱的价格是不是也有一些上涨。对，但是对于整体的这个影响应该不是特别大。好的，明白。好，那一万一我就请教这些。还有第二个就是之前我们也有布局，像这个固态电池材料这一块，这块现在整体的一个规划，包括说产品的价格现在是怎么样的一个情况，这个能不能再详细介绍一下。

发言人1   15:31
固态电池这一块的话，我们是有一个1万吨的电池级的56820，然后配套有一个3万吨的纯电黄银。现在的话我们是预计这个应该是在七月底的时候可以开始试车，最最晚的话不会超过八月底，差不多就在这个期间之内。现在的话我们能看到的是以前这个润滑油级别，它的价格是在22000到23000之间。那我们现在这个电池值的话，预计应该是在，因为之前送量的话是在6到8万之间。那现在的话我们这个它是分两个级别的，3N跟43N的话是刚刚说到的6到8万。那如果能达到4万的话，就是15到20万每吨。整体来看国内的这个产能结构的话，国内的总产能是在9万吨。

发言人1   16:16
不过有6万吨是工业级的，然后另外3万吨是润滑油级别的。所以相对来说的话，电池级的还是比较稀少。我们现在整体来说，这个5620已经有二十多年的一个生产的一个技术和经验了。他这个主要的卡点就是在这个全新华人上面。所以说我们觉得如果有有啥想要去做这个产品的话，还是有一定的难度的。我们之前也是跟很多的厂商去去跟我们做对接。现在的话电池级的有六家相关的厂商在跟我们去询价。然后润滑油级别的话是有客户直接想找我们。但是因为我们考虑到这个电池级的市场前景比较好，所以说现在没有没有接受这个锁单的提议。

发言人1   17:01
其实我们在做这个五硫化零的时候，有有客户来我们的时候发现我们其实就是它会有一个新的油画里的一个气体被排除。那这个气体的话，它其实是可以去做硫化物固态电解质的另外一个一个产品，就是这个硫化物固态电池。这个硫化物的这个硫化笔可以去做这个硫化笔。我们现在的话也是在同时去做这个固相法的这个硫化笔。这个项目现在已经到达这个小试阶段，目前的话正在扩试。如果这个能做出来的话，我们相当于拥有硫化磷的，同时还拥有这个硫化铝。我们相当于把这个固态电池钳电源前期都已经完全掌握了。明白，好的，还有就是我们在像一些电子机的容器这一块，现在有一些涨价的品种吗？

发言人1   17:57
电什么不好意思，就是像一些我们涉及到一些电子的一些产品，像比如说未来有一些电子的容器，还有像一些原来应该最大一块就是DMDMFO对吧？就是二甲BI风。像电池池的话，我们现在还有成熟元器件用的这个智能装备现在也在下降。整体的那个号的话，对，是的，他我们现有产能的话，我们是有6到7万。我们现有产能的话是是有6万，然后现在存储元器件值的是有2万，然后我们还有一个三千多的这个重叠金级别的。目前来看的话，整体的这个403钠的价格都跟去年相比有所上涨。而且这个产品的话全球就四家是生产商，我们的话算是其中的一个龙头。其他商家的话加起来应该是有10万吨，然后我们的话是有6万吨这样一个产能。

发言人1   18:51
明白，好的，这一块的话比如像这些产品的价格和毛利率水平怎么样？存储值的话我们应该是如果按去年来看，我们的这个毛利应该是在20%左右。然后如果是现在这个存储级的403纳的话，它的均价要比去年的话要高出15个点。今年的这个均价相对来说毛利会更可观一些。明白好的。

发言人1   19:23
请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。好的，好，陈总，那我就先解决这个问题，然后看其他同学有哪些问题麻烦回头你播报一下。好，大家好。如需提问电话端的参会者，仅限话题在数字一网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮进行语音提问，谢谢。

发言人1   19:51
大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键，再按数字一网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮进行语音提问，谢谢。下面有请尾号2761的参会者进行提问，请发言，谢谢。你好，你好听电话吗？可以。我我我再请教一下林华英这款菱华英，我们是就现在电子级红菱，我们已经规划27年生产是吧？差不多的话，那那我后面做咱们制作磷化铟的鉴定，是不是还没做到后端的再往后面做衬底还做吗？后面应该就不做了，后面的话就是跟其他公司做对接，我们都做到081。

发言人1   20:38
就是说刘华英的那个经验是我们这个有规划吗？我们以前规划的话是做这个5万片的这个现象和2万千的阳性，完全是大概什么时候能够投产出来。这应该也是在27年，27年，这个市场上现在用比较多是这个4英寸的两个车上。咱们就按照市场的规律，如果说对，比如说要60岁或者更大化的话，我们还能做吗？后面这个我就不是很清楚了，因为我们我只知道现在的这样一个规划的情况来看，明白，咱们这个技术路线是跟是行业内咱们自己独创，还是说什么行业共享。基本上的话音乐路线就是从从内往上走。对，路线应该这个我不是特别清楚，是不是我们可以独创的，但是我们确实是能有这有这样的生产与工艺。明白，明白，所以您放心，这块就是我们做切片是吧？

发言人1   21:32
然后对，我请教一下朋友，刚刚有没有问到，黄陵黑零这块，咱们之前我不知道有没有问到您，您能简单介绍一下吗？咱们想黑林可以，没问题。黑云的话其实这也是我们一个比较早的一个技术了。之前的话主要是用来做催化剂，现在的话是在去年年底的时候，我们的这个实验室发现它可以用在其他的地方。主要的一个作用是它在一个真空的环境里面，在遇到光的时候会有比较活跃的一个反应。现在主要这个产品的话已经在像一些比较尖端的这个，稍等一下，我找一下的话，也是在在一些顶仓在在在开始投刊了。我们也是在跟这个空天院，包括一些卫星相关的公司在做一些积极的对接。以前的话像我们主要就是把它用在一些把催化，就比如说像这个新锐的这个双氧水中，它已经实现了一个利用，它可以提高听到能达到20%。

发言人1   22:38
然后包括我们其实在一些其他的半导体芯片领域，包括这个负极材料里面都有一些应用领域，但整体来说的话没有达成一个商业化。我们现在是觉得这个新的技术，这个黑银基复合材料，是比较能够能够超预期的去完成这个就是商业化的这么一个动作。它的主要一个目的，就是去替代这个测定器现有的一个推进器。

发言人1   23:06
其实我们现在不太不太能讲太多，因为就是现在一个还在这个投资的一个过程中那我们可以先聊一下我们现在的一个产能的一个情况。我们现在的话是可以有一个百吨级别的这样一个产能。其实这个设备的话，它是以每四天为一个周期，这四天就可以生产10万吨。其实我们只需要在未来这个产品投出来之后，把这条产线不停的复制粘贴就可以。未来如果想要破产的话也会比较容易。它的整体的一个成本相对来说的话，相对于它这个售价来说的话，也是也是比较低的。整体来看的话，我们觉得只要这个能投出来，那对于我们这个整体的一个效益还是比较可观的。

发言人1   23:49
明白，就是黑龙我目前还是应该是国内领先的一个状态，感觉收入。那我我我再问一下怎么咱们固态电池这块，就是我后面我跟金云说是五硫化零跟硫化是不是都都能够生产？现在56820的话，我们已经在安装这个设备了，所以今年的话肯定是能投出来。最晚的话是在八月底开始试生产。

发言人1   24:16
油画里的话，我们现在是在这个小试阶段。明白，那我问一下铝硫化锂，咱们现在跟下游客户目前有个验证情况，不是进度能够吗？这有已经有很多电池相关的一些厂家来我们这边评价了，都已经就验证就已经授信验证了是吧？对，已经授信验证了。后面我这两个可以长期结合，可以做成那个固态电子，直接可以做成一个固态电子，最少就后面咱们有有我们的发展的打算。这个等做出来之后，再看到时候会有没有一些是没有想法。

发言人1   24:53
明白，我再问一下电子机电子这块电子电缆收我们现在现在大概价格是多少？稍等我看一下。现在的均价差不多是在16000左右。然后我们如果是去，我们现在因为整个DMI会的产业，我们的市场的量比较大，所以说它这个价格会也没有办法像你想象那么高。我们的话也是针对这个问题，同样在上游和下游都做了一些改进。而下游的话我们自己也开始做一些原材料。下游的话我们也去做这个二甲基砜，还可以用在其他的一些保健品里面，就是一些骨骼类的保健品，也比较符合现在当下老龄化的一个趋势。

发言人1   25:43
明白咱们这块大概净利润能到百分之多少？我们是觉得大概能把整体的利润维持在两个亿左右。我们客户还是以国内为主是吧？

发言人1   25:57
对，智氯酸钠现在咱们客户都是哪些？三亚的客户，这个现在不是很方便。说好的好的，我问一下咱们咱们有机硅板块，目前有机硅板块盈利情况跟咱们二季度现在那表现怎么样？力度截止到目前来看的话，应该还是跟着市场的价格走，我们还是尽量去接一接高价的单。

发言人1   26:27
对，我们是有那个那个新产品，外国有什么视力，视力的话圭吗？没有区域划归。明白，我就是这问题，还有需要你的问题。好，有需提问电话端的参会者，请先话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮进行语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键，再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。

发言人1   27:14
陈总，我再补充两个问题。一个的话就是现在因为就是现在大家对于我们新材的话，其实整体还比较关注。我们除了像这个明明细的一些材料，主要还有什么您款项微信材料这一块，后面有没有一些储备的一些或者是可能有国产替代的一些趋势的一些归集的一些材料。这个能不能介绍一下我们规定的材料？是这样子的，就是我们有机会当时建厂的时候，就是招商引资了很多这种下游的一些工厂，在我们这个厂附近去去建厂。然后我们这个有机硅的一个液体，就直接通过管道输送到他们那边去了。我们这个液体的话滤的话差不多就七成。那基于这个情况的话，其实我们很多灰色的材料就不太好跟他们做竞争。

发言人1   28:04
我们有一些自己的产品，包括这个也算是一个新增的。对，我们新增了一些，就包括这个包装胶，今年年底的话我们应该会投150 1500万，这个毛利润差不多是有20%。还有包括这个液体胶，这个的话是是相当于灌输一部分的国产替代的。还有这个感性硅油，这个主要是用在一些涂层涂料上面，也算是一个偏中高端的一个产品。还包括以前我们一些原有的产品，好像有这个皮革。之前的话一期我们是有一个600万米的这样一个产能。我们二期的话是会把它增加到一这个主要用途是在一些沙发、游艇，包括一些软包皮包，还有一些汽车上面都会用到。它的这个替代性比较强，性价比也比较高。还有一些比如说像有机硅泡棉，也是会有一些新的增量。

发言人1   29:00
好的，明白，好的，老师我一下我们应该是算在策划里面，就是没有放在有机硅这一块。好的，明白，他不是放在那个大的有机硅板块，是放在特种关系这里，对吧？是的，有机硅这板块的话我们就只看EDMP，明白。好的，最后还有一个小问题，就是因为我们业务板块也比较多，能不能掌握一下今年下半年，包括说明年整体的一个业务的一个趋势，就业绩上做一个展望。基于现有产品的话，我们觉得这个稳情况是比较稳定。然后像成长板块这个策划，包括新能源的话，也是能看到它未来的一个趋势。策划的话我们会有越来越多的新的品种，新能源的话也是随着产能的一个逐步的释放，还有市场需求的一个扩大，才能成长性慢慢体现出来。

发言人1   29:50
农药有机硅肥料的话，农药我们会觉得它还是会随着这个季节性有一个起伏。但整体来看的话，今年这个效益会比去年要稍微缓和一些。有机硅的话我们也是一直在配合这个行业的整体的一个趋势，去做一些调整。整体的整体跟去年相比的话，利润也是能够显现出来的。

发言人1   30:12
肥料这块的话主要还是因为有这个硫磺的问题伴随着如果我我们现在有一个项目，就是这个临时高质酸，我们把这个项目明年如果能够投出来的话，我们是有200吨的这个临时高，那制成三的话就是有一个80万吨三。那对于我们来说的话，肥料这块明年会有一个比较好的一个增长。相对来说。整体来看，我们觉得明年还是比较积极的，就包括一些新的一些像刚刚提到的磷化铟这些产品释放出来。相对来说的话，对我们整体的业绩应该算是有一个比较爆发式的一个提升。

发言人1   30:53
明白，好的，好，我就这些问题，陈总，然后我们要不会议室也在最后报一下，然后看还有没有投资者有问题。好。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一，网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮申请语音提问，谢谢。大家好，如需提问电话端的参会者，请向话机上的星号键再按数字一。网络端的参会者，您可以在直播间互动区域内文字提问，或点击旁边的举手按钮进行语音提问，谢谢。

发言人1   31:34
好的，我看线上暂时没有加合作的一个问题。陈总要不我们就先这样到这，谢谢陈总。好好好，我们今天的春联会，新发集团的这个交流专场就接到镇，然后感谢各位投资者的关注。后续关于新安集团和最新的一些进展，我们也会及时的组织这样会和大家再做汇报。今天也非常感谢陈总，谢谢大家。
