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全文摘要
南通锂业的讨论聚焦于近期锂价波动、行业供需、库存与下游采购动态，尽管市场出现调整，公司仍对锂电产业前景保持乐观。公司高层强调，尽管面临政策、国际形势及供应链的不确定性，产业需求的确定性依然存在。讨论还涉及了产量规划、核心项目进展、成本控制、资源安全及中长期战略，特别是公司资源与电池一体化的优势，以及如何在市场波动中维持竞争力。公司计划通过持续投资与战略规划，稳固其在锂电行业的领先地位。

章节速览
00:00 锂价调整与行业供需展望
会议讨论了近期锂价调整原因，强调需求端特别是储能和动力板块的乐观预期，同时指出供给端存在不确定性。库存方面，虽有期货仓单增加，但实际影响有限，行业整体库存压力不大。参与者认为当前锂价回调属正常波动，长期趋势向好，建议关注下半年需求释放带来的机会。

05:33 行业趋势与公司项目进展分享
对话围绕近期行业趋势展开，讨论了价格企稳迹象及未来均价波动区间，分析了现货与期货市场差异及其影响因素。随后，更新了公司中长期乐观预期下的产量规划，以及马里格罗米亚、巴巴利锂矿等核心项目的建设进度，强调了蚂蚁项目和赛拉项目的生产情况与未来产出潜力。

09:03 全球资源布局与项目进展分享
对话围绕全球资源布局展开，讨论了多个项目进展，包括蚂蚁项目、塞拉利昂邦巴利锂矿项目、澳大利亚马里昂山技改项目、阿根廷CO项目及PPT项目融资情况。强调了内蒙蒙丁和维拉斯托项目在国内资源布局中的重要性，并表达了对海外资源安全性的评估，主张通过风险识别和防范来应对资源保护主义和政治风险，展现开放态度并计划在适宜地区加大投资。

14:19 公司资源保障与战略展望
对话围绕公司中长期战略规划展开，讨论了资源保障量、锂盐产品量、资源自供比例及成本水平，强调低成本项目优先开发，如盐湖和优质锂辉石项目。提及期货套期保值策略、钾肥和磷矿项目规划，以及下游加工业务回收经营与产能规划。分析了回收产业趋势、境外回收难题及磷酸二氢锂项目进展与优势。

19:20 行业趋势与资本开支规划探讨
对话围绕行业趋势及公司资本开支规划展开，重点讨论了特定产品的成本优势、市场潜力与技术挑战，特别是金属锂及其在固态电池应用中的前景。同时，提及了资本开支在短期内保持稳定，但长期将随新项目投建与电池产业规划调整而变化，强调了行业趋势对公司战略定位的重要性。

22:36 行业景气与价格博弈：需求强劲下的挑战与机遇
对话讨论了行业近期的爆发性增长，尤其是国内外需求的强劲表现，以及价格波动带来的影响。提到尽管存在一些担忧，如项目取消和成本压力，但整体行业前景看好，特别是在旺季来临和系统成本下降的利好下。强调了行业内部的博弈过程，以及国央企对行业发展的积极影响，认为行业将找到适合的发展平衡点。

25:42 锂电储能与固态电池技术展望及商业化路径
对话探讨了锂电储能业务的现状与未来，指出当前需求旺盛，产能接近饱和，预计下半年市场需求将进一步拉动。同时，讨论了固态电池的技术突破与商业化进展，强调其在低空飞行及储能领域的应用潜力，特别是磷酸铁锂基固态电池的成本优势与性能提升，以及政府扶持对固态电池产业发展的促进作用。

27:44 产业链布局优势与短期供需分析
对话围绕公司作为资源与电池一体化龙头的产业链优势展开，强调了上下游协同效应，确保价格竞争力和供应链稳定。同时，讨论了三季度行业供需状况，指出尽管有新增供给，但需求旺盛导致市场供需矛盾，宜春矿产政策变化对行业影响有限。公司通过资源与电池业务的整合，形成良好的竞争与合作关系，为客户提供优质产品，增强行业信心。

发言总结
发言人1
他（主持人王羲）在近期的经营情况交流电话会议中，首先指出尽管金属价格和板块权益有所波动，但整个产业趋势依然保持向好态势。他强调，即便面对不确定性，市场需求的确定性高，对行业前景持乐观态度。会议中，他与公司董秘任总共同探讨了锂价调整、行业供需及锂价走势、产业链库存与期货仓单情况、产能规划与成本控制、资源安全及全球布局、中长期战略规划、资本开支等关键议题。特别指出，公司凭借资源和电池一体化的优势，对行业趋势有精准把握，旨在通过增强与投资者的沟通，促进投资者信心，并应对当前的市场挑战。整个发言体现了公司对于未来发展的信心和对当前市场环境的深入分析。

问答回顾
发言人1 问：如何看待最近锂价的调整，以及后续怎么看待新一年的行业供需及锂价走势？当前库存情况和下游采购及补库意愿如何？
发言人1 答：我们认为尽管近期金属价格和板块权益有所调整，但整个产业趋势持续向好。对于锂价下跌，我们认为是供需双方综合因素导致的。目前了解到的产业链库存情况以及期货仓单信息，市场对此有很多讨论。二季度到三季度的需求变化较为乐观，储能和动力板块都有亮点，尤其是储能电池目前基本处于满产状态，预计三季度到四季度随着新建产能投放，需求将进一步释放。动力板块虽有新能源销量下滑的现象，但单车带电量提升明显，海外出口强劲，整体需求趋势依然强劲。电源方面存在较大不确定性，主要源于新矿业法落地、国内房产证更新的影响及海外政策变化带来的社会环境不确定性。目前行业对锂库存情况较为关注，但具体细节未在对话中详细说明。不过，从产业链需求端来看，储能和动力电池的需求增长势头较强，且市场普遍预期下半年及明年需求将更加旺盛。虽然近期锂价有所回调，但在当前供需格局下，我们认为这只是价格正常回调的一部分，并未改变整个基本面。

发言人1 问：从现在时间点看，是否可以认为价格已经企稳，以及对未来几个月均价的判断？
发言人1 答：对于未来具体的价格数据，我们不愿意给出确切预测。但从逻辑上分析，当前供需面支撑强劲，下游需求持续向好，加上原材料供应紧张且难以采购，这些都对价格形成有力支撑。上周现货价格已接近15万元/吨，进一步下跌的空间有限，因为框架要求高，现货供应紧张，很难出现亏损性销售。因此，尽管期货市场存在资金博弈，但从现货角度看，价格企稳的趋势较为明显，总体而言，对锂价趋势保持乐观。

发言人1 问：能否更新一下公司中长期较为乐观的预期下，产量规划以及核心项目如马里格罗米亚、巴巴利锂矿的建设进度情况？
发言人1 答：对话中并未提供公司具体的产量规划信息和核心项目最新的建设进度详情，但可以理解为公司基于当前市场乐观预期，正在积极规划和推进相关项目，以确保未来产量的增长和市场竞争力。对于项目的具体进展，建议关注公司官方公告或进一步咨询相关负责人。

发言人1 问：目前蚂蚁项目的投产情况以及未来预期如何？
发言人1 答：蚂蚁项目从去年开始投产至今都比较正常，预计明年会有一定的产出，具体产品情况将在更新后公布。此外，还有其他项目在顺利推进。

发言人1 问：公司在资源端的几个项目进展如何？
发言人1 答：目前蚂蚁项目接近满产，二期计划下半年启动建设；塞拉利昂邦巴利锂矿项目去年已经开始建设，预计明年开始出产品，年产约50万吨锂辉石和锂云母混合物；澳大利亚马里昂山技改项目和地产同步推进，预计到2027年能达到60万吨标准品位金矿产能；阿根廷CO项目正在做产能爬坡，接近4万吨满产水平；美瑞纳项目今年计划产出1万吨以上；PPT项目目前正在融资阶段，下半年可能开始启动建设工作；CO二期和技术改造项目还在规划中。

发言人1 问：内蒙丁和维拉斯托项目目前进展及公司在这一块的定位是什么？
发言人1 答：内蒙丁和维拉斯托项目在国内资源布局中扮演重要角色，资源底子较好，计划在当地做一体化项目标杆。公司在国内寻找适合的资源地时，认为内蒙较为合适，且安全性较高。

发言人1 问：对于海外资源保护主义和资源政治带来的担忧，公司如何评估和应对投资区域的资源安全问题？
发言人1 答：公司采取多方位全球布局，不会将鸡蛋放在一个篮子里。对于特定国家，若对其资源底部有信心，会加大投资，如阿根廷目前投资环境较好。同时，关注地缘政治和资源民族主义风险，但长期认为此类地区的投资回报高，会继续推进项目。对于其他国家如澳大利亚和干果布等地，由于治安良好及与中国关系紧密，也具备投资潜力。总的来说，公司持开放态度，根据实际情况评估和调整投资策略。

发言人1 问：商业清理产品的未来发展方向和技术流程方面有何考虑？特别是在与富林合作的情况下，项目规模和优势能否进一步明确？
发言人1 答：商业清理产品目前处于成本优先逻辑，针对特定客户定制的产品线，例如合作项目。关于未来发展方向和技术流程，行业内技术路线多样，我们也在观察并积极准备，随时调整策略以适应行业趋势。

发言人1 问：对于金属锂在全固态电池和锂空气电池中的应用前景，公司如何看待？
发言人1 答：我们非常看好金属锂的布局趋势，尤其是考虑到其高能量密度（例如450瓦时/100千克以上）。目前在手机领域广泛应用，且由于马瑞亚拥有氯化锂产品的上游优势和金属锂加工的技术门槛较高，因此我们倾向于从一体化角度发展，包括固态负极和固态电池的制造。

发言人1 问：公司在资本开支方面有何变化？
发言人1 答：今年上半年及至今，资本开支基本保持稳定，与去年水平持平。下半年至明年，由于新项目投建（特别是二期项目）及电池产业规划的调整，资本投资将会有节奏变化，长期来看会有更新和调整。

发言人1 问：面对近期原材料价格上涨，公司如何应对？
发言人1 答：虽然材料价格上涨，但我们有信心通过把握市场需求和订单情况来确保性价比。目前需求强劲，国内外客户订单翻倍增长，即使存在个别项目调整，但整体行业仍在增长。此外，行业正经历供需博弈，原材料成本上升可能导致部分环节压力增大，但这并不意味着销售无法吸收成本，而且随着旺季来临、系统成本下降等因素，行业将找到一个较为合适的平衡点。

发言人1 问：对于储能锂电业务的未来展望以及固态电池的商业化发展，公司有何规划？
发言人1 答：储能锂电业务方面，目前产能已满负荷运行，需求尚未完全释放，下半年将继续推动产能释放。储能电芯市场正逐步缓解内卷情况，并且国家已经开始控制电信生产，有望带动整个储能市场的理性化发展。固态电池方面，已取得一些技术突破，并在公开场合介绍其能量密度、循环次数等性能优势。商业化进展主要集中在低空飞行领域，同时也在探讨固态电池在储能领域的应用，尤其是结合氧化物电解质改善电池性能，并且得到政府扶持，这可能是固态电池的一个重要发展方向。

发言人1 问：那么，咱们公司作为资源和电池一体化的龙头，如何尽可能发挥我们的产业链布局优势？
发言人1 答：我们通过上下游协同，特别是在资源端与电芯端的配合，没有直接与系统集成商竞争，而是与他们合作提供产品和服务，形成良好的市场竞争状态。在价格方面，虽然不能实现关联交易的极度优惠，但下游客户仍能获取行业内较为有利的价格。

发言人1 问：对于三季度锂电行业的供需形势和价格趋势，我们怎么看待？
发言人1 答：三季度整体供需情况相对正常有限，新增增量不多。主要增量来自津巴布开放的部分供给，但受到智利出口下滑的影响，市场供给可能比预期有限。同时，澳洲复产的锂精矿速度较慢，预计四季度初才会有有效供给。而当前市场需求强劲，导致供需矛盾，即使宜春地区恢复生产，其影响可能也不如预期那么大。

发言人1 问：宜春新商业法变化对当地锂矿开采的影响有多大？
发言人1 答：新商业法的具体影响难以准确预估，但相信我国正朝着规范化、高效化和环保的方向发展矿山开采业。目前一些公司对尾矿处理和选矿等方面的投入较大，即使宜春地区真的恢复生产，由于市场需求情况已与前几年停产时不同，其实际影响可能不及大家想象的那么大。

