深圳瑞捷 260604_导读
2026年06月06日 13:47
关键词
公司 经营情况 客户结构 地产 产业 保险 物业运维 供应链评估 安泽 启财险 半导体 芯片工厂 数据中心 酒店 AI应用 无人机检测 洁净室 AI 算法平台 机器人 

全文摘要
自2023年起，某公司实施内部结构优化和业务拓展，成功降低房地产行业对其营收与利润的依赖，使房地产占比降至38%，同时保险、产业等新业务比重提升至32%。公司新增物业运维、供应链评估服务，并在酒店、数据中心领域取得显著成绩。在技术创新方面，加大AI投入，利用无人机等智能技术提升检测效率。展望未来，公司计划加速海外业务扩张，旨在东南亚、非洲及北美、欧洲等地设立更多子公司，同时对洁净室和数据中心业务的未来发展充满期待，显示了公司积极应对市场变化、寻求多元化发展的坚定决心。

章节速览
00:00 瑞杰公司内部变革与业务拓展
瑞杰公司正经历内部变革，调整客户结构，减少对地产的依赖，新业务如物业运维、供应链评估和保险服务占比提升。公司在半导体、芯片工厂、数据中心等领域提供专业服务，参与建设与运维，确保高标准完成项目。

03:18 公司业务拓展与AI技术应用进展
公司业务在酒店、保险、AI技术及投资领域取得显著进展，酒店业务拓展至多家国际品牌，保险业务涵盖专项检查，AI技术投入带来降本增效，投资方面聚焦主业务相关领域，无人机检测营收突破千万，整体业务量持续增长。

05:57 公司业绩展望与城市更新政策影响
对话讨论了一季度净利润下滑原因，强调了淡季影响及坏账回收差异，预计全年业绩将优于股权激励计划。同时，分析了国家十五五城市更新规划对公司的潜在利好，指出地产业务占比下降，政策落地与否对公司战略影响有限，当前收入端未感明显变化。

08:38 无人机检测与洁净室数据中心业务发展
讨论了无人机检测在地产领域的降本增效，以及洁净室和数据中心业务的现有体量与未来规划，强调了新技术应用对业务增长的积极影响。

11:48 公司洁净室业务与海外拓展规划
讨论了洁净室业务的体量与合作公司，提及芯片工厂如腾讯微和米星等客户，业务量约3至500万。公司去年已有海外业务，主要跟随中国客户出海，如华为、字节等，今年将采取主动策略，已在香港设子公司并计划在东南亚、非洲及考察北美、欧洲市场。AI应用方面，公司过去三年持续投入，以提高检测效率，替代人工扫描，识别率约80%-90%，需资深工程师辅助。

14:32 AI技术在工程检测中的应用与未来展望
对话讨论了AI技术在工程检测领域的应用，包括通过算法平台分析采集数据以生成报告，提高检测效率和准确性。未来，公司计划加大在AI大模型上的投入，以实现更高效、电子化的报告输出，并可能减少对人力的依赖，达到降本提效的目的。AI技术的应用预计将对整个行业产生重大影响，特别是在工程检测领域。

17:57 公司运维业务规划与新签订单情况
对话讨论了公司运维业务的规划，包括成立专门事业部、推广产品、增加AI投入等措施，预计未来将成为发力点。提及去年整合后，运维业务处于培育期，今年产值约两三千万。关于新签订单，新业务表现良好，保险和产业新兴订单较多，地产维持稳定，老客户续约率高，地产订单维持在1.7亿左右。

20:05 公司投资并购与分红规划讨论
对话围绕公司近期投资并购计划及未来分红规划展开。公司持续关注并投资于电力巡检、隧道、保险等领域，尤其重视新生产力方向，虽未明确具体并购标的，但今年将重点发力。关于分红，公司强调保持稳定，每年利润的七八十%用于分红，未来计划维持高分红率，具体方案视年度利润调整。

22:16 锐捷新业务分享：酒店、数据中心与保险服务
分享了锐捷在酒店业、数据中心建设和保险服务领域的新业务进展，包括酒店供应链管理、数据中心专业服务及保险业务拓展，强调这些业务的市场潜力和复制性，邀请关注公司业务转型和发展机遇。

发言总结
发言人1
首先回顾了公司近期的经营情况，指出公司已经经历了内部变革，成功调整了客户结构，减少了对房地产的依赖，转而加大对保险和产业新业务的投入，目前这两项业务的占比已经分别达到32%。公司新服务范围的扩展表明其在建筑、公共能源、制造业、消费、酒店、数据中心等行业具备了全面的服务能力。特别值得一提的是，AI技术的应用在提高工作效率和降低成本方面展现出了巨大潜力，尤其是在无人机检测领域已经取得了显著成果。

他还介绍了公司未来的发展策略，包括在股权投资、海外扩张以及分红规划方面的具体计划。特别强调了公司在酒店、数据中心、洁净室等新业务领域内的增长潜力和市场地位，体现了公司对未来发展的积极预期和信心。总体而言，他的发言集中展示了公司在应对市场变化、推动业务转型及利用先进技术提升竞争力方面的决心和成果。

问答回顾
发言人1 问：副总，您先介绍一下公司近期的经营情况？
发言人1 答：好的，各位投资人好，我是孙瑞杰的证券税务代理付建辉。首先，我要跟大家说一下瑞杰近期的一些变化。自2023年起，公司正在进行一个内部变革，主要调整客户结构，减少对地产行业的依赖，目前地产营收和利润占比已降至38%。新业务中，产业、保险和供应链评估占比达到了32%。此外，我们还拓展了新的服务范围，除了原有的建筑领域外，新增了物业运维服务，专注于存量市场；供应链评估服务针对制造业、消费行业及酒店餐饮业的供应商审核与评估；同时，在保险业务方面，我们开始侧重于安责和企财险。

发言人1 问：能具体介绍一下公司的评估业务吗？
发言人1 答：当然可以。去年，我们的评估业务涵盖了半导体、芯片工厂等领域，合作对象包括彭鑫威、米星、万国数据、阿里云等数据中心及PR顾问。在他们的新建或改建工程过程中，我们全程参与，确保能源供应系统的正常运行、洁净室建设符合标准，并对设备安装、运转及投资规模进行审计，防止超出预算和使用不合格材料的情况。

发言人1 问：公司在其他业务领域有哪些拓展？
发言人1 答：在酒店业务方面，我们从最初的华住和尚美扩展到了洲际酒店、德隆、东城等众多品牌，并且订单量持续增长，去年已拿到约2000万左右的订单，预计今年将继续放量。此外，在保险业务上，我们不再仅限于安德责任险，现在可以提供大型有限空间检查、消防、防爆、电气安全、气体检测以及矿区顶板和化工厂高危品存储专项检查等服务。

发言人1 问：公司在AI技术应用上有哪些进展？
发言人1 答：近两年，公司在AI领域加大投入，推出了AI评估、无人机检测等智能化工具，显著提升了降本效果。去年，仅无人机检测一项就实现了千万级别的营业收入，这是一个比较新的业务变化。

发言人1 问：对于今年一季度归母净利润下滑以及半年度经营状况改善情况如何？
发言人1 答：一季度通常是公司的淡季，由于春节假期影响，很多项目未开工，导致净利润下降是正常现象。去年一季度因收回部分坏账而表现较好，但今年有所下滑。不过，公司去年实施了新的股权激励计划，全年业绩展望会略高于该计划，具体情况将在定期报告中公布。

发言人1 问：国家提出的“十五五”城市更新规划对公司的整体影响是什么？目前深圳城市更新的情况怎么样？
发言人1 答：国家的“十五五”城市更新规划对公司可能产生积极影响，但具体效应还需进一步观察。目前，深圳城市更新正在进行中，国家一直在提倡并可能会有专项计划出台。

发言人1 问：地产这块业务下滑到38%，如果未来有新政策落地会对公司其他业务产生多大利好？如果没有落地会对整体战略执行有何影响？
发言人1 答：如果新政策落地，会对公司整体战略执行带来较大利好，对业绩也有积极影响。反之，如果政策未落地，对公司整体业绩的影响不会太大。

发言人1 问：无人机检测在降本方面具体程度如何？
发言人1 答：无人机检测在降本方面，去年主要用于解决老项目的问题检测，通过无人机一天内可检测20栋，明显提高了工作效率。此外，还使用了摄像机器人，降低了室内检测的人工需求。尽管机器数量不多，今年会有所增加，但对地产毛利修复的贡献较为有限，今年营收和利润上可能不会有特别大的体现。

发言人1 问：洁净室和数据中心目前的业务体量是多少？以及公司未来整体规划？
发言人1 答：数据中心业务去年约为一千多万。公司在数据库建设中关注工程服务，尤其是防渗漏、防水及机电设备安装等高要求项目。洁净室业务体量也已达到一定规模，并与腾讯微、米星等公司合作，目前有合作合同在履行，同时公司计划成立专门团队来进一步加大对此业务的投入。

发言人1 问：洁净室业务现在的体量以及主要合作对象？
发言人1 答：洁净室业务体量大约在300万至500万之间，主要与芯片工厂合作，目前合作客户包括腾讯微和武汉闽星等。

发言人1 问：公司对于海外市场的未来规划是怎样的？
发言人1 答：公司今年采取主动出海策略，在去年设立香港子公司基础上，今年专门成立了海外事业部，并计划在海外密集成立子公司以拓展客户，重点关注东南亚、非洲以及北美、欧洲市场。

发言人1 问：公司对于AI应用的具体情况如何？
发言人1 答：公司在AI应用方面持续投入，主要用于两个方面：一是利用AI视觉系统替代人工进行高效的数据采集；二是采集回来的数据通过算法平台进行分析总结，输出完整的解决方案，帮助优化工程管理和提供解决方案。

发言人1 问：这一块AI应用对于公司未来人均创利大概的一个影响是怎么样的？
发言人1 答：未来在基础检测方面，如测量、识别等，会大量采用智能化工具。同时，输出的检测报告和评估报告将更趋向电子化，以提高效率和质量。此外，公司未来会在大模型投入上加大一点，但目前尚无法准确预测能降本多少、提效多少。

发言人1 问：公司对于运维业务这一块的整体规划情况如何？
发言人1 答：公司已成立专门的运维事业部，并主力推广相关产品，增加了AI和智能化工具的投入。运维业务目前处于培育期，预计今年产值会有两三千万，未来将是公司的发力点之一。

发言人1 问：目前半年度新签订单的情况怎么样？
发言人1 答：新签订单中，新业务和新保险表现不错，地产板块保持稳定水平，约五到六千万，主营业务下滑不大，主要是老客户续约为主，新产业和新保险板块增长较多。

发言人1 问：公司近期有没有收并购的计划？
发言人1 答：公司一直在关注并投资各类项目，包括与主业务相关的电力巡检、隧道工程及保险领域的新生产力方向，虽然还未达到披露标准，但一直在积极寻找合适的标的进行投资并购。

发言人1 问：公司未来分红的规划是怎么样的？
发言人1 答：公司分红一直保持稳定，每年利润分配率大约在百分之七八十左右，未来也会持续保持较高的分红率，具体分配方案会根据每年实际情况调整，但只要盈利就会进行分红。

发言人1 问：在酒店业务方面，贵公司目前的客户群体增长情况如何？未来有哪些可以证明模式复制性的关键点？
发言人1 答：近三年来，我们服务的酒店客群每年几乎翻倍增长。目前，已与华住、锦江、亚朵、欢鹏、万豪、如家等众多知名品牌建立合作关系，这证明了我们的模式具有良好的可复制性。

发言人1 问：贵公司在酒店服务中除了对新建酒店的支持外，还有哪些具体服务内容？
发言人1 答：我们不仅为新建酒店提供服务，还包括对存量酒店的工程评估检测、供应商审核与维护、以及日常运营质检。例如，我们会定期检查客房、大堂、前台实操、楼道工区、夜间隔音和早上出品等环节，确保其满足总部管理要求。

发言人1 问：在数据中心领域，贵公司面临的主要挑战是什么？有哪些潜在的业务机会？
发言人1 答：数据中心投资大、工程难度高，尤其在芯片工厂建设上，成本与土地成本相当。当前市场中，随着长城等企业的投产和更多存储芯片企业扩展需求的增加，特别是在改扩建过程中，对专业服务团队的需求日益增大。瑞杰公司在这一领域已有服务经验、订单和标杆项目，具备复制到其他客户的能力。

发言人1 问：关于保险业务，贵公司是如何布局并预期其发展的？锐捷公司在过去两年内的业务转型情况如何？
发言人1 答：我们的保险业务源自工程保险，合作客户如平安、太平洋、人保等本身就拥有集中且优质的客户群体。我们通过原有险种的合作，容易拓展到其他险种，因此预计该业务在未来会实现较快放量。锐捷公司在过去两年内已发生变化，不再仅是一家传统的房地产企业，而是锐捷形式两年内有很大的变化。

