9系SUV解读-理想L9 问界M9 蔚来ES9 小鹏GX 260528_原文
2026年06月01日 00:31
发言人1   00:00
支持，谢谢。好的，各位投资者，大家早上好，我是国金证券汽车分析师徐慧雄。今天汇报一下几个九系的一个产品的对比。因为我们知道最近大概就一两个星期，就几个旗舰的酒系陆续上市，然后市场关注度应该说也非常高。然后这个就是呃应该也说应该这个也可以说是今年的重头戏。然后昨天两个今年最受关注的车型上市，一个是未来的ES9，一个是问界的全新的M9。然后昨天这两个上市，再加上5月15号的这个理想L9，再加上周的小鹏GX所以今天汇报一下我们对于这四个车型的一个看法对比，以及他们的一些产品本身的情况。两个部分，第一也简单分享一下，这四个车型各自的一个核心的卖点或者核心的特点。然后第二部分我们再对比一下这四个车型，我们先看一下这个四个车型各自的卖点，上次标配我们也分享了这个理想L9，或者理想L九的这个mini x的一个产品特点。

发言人1   01:05
今天首先先先说一下聊一下这个蔚来ES9，就是昨天晚上上市的这个应该说是关注度非常高的蔚来ES9。然后昨天晚上未来股票也大涨。我觉得它的核心卖点几个方面。第一就是这个车它是作为一个纯电视机，应该说是这几个九系里面，或者三个50万以上的酒器里面，它的这个最大的特点其实就是在于它这个空间。因为它的纯电主打纯电，因为问题你走理想L九都是主打混动，然后未来也是主打纯电。那纯电其实它有很大特点，都有这个空间。这个空间除了纯电带来的包括前备箱对吧？这个非常大的两百多升的前备箱，然后还有一个包括这个后备箱以及上升空间。

发言人1   01:50
还有一个就是它这个车本身的尺寸是非常大的，这个车尺寸接近5.4米。当然是这个车长比这个问界M9的这个ultimate这个版本要稍微小一点。但是它的车宽是是这个90最高最大的。它的车长其实除了刚说的问界M9这个ultimate版本之外，它也是车最长的。所以它这个车的空间作为车内的这个空间，乘坐空间是非常充裕的，包括第二排、第三排。

发言人1   02:19
所以总结一下，就是未来这个ES9第1大卖点就是这个空间的确非常大。包括乘坐空间，包括储物空间。可以这么讲，它是所有九七里面储物空间最大的，乘坐空间也是。然后还有就是这个内饰，大家也都看到这个内饰非常的豪华，非常的行政。这个应该说配置是各种各样的配置都有啊，这个做的配置非常多，包括说26项电动调节的零重力座椅，包括它这个还有还配备了这个足底按摩，然后也包括它这个LC的调光玻璃，当然其他几个走线也有。然后还有他这个，还有他这个行政中岛独有的移动衣帽间，独有的专属的车载视频会议系统，还有它独有的这个专属的磁吸茶台，这个就在这个在车内喝茶磁吸茶台，还有就是它整个车的音响系统也非常好，47个扬声器，四十七扬声器。所以整个内饰应该说是，可以这么讲，就是我们认为未来ES9这个车应该是把这个内饰做到了豪华度做到了极致。

发言人1   03:21
除了这个之外，就是它的这个天星底盘，因为这个天星底盘之前都是用的ET9，上面这个评价也非常高，它这个是应该说核心的卖点就在于这个全主动的悬架，48伏的这个全主动悬架。它这个塞拉斯相比于这个800层的，其实最大的特点就是它的这个响应的速度，或者调节的频率非常高的，响应速度非常快。它是跟这个800伏不一样的地方就在于它的整个车身的减震，包括它的俯仰侧身的抑制，都用了同样一套主动。这个跟800伏不同，800伏其实它主要是用来抑制俯仰和侧倾，然后它的这个就是它的这个减震其实是由工艺弹簧来完成。所以它这个是总体来讲这个四八的确还是理论上的确相对还是非常好。除了这个极致的极致的这个侧倾，可能还有或者说极致的举升力没有那么大，但别的在体验上应该非常做的非常好啊。除了这个之外还有这个后轮转向，所以导致这么大一个接近5.4米的1个车，它的转弯半径只有5.4米左右，转化率非常少。所以总结当然除了这个之外，还有就是未来特有的换换电体系，换电补能体系。

发言人1   04:29
所以总结一下ES9这个是核心卖点的。第一空间。第二内饰非常豪华，然后第三它这个天形地盘，就是这个操控包括乘坐都非常舒适，操控驾驶感受非常好，乘坐也非常舒适。然后还有就是它这个不能提起。所以整个总的来讲就是未来的ES9，昨天包括昨天发生这个价格比预售价也便宜了3万块钱。之前其实还公布了免息的优惠政策。所以整个车从综合产品力来讲是非常强，然后这个性价比也非常高。

发言人1   04:59
然后再简单说一下昨天下午全新一代问G09的情况。首先它这个几个核心卖点，我觉得几个方面，车架、座舱、底盘、内饰这几个方面。这个售价就是这个首发应该说华为的首创的这个6激光雷达矩阵。然后还有他的之前已经发布的这个896路896线的这个双光路这个激光雷达，所以这个本来就是华为的这个核心的优势，然后这次这个更加的强化。

发言人1   05:30
第二个就是座舱，座舱这个可能跟大家想象的不太一样，之前的整个华为的座舱或者这个车机，其实应该说体验在行业里面不是特别领先。其实就跟大家想象的不一样。但是你用了华为车你肯定知道，但这那就是这一代的鸿蒙座舱，或者小易小易小易，其实这个应该是提升非常明显。昨天李总在发布会上也提到，这一代座舱做的非常好，然后车机流畅性提升50%以上，还有搭载了全新的小艺智能体。才能主动的主动的去深度的理解你的深度的理解你的这个想法以及你的这个ins，小易智能体。

发言人1   06:07
然后这第二第三就是这个底盘。这个底盘一个新增的一个非常大的亮点在于它也使用了跟理想的L90X像一样的单词的主动悬架，包括这个道路疫苗2.0的技术，这个之前应该说是问题上没有的，所以这个是一个新增的东西。当然这个是要5万块钱选配你对底盘的这个操控应该说也是一个非常大的加持。

发言人1   06:31
然后这个是第三第四，就是这个内饰。应该说在华为的鸿蒙的这个高端车上，内饰一直是一个很大的亮点。然后这次还新增了一些东西，包括这个健康的座舱，这个主动这个全主动的制氧系统，然后还有就是其他一些细节上，比如说这个全主动的追光灯，这个也是非常有特色的一个东西。然后还有就是这个全车300 0重力座椅，所以整个内饰都是应该说像华为之前一样的豪华，一脉相承的对，所以总结一下问卷者这个车，我认为在这个座驾座舱底盘内饰，这个内饰的豪华乘车我认为是仅次于仅次于未来的EF9，都相当的豪华。然后这个是它的核心卖点，所以总结就是底盘智能加这个内饰。

发言人1   07:22
但是总体这个价格就是跟预售价应该说相比差的不多。跟预售价相比，这个价格应该是这个价格降了1万，但是多了2万块钱的这个权益，别的基本上没有什么大的变化，所以这个问卷就这一次的主销，其实跟未来包括理想其实还有所不同。V99这个主销价格应该是在60到80万这个价格区间，所以比之前的上代的这个车型，其实价格在右往上又往上移上移了大概十几二十万。对，所以其实应该来讲，就今年这个九岁，其实跟大家想象的还是有很大的不同的。

发言人1   07:57
然后最后再简单说下小鹏GS，因为这个上周上，是的，我们之前点评已经发过。我觉得它的这个核心卖点，就简单说这几个。第一就是支架，大家都看到了V2.0，包括这个内饰，这个内饰其实跟其他的9系相比可能要差的。但是它在35万这个价格段还是比较有特色。比如说它这个智能的调光玻璃对吧，这个35万这个价格带唯一的，然后包括这个架空搭载了这个合同转向，然后这个全系标配这个合同转向。这个五五米接近5.3米的车长，转换到5.4米，然后还有就是搭载了这个线控转向，在这个掉头，在一些泊车这种场景上。会相对比较方便。

发言人1   08:34
然后除了这个之外，就是还有这个空间，尤其这个第三排座椅翻折这个下沉空间，这个很有用。这个也是之前小鹏X9上所有的这个功能。然后除了这个之外，就是我认为最大的一个卖点。最大的卖点就是它是其实是35万这个价格带里面唯一的主流纯电车型，大6座的纯电车型，唯一的主流大6座纯电车型。所以这个我觉得很重要，所以我们看到他那个配置最多的其实就是纯电版本。所以总结下小空间核心卖点，纯电自驾、内饰、驾控空间大概就这几个方面。尤其其实最核心的竞争力可能在于它的这个35万的这个价格。虽然它跟别的旗舰的97相比要差一点，但是它这个价格是非常有竞争力。

发言人1   09:16
所以最后理想上次已经聊过，我们再简单回顾一下，理想的这个核心优势内饰。这个内饰就包括这个四个零重力座椅对吧？菱形的座椅头枕音响，然后还有这个29处的这个温暖皮革，它可以加热地方非常多，包括扶手，包括头脑都可以加热。然后包括移动吸顶屏对吧？这个是内饰，还有理想的智能交互，包括支架，包括大小97的座舱，这个是唯一的。然后包括车外的云交互对吧？那理想还有一个底盘操控，我可以操控，所以这个是理想的卖点。所以总结一下，以上就是四个车型各自的核心卖点。

发言人1   09:48
那总结一下就是用一句话来说一下不同的车型。先说这个蔚来ES9，蔚来ES9这个应该说核心就在于这个极致的豪华，极致豪华内饰极大的空间以及强大的操控空间。内饰操控是这样一个定位，然后那个问责M9，我觉得这个最大的定位可能在于除了智能化之外，在于这个高端的豪华的品牌。因为这一次从价格上来讲，就是已经已经是已经是跟这个未来，包括跟这个理想，其实已经拉开了很大的差距。所以问理智096第1大特点其实在于高端，其次智能化智能，第三是豪华内饰，所以问真九这个特点是这样的。

发言人1   10:32
然后理想L9其实还是理想L九最核心围绕这两个关键词，一个是智能，第二个是舒适。智能舒适就是它这个内饰明显一种看上去没有那么豪华，但它其实很舒适，就很多细节。还有这个应该说是体验上会比较好，尤其我刚刚讲一个典型的代表就是这个29处的温暖皮革，就是说整个车上很多加热的地方，对吧？然后小鹏其实我认为就是一个超高性价比的窘境，所以这就是几个车型的总结，然后这就是每个车型的情况。最后就是简单几个车型做个对比。我觉得一个结论，就是这几个酒系，其实小鹏其实应该说比较应该是独独一档的存在。因为它35万，别的基本上它是在别的基本都在45万到80万之间，所以小鹏我认为是独一档，所以这个是单独的存在。所以他其实应该目前看这个大家也看到小鹏这个订单也非常好，对吧？

发言人1   11:26
然后如果说另外三个就是未来ES9问题，N9理想L九这三个的确其实是存在很大的互相竞争关系，就非常明显的互相竞争关系。但是其实也存在比较大的差异化。你比如说从价格来讲，未来大部分人都会选择租店，虽然你每个月需要花1000块钱1100块钱的租赁的服务费，但是，你的这个购置的价格45万。如果你就把这个如果你就把这个租店的这个服务，假设就按照五年去算的，大概你整个生命周期可能花的价格大概是五十万多一点，你花的这个价格五十万多一点。这个其实跟理想应该说差不多，但是比问界还是要便宜的，比问界M9便宜。所以未来主打50万级别的这个纯电，然后问界主打60到80万的混动，理想主打40到50万混动。

发言人1   12:13
因为我们知道理想还有一个安全版，44万对吧？这个44万加limit的50万，所以它是40到50万。然后未来大概在50万的纯电，理想是40万，50万的混动问题又升到80万的混动。所以这个各自定位在价格定位上都有所不同，然后产品侧重点也其实也有所不同。

发言人1   12:32
比如说问这就是这个主打这个应该说是智能加上奢华的内饰，奢华内饰加智能。然后未来奢华内饰加操控奢华内饰加操控，然后再加一个沉淀，影响的就是主打舒适加智能。所以这三个从整体产品定位上还是存在不同的，这个是一个。

发言人1   12:55
然后最后一个简单的总结就是销量展望，或者说一个销量的总结。就是这三个车其实产品定位有所不同，并且处在40万以上价格带。40万以上其实整个中国的市场其实还是比较大的。我我我这边因为这几年其实是量，就是这几年这个高端车的这个量其实也是在掉，但是整个四双。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。中国至少一年大概是有七八十万以上的七八十万以上的市场容量，所以我们认为还是容得下几个高端车型，包括未来问界理想，当然还包括之前的理想，极客的9X3X。所以接近百万级别的市场容量，接近百万级别市场容量，我觉得是容得下几个高端车型的，所以这个就是我们对于这几个97的1个销量的大的一个判断，就是他们定位有所不同，并且面向市场容量还比较大。

发言人1   13:55
最后月销量展望，我们觉得这三个车，就是未来问最理想这三个车的稳态月销量大概率都会在5000以上，大概率都会在5000以上。但是其实这个应该是这个利润是不一样的。这个问问卷这个利润应该是非常高的，因为毕竟这个价格在比较高，60到80万。你整个选装完这个ultimate版，其实大概有八十多万，所以这个利润肯定是非常高的。所以同样很多是5500千多万的五千多多台一个月的销量，但是你这个利润是不太一样的。

发言人1   14:23
对，然后这里面我们觉得未来的销量，这个首销期的订单未来应该是最多的。我们估计首销期就一周或者首销期的一个月之内，未来的订单应该是最多的。然后从稳态来看的话，因为这个稳态假设六个月之后，假设这几个车型六个月之后不改款的话，大概率可能未来的销量也会要相对是最高的，都是5000以上。我们排序可能是比较倾向于认为未来最多，然后请求问题，请求理想，但是大家的这三个车都会在5000以上。然后理想其实大家可能还是有些质疑，也是能到5000以，我们觉得可以的。很大原因就是你想的这个凹槽板其实还没有完全发力，这个定位还是相对便宜一些。所以这三个最终的销量，我认为都在5000以上，但是各自的价格包括盈利也有所不同。所以就是关于这几个97的1个观点分享，我们今天时间关系就汇报这么多，如果各位同学还有什么问题，欢迎大家在私下跟我们联系，谢大家找长时间，谢谢。感谢大家参加本次会议，用AI进宝获得优质复盘资料，更多专业AI工具和投研内容，打开进门F领取会员体验，祝您工作顺利，再见。
