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全文摘要
随着北美大客户新订单量级激增至几百台，显示了对产品设计与性能的高度认可，预示着生产爬坡计划的加速推进。二季度焦点在于供应商海外产能建设和验收的进展，强调了产能、成本与交付期控制的重要性，以及这些因素对供应商份额分配的影响。均胜电子作为T20.5供应商，不仅提供咨询业务和全套解决方案，还获得大客户多批订单，标志着其在机器人行业的显著进步。宁波华翔在机器人业务上布局广泛，包括代工业务、自研机器狗产品及材料研发，特别是在粒子聚合领域的投资，预示着成本优势的建立。艾克迪通过收购朱尔博增强电机能力，计划在2到3年内成为总成供应商，同时保持主业快速增长，展示了公司在机器人及汽车零部件领域的扩张与布局。整体而言，对话聚焦于机器人产业的进展，涵盖了订单增长、产能提升、产品开发和市场定位等方面，突出了企业在行业中的竞争态势和未来发展方向。

章节速览
00:00 机器人板块订单量提升与产能建设进展
机器人板块近期订单量级显著提升，从年初的几十台到100多台，增至当前的小几百台，表明T对产品性能满意。二季度核心关注海外供应商产能建设与验收，影响后续份额分配。下半年，随着量产爬坡和机器人能力升级，若订单量级兑现且机器人成熟度提升，板块估值有望上升。

02:45 均胜电子机器人业务发展与供应商定位
均胜电子在机器人业务方面定位为T20.5供应商，致力于提供工艺研究、可行性分析及全套解决方案，具备多种传感器标定与零部件实验室测试能力。公司产品覆盖结构类和电子模块类，包括轻量化材料结构件、电机、传感器等，并已成北美大客户供应商，近期获得小批量机器人订单，计划自五月底起逐步交付，遵循快速小迭代模式，每周期待客户需求更新。

05:27 新兴业务布局与地轨卫星、AI服务器电源项目进展
对话讨论了两个新兴业务方向：地轨卫星业务与AI服务器电源业务。地轨卫星业务正与国内头部卫星主机厂合作，提供电源模块和配电系统，预计明年一季度进行试射卫星测试，若成功将获批量订单。AI服务器电源业务聚焦于第二代800伏架构产品，并布局第三代SSP产品，目标今年三季度获得客户意向订单。同时，公司也在开发冷板式和沉浸式液冷服务器电源产品，以及研究提升第三代SSD产品寿命的可靠性方案。

07:50 宁波华翔机器人业务布局详解
对话深入探讨了宁波华翔在机器人业务上的多元化布局，包括本体代工、机器狗产品开发及材料产业链整合。代工业务预计今年产量将大幅增长，机器狗产品有望六月量产，应用场景广泛。材料方面，公司正布局上游粒子聚合，目标对标全球龙头，拥有显著成本优势。整体布局显示了公司在机器人领域的多路径同步推进策略，展现出强劲的发展潜力。

11:04 艾克迪业务升级与增长潜力分析
艾克迪作为北美大客户汽车零部件和机器人结构件的直接供应商，计划在2到3年内从结构件供应商升级为总成供应商，业务涵盖编码器、电机等。公司二季度出货量预计增长20%，并表卓尔伯后，2026年收入增速目标为20-30%。鉴于其主业增长迅速、成功率高及当前估值性价比，建议重点关注艾克迪。

发言总结
发言人1
讨论了机器人板块的发展情况，指出行业已迎来显著进展，多家核心供应商收到的北美大客户订单量级从几十台到100多台提升至几百台，表明客户对产品的设计性能参数满意，并计划逐步提升测试和训练数量。预计二季度核心关注点在于供应商海外产能的建设与验收进展，下半年随着量产爬坡和交付量提升，机器人能力的升级将成为市场焦点。此外，他介绍了均胜电子、宁波华翔、艾克迪等公司的机器人业务布局，强调了技术合作、产品优化和成本控制的重要性，并预计板块估值有望因产量提升和机器人多样性、成熟度的持续增强而上升。

要点回顾
在机器人板块，目前行业进展如何？二季度的核心关注点是什么？
发言人1：目前，多家核心供应商反馈北美大客户的最新一批订单量级达到了几百台，并且有计划在下半年进行量产爬坡。相较于年初和一季度每批几十到一百多台的订单量，这一批订单的量级明显更高。供应商对产品的设计性能参数基本满意，并逐步增加测试与训练数量。二季度的核心关注点是到6月份时海外产能建设与验收进展，T（可能是特斯拉）会与供应商每月沟通产线建设情况及产能验收。海外产能准备量级、调试爬坡速度、成本控制以及交期管理都将影响爬坡后各家供应商的市场份额分配。

对于下半年的机器人板块有何预测？
发言人1：下半年的核心看点是三季度开始的量产爬坡和交付量提升带来的机器人能力升级。目前订单不可预测，但随着量产爬坡速度加快，各家供应商的排产计划将更清晰，出货量和份额判断也会更加明确。如果量产量级能够兑现且机器人工作多样性和成熟度持续提升，板块估值可能会上升。

均胜电子在机器人业务上的定位是什么？均胜电子能供应哪些产品？
发言人1：均胜电子定位为T20.5供应商，不仅制作客户设计图纸的产品，还会提供工艺研究、可行性研究以及全套解决方案建议。公司具备多种传感器标定和实验室测试能力，能根据客户需求优化降本方案。均胜电子的产品范围包括结构类（如外部壳体护甲、轻量化材料结构件等）和电子模块类（电机、指令器、各类传感器、通信模块、惯性测量系统等）。此外，还包括氛围灯点亮方案、织物覆盖方案等。

均胜电子在机器人业务方面的客户进展如何？均胜电子还有哪些新兴业务？
发言人1：均胜电子已经是北美大客户的供应商，已交付数百套外部护甲订单，并获得了小几百台机器人的新订单，预计从五月底开始逐步交付，呈现快速迭代模式。新兴业务有地轨卫星业务和AI服务器电源业务。地轨卫星业务方面，公司正与国内头部卫星主机厂合作，预计明年一季度发射试射卫星并进行测试，测试通过后将有批量订单下达。AI服务器电源业务方面，公司聚焦第二代800伏架构产品，并布局第三代SSP产品，同时研发冷板式和沉浸式液冷服务器电源产品，目标在今年三季度获得客户意向订单。

宁波华翔在机器人业务上的情况如何？
发言人1：宁波华翔的机器人业务主要包括本体代工、机器狗产品开发以及材料全产业链布局。其中，本体代工业务预计今年产量将超过5000台；机器狗产品预计六月份可达到量产状态；材料业务规划在明年3月份投产一期产能1.2万吨，未来有望实现低成本且高品质的关节模组供应。

艾克迪在机器人业务方面的规划是什么？
发言人1：艾克迪目前是北美大客户的直接供应商，供应汽车零部件和机器人结构件。其主业二季度环比增长约20%，并计划在2到3年内从供应结构件升级为总成供应商，包括编码器、电机、电控软硬件系统等部件。此外，艾克迪主业增长较快，估值具有性价比，也值得关注。

