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发言人1   00:00
机器人板块的一些观点。首先就是行业进展这边像目前已经有多家核心供应商反馈，像北美大客户的最新给的一批订单量级可能在需要几百台，并且也沟通过下半年的这样一个量产爬坡的计划，那这一批订单量级肯定是比之前几个月要高一些。因为年初包括一季度可能是每一批订单可能在几十台到100多台这个量级。那目前这一批有小几百台，说明T对产品的设计性能参数基本是满意的。然后再逐步去提升这个测试跟训练的数量。然后往后展望，我们觉得二季度的核心就是到6月份，核心还是供应商的海外产能的建设跟验收的进展。因为T就是跟大客户的人员，可能现在每个月都会去泰国那边两次左右，然后去跟进各家供应商的一个产线建设的情况，然后进行产能的验收。后续像核心供应商海外产能准备这个量级，包括调试爬坡的速度能力的控制，成本的管控，以及交期的这种管控，可能都会影响到爬坡后各家供应商的一个份额的分配。

发言人1   01:31
然后下半年就是我们觉得三季度开始这个量产爬坡时和随着交付量提升机器人能力的一个升级，是下半年这种行情演绎的。因为目前的订单相对是不可预测，就是T可能随时会供应商发一个就发一批订单出来，然后约定未来一段时间大概需要多少台机器人对应的零部件。那等到量产爬坡之后，核心供应商应该会在系统里查到未来每个月的一个排产的排产的一个计划。那么到时候对后续出货量和各家供应商的份额的判断也会更清晰一些。所以像因为北美大客户已经跟供应商有过这种口头的口头的量产爬坡的沟通，那7到9月份的爬坡速度可能会很快。那如果后续量产的量级能够兑现，然后有然后像机器人工作这种多样性和成熟度也能有持续提升的我这种展示，那板块的估值可能也会有上升。

发言人1   02:46
然后接下来想再更新几个公司的这个调研情况，首先是均胜电子，首先机器人业务这边，公司自己的定位是希望能做T20.5的供应商，所以P0.5他不光是单纯的拿客户的设计图纸来按照客户的思路去制作产品，而是能够反向为客户提供一些工艺研究、可行性研究以及全套解决方案的一个建议。并且公司它具备各种传感器的标定，然后好多包括各类零部件实验室测试能力。就是可以根据客户的需求去提供不同材料，不同工艺的这种优化降本的方案。所以这个是公司长期想要做的一个咨询业务的一个定位。

发言人1   03:42
可以供应的产品范围这边主要分几类，第一个是结构类，包括像外部的壳体护甲，然后这个一些包括一些轻量化材料的这种结构件，可以覆盖外部的一个碰撞防护结构，然后内部的支撑结构等等。然后像第二类就是电子模块类，比如说电机，然后这个指令器、温度湿度传感器、通信模块、惯性测量系统、声波雷达、就是双目摄像头散热方案等等，这个也是公司未来希望能够丰富的这种产品类型。另外就是可能还有一些比如说像氛围灯的这种点亮方案，然后织物覆盖方案等等。

发言人1   04:42
像客户进展这边，军胜肯定已经是北美大客户的供应商，然后也提供了数百套的这种外部护甲的这种订单。最新的也是获得了一批小几百台的这种机器人对应的一个订单。他可能是从五月底就开始逐步交付，基本上大客户这边应该是就是快速小迭代的模式，可能每周我都会有这种需求的更新。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。这个是机器人这边。

发言人1   05:27
然后另外之前市场分度可能比较少的，就是还有两块新兴业务。一个是地轨卫星的业务，另外一个是AI服务器电源的业务。地轨卫星这边公司是跟国内的一个比较头部的卫星主机厂在合作，为低轨卫星去提供电源模块电源管理跟配电系统。那这块可能是很快会有这种签署合作开发协议。然后明年的一季度，希望是客户那边去发射一颗试射卫星，然后搭载公司的系统上采风去进行测试。如果测试通过之后，可能就会有批量订单的一个下达。

发言人1   06:16
公司在这块业务上的核心竞争力，主要就是依托汽车行业的这种工业化的生产，供应链成本控制能力，去帮客户实现这个产品的降本。并且就是像地北卫星这个领域，它具备先入为主的这种战略优势。因为产品基本上是需要上新验证之后才会有票订单的，所以客户一般一旦验证通过，他也不会轻易的去换供应商，因为他重新测试一遍也很麻烦。

发言人1   06:49
然后像这种AI服务器电源业务，公司目前是产品策略这边，目前先聚焦第二代800伏架构的这种服务器产，也在同时布局第三代这个SSP的产品。第二代的产品就是公司的目标是希望能在今年的三季度获得客户的意向订单。除了这种传统的布局模式之外，公司也在布局这种冷板式，然后沉浸式液冷的这种服务器电源的产品。这个也是希望能够在今年三季度有这种意向订单。然后第三代SSD产品的进展，目前主要是在开发核心的SDC模块，因为拓扑结构跟车充电机比较相似，所以公司有一些这种经验的积累。目前主要是在研究可靠性提升方案，就是来提升这个产品的一个寿。

发言人1   07:53
然后第二个再更新一下这个宁波华翔，他机器人业务分几块。第一块就是本体代工，像他去年给智源大概代工了1200台左右，而今年可能会有5000台以上。另外除了支援之外，它跟国内其他的一些机器人管理厂，可能也会采取跟支援类似的一个模式。就是你们华翔去做关节模组跟本体代工，目前下游已经有一些合作的意向，包括公司可能后面会去北京看一下这个工厂，然后北京当地的公司可能也会有考虑合作。第二个就是柠檬华侨自己想做机器狗这个产品，那也是跟产业链的合作方来合作，就是公司设计，然后合作方来生产，然后供应链是公司自己来定义的。这个有可能在很快可能在六月份产品就可以达到这个量产的状态。像而且机器狗这种应用场景也比较成熟，就是像安防巡检、搜救等等场景，所以他的需求还是挺可观的。

发言人1   09:04
然后第三类就是这个材料，公司也是全行业非常少有的做中全产业链布局的企业。像这种最上游的粒子聚合，明年27年3月份应该会出一期的尖端的一个产能，总规划是1.2万吨。那后面二期三期再择机去投产。然后明年3月份一期投产之后，预计6到12个月可以达到理想的稳定状态。这个稳定状态就是指它的成功率，产品的质量纯度都可以达到对标全球龙头威格斯的那个水平。

发言人1   09:48
然后因为做例子的这个公司，就是柠檬华夏有32%持股，所以是他大股东。那也就是说未来这个公司例子如果是外卖的话，肯定是市场定价。那如果是卖给柠檬华翔的话，可能就是比成本略高一点点。所以就是柠檬华翔未来做pick这样一个领域，会有很大的成本优势。

发言人1   10:11
然后公司目前也在花很多的资源去做这种皮革化的关节键，目前可能最先做的是这种行星解读器。那如果开发出来之后，也会首先在这个机器狗上去应用，存入之后再去往外去推广。所以整体来看，公司在这个机器人业务上面的布局，是有多条路径在同步进行的。他说像代工，然后机器狗然后批请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。并且P的材料这边，它是未来的一个机器人减重的主要的方向。然后公司在这方面有非常强的产业链协同能力和成本优势，所以我们觉得密谋华翔的这个俱全业务也是非常值得期待。

发言人1   11:05
然后最后再更新一下艾克迪。首先公司在汽车零部件和机器人这个结构件上都是北美大客户的直接供应商。目前已经可以供货的料号非常多，然后大部分都是铝合金的，就是价值量非常可观。然后目前已经是有这种小批量的订单，包括未来升级迭代产品的这种开发订单。所以艾克迪这边肯定也是分别大客户的一个确定的供应商。然后因为他在去年收购了朱尔博，就是一家做微电机的公司。所以机器人公司对自己这些业务的规划是2到3年之内，从目前供应这种结构件升级为这个总成的供应商。就是产品它包含这个编码器、电机、电控软硬件系统零部件等等，就是作为一个总称之一线这样一个供应商。

发言人1   12:09
另外公司主业这边，二季度环比情况也不错，每一季度出货量大概是接近7000万个。然后二季度出货量应该是能超过8000万个，环比有个20%左右的一个增长。然后算上卓尔伯的这个并表之后，26年公司整体的收入增速目标是20到30，维持在群里面应该是维持非常快的一个增速了。所以我觉得这公司主业增长比较快，然后之前这边成功率也比较高，目前估值来看很有性价比，所以也是建议重点关注。

发言人1   12:54
以上就是我今天更新的主要内容，具体公司如果大家有希望详细了解的，可以再联系我们交流。感谢各位参会，再见。感谢大家参加本次会议，用AI进宝获得优质复盘资料，更多专业AI工具和投研内容，打开进门APP领取会员体验，祝您工作顺利，再见。
