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全文摘要
HEV（混合动力汽车）的发展趋势展现出中国车企的巨大潜力和海外市场的广阔机遇，特别是在技术优势、市场分布和与竞争对手如丰田的对比方面。吉利和奇瑞被视为在HEV领域前景看好的企业，尤其在调整价格策略后，有望大幅增加市场份额。全球不同市场对HEV的接受度和增长潜力被强调，成本效益和油耗优势成为推广HEV的关键。通过降低溢价和提升性能，HEV在中国及全球市场的渗透率，尤其是在欧洲和东南亚，预计显著提升。对吉利和奇瑞的深入分析揭示了它们的市场策略和预期财务表现，显示了其在HEV领域的积极发展态势。

章节速览
00:00 HEV市场分析与出海机遇
会议强调了HEV作为整车细分方向的潜力，尤其是在海外市场。分析了丰田HEV市场分布，指出不同地区推广的难易程度，为中国车企出海提供了参考。推荐吉利汽车和奇瑞作为投资标的，探讨了HEV在国内外市场的前景及挑战，包括政策、消费者习惯和估值问题。

03:45 HEV在全球汽车市场中的竞争优势与渗透潜力
对话讨论了HEV（混合动力电动汽车）在燃油车市场中的优势，尤其是在价格下降后，HEV对燃油车性能实现了全包围。预计全球汽车市场中，燃油车仍保持约三四千万辆的存量，而HEV的渗透率有望在三到五年内达到六七十倍，特别是在充电桩建设不足的亚非拉地区，HEV的市场潜力巨大。

06:47 全包围式HEV：省油与长寿命的双赢选择
讨论了HEV（混合动力电动汽车）的优势，包括显著的油耗节省和较长的使用寿命。以丰田HEV为例，其油耗从每百公里7升降至4升，每年可节省约9000元人民币的油费。此外，HEV在低速时使用电力驱动，提供电车般的驾驶体验，同时保持了油车的便利性和耐用性，成为比纯电车和插混车更全面的选择。

11:41 HEV在发达国家高渗透率的原因分析
对话探讨了HEV在发达国家的高渗透率现象，指出尽管初始假设认为HEV因省油而受经济型消费者欢迎，但实际数据显示其在美日韩欧等国的市场占比高达90%以上。分析认为，HEV的高渗透率主要归因于丰田HEV的高溢价能力，即在不同国家由于基础车价不同，相同的成本增加对消费者感知影响各异，从而在发达国家市场形成较高的接受度。此外，各国国情差异也影响了HEV的市场表现。

15:27 全球混动汽车市场与政策分析
讨论了美国、欧洲、中国、日本和韩国的混动汽车市场情况，指出欧洲因碳排放限制偏好混动车，美国因车型油耗高也关注燃油效率，中国、日本和韩国通过政策推广混动车，全球市场中欧洲48伏轻混车占主导地位。

17:15 新能源汽车市场潜力与竞争格局分析
讨论了新能源汽车在国内外市场的价格差异、渗透率及未来增长空间。指出国内丰田双擎与燃油车价差可缩短至6000元以内，海外市场如泰国价差更高。预测全球2000万辆市场中，新能源汽车渗透率可达30%，带来500万辆增量。吉利、奇瑞等品牌有望占据重要市场份额，欧洲HPP市场亦具发展潜力。

19:58 吉利混动车型市场前景分析
对话围绕吉利混合动力车型的市场潜力展开，指出其在成本控制和性能优势方面的竞争力，预计能迅速提升市场渗透率，特别是在油价上涨背景下。分析认为，吉利有望在HPV市场分得一杯羹，尤其在欧洲市场有较大增长空间。

21:51 吉利与企业标的在HEV市场的发展策略与展望
讨论了吉利及其他企业在HEV（混合动力）市场的发展策略，强调了吉利在新车上市和海外市场拓展上的优势，以及HEV技术可能带来的销量增量。报告还提到了吉利未来利润和市值的增长预期，以及其在海外市场强劲的出海表现，尽管燃油车市场可能下滑，但HEV技术被视为潜在的增长点。

发言总结
发言人1
他，东台汽车研究员郑林烨，概述了本次电话会议，明确指出会议内容仅针对机构投资者和第三方专家，且发言观点仅代表个人，不构成投资建议。他强调与会者不得录音或转发会议内容，否则将承担法律责任。会议聚焦于混合动力汽车（HEV）的市场前景，特别是中国车企在HEV技术出口方面的机遇。郑林烨指出，全球HEV市场前景广阔，尤其看好吉利汽车和奇瑞在降低成本与提升性能方面的潜力。他强调，与传统燃油车相比，HEV在油价高企的背景下展现出的省油特性，使其受到市场广泛欢迎。最后，郑林烨重点推荐吉利与奇瑞作为HEV市场的投资标的，预期两者将从HEV技术的发展中受益，市场渗透率有望显著提升。

问答回顾
发言人1 问：为什么看好HEV，并且其空间增长和超预期的地方在哪里？
发言人1 答：我们看好HEV的主要原因是它在海外市场的研究透明度较高，尤其是在一些国家推广较为顺利，而这些地方恰恰为中国车企提供了机会。HEV相较于燃油车具有全包围的性能优势，特别是在吉利汽车引领低成本HEV后，价格优势明显，使得HEV对燃油车的替代性更强。在全球范围内，尽管新能源车渗透率不断提升，但仍有大量油车存量，尤其是三四千万的油车市场，为HEV提供了广阔的渗透空间。

发言人1 问：为什么认为HEV对油车是全包围的？
发言人1 答：HEV对油车全包围的含义是指其渗透率将非常高，尤其在当前油价高企背景下，省油成为消费者关注的重要因素。HEV通过独特的动力架构设计，如丰田的空气分流技术和国内的一些技术，能够在不插电的情况下实现显著的省油效果，例如将原本七八升的油耗降至4升水平，这不仅在纯电和插混车型中表现出色，在HEV中同样实现了大幅度的节能提升，因此在市场中具备很强的竞争力。

发言人1 问：海外地区由于公共交通不发达，人们拥有车辆后，每年的行驶里程通常是多少？
发言人1 答：在海外，由于公共交通设施不如国内完善，人们拥有车辆后，每年的行驶里程通常按照15000公里来计算。

发言人1 问：目前海外地区的油价大概是多少？以15000公里的年均行驶里程计算，油车与电动车在油费上的差异是多少？
发言人1 答：目前海外很多地区，如东南亚、澳洲、欧洲等地，油价折合成人民币大约是20块钱一升。以15000公里一年为例，若油车油耗从7升/100公里算起，那么一年的油费大约为9000元人民币。而购买电动车则可以节省这部分油费，至少能省下六七千块。

发言人1 问：HEV车型为何受到青睐，除了油耗低之外，还有哪些优势？
发言人1 答：HEV车型除了油耗低之外，其使用寿命甚至可能比油车还要长一点，这也是消费者考虑的重要因素。此外，HEV能在小电池和发动机之间取得平衡，使得发动机始终保持在较为舒适的工况下工作，从而在保证动力性能的同时降低了油耗。

发言人1 问：研究HEV风险的主要目的是什么？
发言人1 答：研究HEV风险的主要目的是通过分析过去30年大量的市场数据，了解各国消费者对HEV的接受度，并探索HEV在不同国家市场表现的模式和消费者评价。

发言人1 问：HEV在发达国家的渗透率情况如何？为什么会出现这种情况？
发言人1 答：HEV在发达国家如美、日、韩、欧以及中国等五个国家的渗透率非常高，占据了HTP市场的90%以上。这并非因为HEV经济型，而是由于丰田HEV的成本溢价在不同国家之间存在差异，导致其在某些国家（如美国）的价格优势不明显，从而影响了其市场表现。

发言人1 问：在发达国家，HEV车型的溢价和市场接受度是如何的？
发言人1 答：在发达国家，HEV车型由于其较高的溢价，通常需要将价格打下来才能获得更好的市场反馈。例如，吉利品牌的HEV车型在国内的价格溢价约为9000元人民币，在泰国市场上甚至可能贵4300美金。但当价格降低至一定水平后，HEV车型由于其在油耗、碳排放等方面的优势，以及与燃油车相比的性价比，将更受市场欢迎。

发言人1 问：HEV车型在海外市场的主要机会在哪里？
发言人1 答：HEV车型在海外市场的潜力巨大，主要体现在多个方面：首先，发达国家对环保政策较为严格，对HEV车型的需求较大；其次，部分国家如美国、欧洲、日本、韩国等，由于政策扶持和技术发展，HEV市场已经形成一定规模；再者，新兴市场如中东、拉美以及非洲等地，由于油价上涨和环保意识增强，HEV车型也有望迎来快速增长。

发言人1 问：对于HEV车型而言，其在全球市场的潜在增长空间有多大？
发言人1 答：全球市场对HEV车型的潜在增长空间非常广阔，预计潜在渗透率可以达到30%。考虑到目前大部分市场仍以油车为主，若HEV车型能有效替代部分燃油车，那么增量空间将达到约500万辆，其中吉利和其他中国汽车品牌有望瓜分这一市场份额。

发言人1 问：吉利作为HEV车型的主要候选者，有哪些竞争优势？
发言人1 答：吉利在HEV车型方面的竞争优势体现在多个层面，包括但不限于更低的价格、更优秀的性能以及在技术研发上的深厚积累。此外，随着新车上市计划的推进以及海外市场的大规模放量，吉利有望实现显著的业绩增长，并在未来几年内有望达到300多亿利润和3500到4100亿市值的目标。

