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发言人1   00:00
大家好，欢迎参加方正机械机器人周观点更新。目前所有参会者均处于静音状态，下面开始播报声明。声明播报完毕后，主持人可直接发言。本次会议是面向方正证券的专业投资机构客户或受邀客户、第三方专家，发言内容仅代表其个人观点，所有信息或观点不构成投资建议。根据监管规定，进一步的交流敏感内幕信息。未经方正证券事先书面许可，任何机构或个人严禁录音。这个纪要转发、转载、传播、复制、编辑、修改等涉嫌违反上述情形的，我们将保留一切法律权利，感谢您的理解和支持，谢谢。大家下午好，我是方正机械镀铂睿。然后这周再给大家更新一下机器人板块的一个观点，包括我们调研的一个情况。

发言人1   00:35
首先这周产业进展主要就是比较重要的可能就是海外的figure跟T0。然后figure这边是他的figure 03机器人是在直播状态下完成了大概几10个小时的这种连续工作，中间也没有出现这个停机的一个现象。那么呃他主要从事的主要是在这个快递产线上进行小型包裹的分点。也就是说首先这个03机器人要去检测包裹的条形码，然后抓取包裹并且调整方向，把条形码放到重带上。就是这样一就是一个包裹一个包裹这种连续操作。在他直播的过程中，大概处理了接近5万个包裹。并且figure宣称说机器人是完全依赖摄像头像素在进行推理。如果当某个机器人电量太低的时候，它也会自主去请求另外一台机器人来接替自己去干活。

发言人1   01:20
同时faker机器人的版本迭代也在持续的进行中。像这周是宣布faker 04机器人已经完全锁定了设计，并且要启动零部件的一个交付流程。被告也认为，他这个04跟之前的03的这个迭代是一个非常大的一个飞跃，就是工程的水平会进展到一个全新的高度上。

发言人1   01:39
T这边这周可能大家比较关心最新的订单的一个情况。之前一周确实可能T给供应商们集中下了一百多台的订单。这周开始T的人会去泰国更新海外产能建设的一个进度，并且后续要逐步验收，包括可能还有量产前的最后一轮审查。预计在六月份，之前在泰国东南亚建厂，这些国家一期的产能会全部调试完成。然后按照计划7到8月份开始量产爬坡。我们认为其实随着特斯拉量产，就是后续量产订单的发出以及实际的产能爬坡。

发言人1   02:12
就进入到产能爬坡这个阶段之后，整个供应链的格局会很清晰，因为有供货的企业，一定会在报表端有相关业务的展示。也能够看到机器人业务的收入的增速，包括便利的一个情况。可能快的话半年报，慢的话三季报或者是这个四季报，也一定能看到之前业务的一个增长一个情况。所以我们觉得其实进入到T链，进入到量产之后，供应链的投资会比之前要容易一些。

发言人1   02:39
然后再更新几个我们这周调研的一个情况。首先是浙江荣泰，然后主页这边，其实它一季度的增速我在去年里面是非常好的，同比二十多亿的增长。这个主要原因是因为它的首先它的增长是受益于海外车企云母使用量的提升，因为之前就是海外车企，比如说222年、二三年，就是24年之前，新能源车型里可能配云母配的不多。24年之后，配云母的车型占比，包括单车用量都在有提升，所以它主要会受益于欧洲那边的这个车企对云母用量的提升。像目前他的主页第一大客户是大众全球，然后第二跟第三大客户是沃尔玛全球，沃尔沃全球和特斯拉。然后再往后就是SK英德跟大家亲吻的客户。然后全年的预期，预计主页这边还是能够维持20%到30%的一个增长。

发言人1   03:24
然后机器人这边，首先北美大客户之前每个月都有几10到100台这种量级的一个零件的交付。海外产能这边，小四杠和大四杠产能都会在六月份在泰国全部调试好。然后小电机的产能可能会稍微晚一些，因为之前在走工商注册流程，那么预计会在7月到8月份准备好，所以基本上也都是能够赶上T这边量产爬坡的一个节奏。那我相信这周记得人也是在泰国基地去验收公司的一个产线的进度。

发言人1   03:51
然后产能规划这边还是七月份达到这个周产的1500台左右，这个是一期，下半年以后就要去投二期，那么二期都投完之后，可能海外这边总产能就可以做到4000台每周。另外除了泰国之外，在北美公司也打算去建这种机器人的关节组装的工厂。目前的场地已经看好了，然后后续主要是去进行这个销售，售后研发，包括模组的组装，零部件都还是从泰国做好，然后运过去。另外就是减速器这个产品，其实公司也一直在一边开发，一边跟这个合作伙伴就是在在项目端有一些沟通。那看看后续有没有一个合适的投资机会。

发言人1   04:26
除了T点这边，其实国内之前公司也已经给小志杰、小米、小鹏有批量供货了。那预计可能今年国内这边也会有个几千万的机器人的一个收入。然后在半年报大家应该就可以看到，这个机器人收的一个展示，就是会划分在精密结构件相关的一个业务里面，然后再更新一下这个绿地谐波，产能这边公司目前大概单月能够生产六万多台谐波机器。然后计划在26年底，单月的产能要爬坡到12万台每个月。那么26年的出货目标就是70到80，同比接近翻倍的这样一个水平。并且26年这个出货量的增量主要是来自于人形机器人这个行业。

发言人1   05:07
像国内的前几大量比较大的客户，包括像优必学、智源，然后包括一些车企的客户，绿地这边都是有覆盖的那对智源的出货可能就是以斜坡起步器单品为主，会通过他的代工厂来间接的供货。然后给优必选的，可能是会有，总团队的产品在供货。另外就是在去年的时候，小米也跟公司提出了这种，定制开发的需求。然后公司的这种塑造类的产品，可能在小鹏这边也已经有应用了。

发言人1   05:35
然后北美大客户这边公司一直是在研发对接测试，然后就是正常推进的这样一个进展。并且在去年底也是开始启动这个V4版本的一个迭代。除了斜坡之外，可能也涉及到里面的交叉盒子轴承。另外这个公司跟米时在北美的产能布局也在加快推进，就是希望能够跟上美团客户的一个量产爬坡的一个节奏。然后除了这个大客户之外，就是公司跟海外的小figure，不是动力观察等这个机器人的公司也是有接触，然后有配套研发的一些需求。

发言人1   06:08
然后第三个再更新一下东方精工，公公司之前是主要是给乐趣做这个版本代工。那今年预计能做到3000台以上的这种人群的一个代工。并且我们认为对于聚生智能这种全新的产业，其实代工这个环节也是会有很强的壁垒。因为目前聚生智能的制造能力，不管是本体制造能力是非常稀缺并且不成熟的那它的这个上游供应链的建设，然后品控的管理，以及对客户的这种交期的管控，都会影响到它的毛利率跟利润率。然后东方精工之前已经做了很多工作，去往上去切入到这个研发阶段。也就是说在之前本体量产的过程中，可能会发现某些结构或者底层技术需要调整。因为公司有非常强的这种量产能力，所以他能够及时发现一些需要改进的点，并且给本地厂去提供改进的方案和建议，来减少本地厂设计变更的频率，然后早点达到这种成熟稳定的状态。

发言人1   07:01
目前东方的机器人业务还是以本体组装为主。后续他也会去建设这个关节模组的一个生产能力，包括零销售。这个公司也投了两家公司，就是两家做零销售的企业。投的目的主要是要去了解零销售这个产品。未来如果跟市场提需求，公司也可以去迅速的去做这种你销售的代工业务。所以只要公司能够把这种量产的能力做到极致，我们觉得在这个智能量产上量这个阶段是不用担心产能。然后像除了乐迪代工之外像。请关注公众号思维纪要社，更多纪要请加V西安20210130。

发言人1   07:40
其他的包括北京的区政府也来找过公司。希望公司能够去北京那边建这种代工厂，然后留住当地的一些智能的企业这种产能。公司这边的想法，就是希望先把本部的这个代工厂产线跑顺，然后把人才、供应链、工艺都弄得非常成熟之后，然后再去其他地方去进行产线的这种拓展和复制会更容易。

发言人1   08:01
除了这个之外，东方精工也投资了落于，他是国内第一家拿到防爆资质的家务机器人，就是他做出了国内第一台拿到防爆资质的家务机器人。然后已经给中石油有对接供货。除了下午这个环节，中石油也就是觉得可能就是在他们体系内对防爆机器人的需求，一年可能有个三四百亿的这个规模。然后也跟东方这边在开发一些新的项目。然后在聚生智能大脑的布局上，东方精工已经投资了四家大脑公司，包括洛云科技、聚鸟磐石、通源智慧和北京建院。这四家企业涉及到不同的进路径，包括VRA模型，包括VWA是模型，也有这个大元交互模型，所以在这个主流的大脑的技术方案上，东方金融也都有布也也都是有布局的。

发言人1   08:45
然后在百盛动力这边，之前主要业务是做这个船舶动力系统。然后往后公司也希望把它升级为打造智能智慧海洋的一个生态链的产业链，会有更多的新产品去供货。然后成交率这边希望佰盛未来能在全球做到至少10%以上的这种占有率。之前五年其实百盛已经做到非常快一个增长，年均负增速2%左右。然后后续五年公司目标是能够在生物增速上能够比前五年更高，也就是做到负增速20以上。所以本身动力这边后续也会给公司的这个业绩端提供非常大的一个贡献。

发言人1   09:22
然后以上就是我这边对提成板块一个更新。如果具体的公司想交流可以再联系我们，感谢各位参会，再见。感谢大家参加本次会议，用AI进宝获得优质复盘资料，更多专业AI工具和投研内容。
