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全文摘要
新网集团即将公布新一代增强星集采结果，预计六月揭晓，上海微小、银河航天、五院为供货商，总价约4000万元。与一代星相比，新星在通讯技术、组件配置、太阳能翼等方面均有升级。商业航天被视为6G的先行领域，马斯克申请2G赫兹频段及美卫星公司合资为国际动态，中国朱雀二号乙发射、天启星座组网展现进展。新科移动、城商科技等因在商业航天和6G领域投资被看好。整体而言，政策、资金、产业链支持下，商业航天正稳步发展，预计今年将迎来重大机遇。

章节速览
00:00 商业航天推进与一代增强星技术升级分析
对话讨论了中国商业航天领域的一代增强星项目，包括集采进展、供应商信息及技术升级点，如激光通讯、TR组件通道数增加、部分SPDA转SOC以及太阳翼面积扩大等，强调了信息的准确性与项目推进的顺利性，建议继续关注并买入商业航天相关股票。

02:29 商业航天进展与6G融合趋势
商业航天领域近期进展显著，包括马斯克申请2G赫兹手机直连频段，三家美国卫星公司成立合资企业，中国朱雀二号乙发射携带算力与物联网组网卫星，以及海德通讯等公司调研显示特种行业终端需求增长。这些进展表明商业航天正加速实现商业模式闭环，促进卫星组网与应用场景成熟，对6G技术发展形成重要支持。政策、资金及产业链头部公司均在积极推动商业航天发展，展现出良好的持续性与催化效应。

08:33 商业航天与6G融合下的股票推荐分析
对话围绕商业航天领域，特别是与6G技术结合的背景下，推荐了多只股票。首先，强调了新科移动在一代增强星项目中的高市场份额及基带和天线业务的潜力，以及其在商业航天和6G领域的投资定增计划。其次，介绍了城商科技在一代增强项目中的价值量提升和市场份额优势。再次，提到了君达和东方日升因参与马斯克星链太阳能光伏板供应而受到推荐。最后，新闻通讯和海格通讯作为终端供应商，因国内链和1.5代星项目集采落地而被看好。整体分析了产业推进速度、商业闭环的确定性，建议关注六七月的市场机会。

发言总结
发言人1
他讨论了商业航天领域的发展，特别提到了新网集团对新一代增强星进行集采的举措，预计六月份公布结果，关注点在于信用化提升，由上海微小、银河航天、五院供货，报价约4000万元。通讯技术转向激光通讯，TR组件通道数增加，部分SPDA转为SOC，太阳翼面积扩大。他建议继续关注商业航天，并推荐具体公司作为投资标的，强调商业航天是6G技术的前置环节。同时，提到了马斯克申请的频段用于4G通讯、美国卫星公司成立合资企业、中国卫星互联网的发展，认为政策、资金、产业链和头部公司在推动商业航天闭环落地方面的作用显著，预计未来商业航天将迎来重要发展机遇。

要点回顾
新网集团对新一代增强星进行了集采，预计何时会有结果？目前新一代增强星的主要供货商有哪些？价格预计是多少？
发言人1：预计在六月份左右会有新一代增强星集采的结果出来。新一代增强星主要由上海微小、银河航天和五院供货，价格预计在4000万元左右。其中，一个显著变化是微波通讯被激光通讯取代。

新一代增强星在技术和配置上有哪些关键变化？
发言人1：新一代增强星的TR组件通道数大幅度提升，从1000个增加到约1400至1500个；同时，少部分SPDA已试验性地变为SOC，但主体上仍以SPG为主；此外，太阳翼面积由6平方米扩大至15平方米。

中国的一代星和一代增强星项目推进情况如何？对于商业航天领域的最新跟踪情况，您有什么建议？
发言人1：中国的一代星和一代增强星项目都在紧锣密鼓地推进，并且得到领导层的持续关注和积极推荐。建议继续关注商业航天领域，并推荐买入相关股票，因为商业航天项目正逐步落实商业模式，并且与6G服务密切相关。

关于商业航天股票的推荐，您有何建议？
发言人1：在新一代增强星集采背景下，优先推荐市场份额较高且价值量大的公司；另外，对于在美国马斯克商星链IPO的相关公司，也作为重点推荐对象。

商业航天在运营侧有哪些重要进展可以消除领导们的顾虑？
发言人1：首先，马斯克申请的2G赫兹频段与全球通用的4G通信频段一致，可实现手机直连4G通讯；其次，美国有三家卫星公司成立合资企业ATNT via共同经营商业航天业务；第三，中国移动、中国电信和中国联通虽有卫星互联网通信运营资质，但由于政策和技术等因素，短期内可能不会单独成立卫星公司；最后，中国已发射携带算力和物联网组网卫星的朱雀二号乙，相关星座正在组网，有望为中国移动等企业提供服务。

国内外商业航天领域有哪些近期催化和发展的持续性方面的信息？
发言人1：国内外政策、资金、产业链以及头部公司在商业航天领域均有明确的发力，卫星组网加速、商业模式终端及应用场景成熟将对整个商业航天产业带来巨大促进作用。

新科移动在航天领域的市场表现和计划是怎样的？
发言人1：新科移动在1.5代产品中占据较高市场份额，尤其在基带领域排名第一，市场份额超过70%。在天线领域，作为新进入者，计划保二争一，目前市场份额至少为第二名，并预计有30%到35%的市场份额。以目前产品价值量计算，其业务规模可达800万左右，且按40%的单芯价值量计算，预测2022年将有约4000颗星发射。

公司整体情况以及近期的定增计划如何？城商科技在航天领域的市场表现及特点是什么？
发言人1：该公司的营收规模、收入体量以及潜在利润规模均较大。近期公司进行了70亿的定增，资金将全部投资于商业航天和6G领域，这间接验证了商业航天与6G技术紧密相连的观点。城商科技在一代增强和一代新产品中的需求量较大，预计在10万到140万之间。尽管一代和一代增强产品变化不大，但仍存在通胀逻辑，且市场份额达到70%，具有很强的弹性。

与美国马斯克星链相关的推荐标的有哪些？还有哪些与马斯克星链相关的受益公司推荐？
发言人1：推荐君达和东方日升，这两家公司主要向马斯克星链提供太阳能光伏板配套产品。其中，V3卫星即将发射，太阳翼面积大，对光伏器件需求较多，且这两家公司有明确的订单和合作落地。新闻通讯和海格通讯是两个重点推荐的标的。新闻通讯因已实现终端高速连接器的供货，是国内唯一供货商，受益明显。海格通讯在终端侧，若1.5代星集采落地及一代星商用后，也将启动终端采购，因此也是近期值得关注的投资机会。

对于商业航天领域，有哪些重要时间和催化因素需要关注？
发言人1：预计今年六月、七月会有外部催化和内部催化事件，商业闭环已成为确定性事件，建议领导们关注商业航天板块，特别是六月份、七月份的时间点。

