本次会议主要跟踪了亚朵Q1的业绩表现，分析了其各业务线的数据，并对Q2及全年进行了展望。

小结
1. 亚朵Q1业绩回顾
财务数据: Q1营收28亿，同比增长47.5%；净利润4.63亿，同比增长90.3%；经调整净利润4.9亿，同比增长42%。
业务收入: 管理加盟业务收入15.7亿，同比增长52%；直营酒店收入下滑8%；零售业务收入10.7亿，同比增长54%。
管理加盟业务高增长: 主要由供应链平台收入（单房约4万）及管理加盟费双方面驱动，去年基数较低是关键因素。
直营酒店业务下滑: 主因Q1关闭了37家门店，全年关店目标为80家。
零售业务超预期: 增速优于市场预期，公司已上调全年收入及零售业务增速指引。

2. 业务运营数据
酒店规模: 截至Q1末，在营酒店达2088家，净增73家；房量约23.2万间，同比增长19%。
经营指标: Q1实现量价齐升，入住率70.6%，同比增长0.4个百分点；房价427元，同比增长2.2%；单房收入（RevPAR）同比增长2.6%，实现季度转正。

3. 后续展望与市场观点
Q2预期: 公司持谨慎乐观态度，预计Q2将实现同比略增长。
全年展望: 全年利润预期为26亿，对应PE约17倍。
市场观点: 尽管短期五一假期数据可能平淡，但考虑到休闲游需求持续景气、供给端改善，整体酒店板块基本面向好，估值已较为合理。

---

元宝会议助手(00:00): hi，我是你的元宝会议助手，我正在帮你实时记录会议纪要，请安心开会！
会议结束后，你可以在会议详情页查看完整记录。

元宝会议助手(02:57): 吴劲草-东吴商社开场指出亚朵Q1业绩亮眼，特别提到枕头销售10亿的数据，暗示酒店零售业务表现超预期。王琳婧补充核心财务数据：营收28亿（+47.5%）、净利润4.63亿（+90.3%），高增长验证了消费细分领域的韧性。值得注意的是经调净利润增速42%低于净利润增速，可能存在非经常性收益影响。

元宝会议助手(04:25): 王琳婧分析了亚朵Q1业绩亮点：管理加盟业务同比增长52%，主要得益于供应链收入爆发式增长，单房收入达4万；直营酒店下滑8%，因Q1已关闭37家门店，全年目标仍为80家。零售业务增长54%，显示多元化战略见效。  

值得注意的是，她提到管理加盟的高增长还来自酒店房量20%的扩张和Rapha首季转正，但直营关店节奏可能影响短期业绩。

元宝会议助手(06:56): 王琳婧分享了公司业绩的积极进展：零售业务同比增速54%，超出预期，全年收入增速指引从20.24%上调至24.28%，零售业务增速也从25.30%上调到30.35%。这表明公司对零售业务的信心增强，可能源于供应链平台的推动和新开店的贡献。

酒店业务方面，Q1末在营酒店2088家，净增73家，房量23.2万间，同比增长19%。品牌扩张势头强劲，尤其是亚朵品牌主导的储备店已达751家，其中青居和高端品牌占比相对较小。全年开店预期维持不变，显示出公司对持续增长的稳健规划。

元宝会议助手(08:45): 王琳婧提到Q1房价和单房收入同比分别增长2.2%和2.6%，实现首个季度转正，但Q2预计仅小幅增长，公司态度谨慎乐观。全年利润预期20亿，PE17倍，市场担忧五一后酒店数据环比走弱，可能影响旺季增速。  

结合之前内容看，公司上调全年收入指引，零售业务超预期，门店扩张强劲，但经营端增速可能受节假日需求前置影响承压。

[bookmark: _GoBack]元宝会议助手(10:27): 王琳婧指出酒店行业供需关系持续改善，供给降速而休闲游需求保持景气，商旅需求未见明显下滑。她认为酒店板块估值合理，基本面强劲，有望触底回升，短期波动受节假日影响但长期趋势向好。对比之前Q2预期谨慎乐观的数据，这里透露出她对行业韧性的信心。
