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全文摘要
一家专注于中高端传感器研发与生产的公司，其创始人回国后致力于解决我国在航空发动机、燃气轮机等领域面临的传感器难题，为航空航天、医疗、汽车等行业提供了核心技术支持与产品。该公司正积极拓展商业航天、燃气轮机、半导体设备等新领域，并通过华东地区的战略投资与重点孵化，推动业绩增长与业务布局。展望未来，公司计划通过合适途径与上市公司融合，以增强自身竞争力。

章节速览
00:00 顶尖专家引领的传感器技术公司发展
一家专注于中高端传感器的公司，由顶尖专家聂博士创立。聂博士曾在美国顶级公司担任CTO，负责为波音、空客等提供传感器，后被国家引进解决两机专项问题，对我国航空发动机传感器发展贡献巨大。公司不仅服务于军用航空，还涉及民用航空、汽车、半导体等领域，技术能力超强，被视为行业顶级。华东地区已对其战略投资，未来计划重点孵化并实现业务拓展与融合。

02:37 公司增资与未来收购计划详解
对话围绕公司对聚众的增资、未来收购计划及业绩目标展开。去年已增资取得10%股权，今年将再增持10%，并锁定25%股权。计划在业绩达标后启动换股或并购，目标是实现并表与控股。预计今年营收达到1亿，利润5000万，未来三年净利润目标分别为1亿、2亿、3亿。

05:34 公司技术优势助力三大领域订单增长
公司凭借在航空发动机领域的技术积累，成功拓展商业航天、燃气轮机和半导体设备三大业务领域。在商业航天方面，公司传感器产品因高安全标准而在火箭应用中占据优势，预计与国内前十名火箭公司中的多家达成合作。燃气轮机领域，由于国际供应链紧张，公司成为国内稀缺的耐极端环境传感器供应商，与东方电气、上海电气等企业深入对接。半导体设备方面，公司与华为联合研发多年，成为关键传感器独家供应商，近期将有千万级订单落地。

10:04 传感器需求与国产化供应商对接进展
对话主要围绕半导体设备中传感器的国产化需求及合作进展展开，包括真空规在北方华创的应用、双飞民用房领域的传感器需求对接，以及传统军工业务和新增商业航天燃气轮机等领域的订单情况，预计今年新增订单达1.5亿至2亿，实现营收1.5亿，利润5000万。

12:51 半导体真空硅市场与高毛利率传感器分析
对话深入探讨了半导体真空硅市场的规模与净利润率，指出该领域新增与存量市场具有巨大潜力，特别是对于国内设备商而言，存在显著的供应链机会。通过分析北方华创的采购数据，推测市场年需求量可达数十亿级别。同时，对话强调了传感器产品，尤其是自研芯片传感器的高毛利率与技术壁垒，预计毛利率可达80%-90%，净利润率亦维持在高位，与新能源行业表现相媲美。

18:46 回国创业与中高端传感器国产化之路
分享了从海外引进人才回国创业的背景，初期在厦门创立电子公司，后因技术局限转战芯片领域，成立专注于中高端传感器的公司，产品涵盖军工、能源、医疗等多个领域，致力于实现国产化替代。公司在杭州设立，对标国际领先企业，目标成为国内传感器行业龙头，已实现自主可控技术，并正拓展国际市场，满足国内需求的同时，也服务于国际大客户，如波音、空客等。

27:44 国内中高端传感器市场与航空领域应用分析
对话讨论了国内中高端传感器市场现状，特别是航空航天领域的传感器供应商情况，提到了厦门莱尔和聚众两家公司的重要性。厦门莱尔在航空传感器领域营收接近2亿，而聚众在恢复生产后抢回了50%的市场份额。对话还分析了C919飞机发动机传感器的市场价值，以及MRO市场（售后市场）的巨大潜力，指出一旦转入量产，需求量将非常大。

32:07 商业航天与半导体领域订单进展及公司战略调整
讨论了商业航天头部客户合作进展，包括中科宇光等，以及半导体领域如新凯莱等的订单恢复情况。公司已完成扩产，正聚焦商业航天，提升市占率，并计划挤出国外友商，剑指特定赛道30%市场份额。销售体系已搭建，叶博士亲自对接客户，尤其在商业航天领域效率高，预计五月份内多个领域重要订单将落地。

39:48 商业航天与高端传感器项目进展及未来展望
对话围绕商业航天、燃气轮机供应及高端传感器项目展开，指出燃气轮机合同预计五月底前签署，价值量达千万级以上；高端传感器项目符合国家战略，自主可控，为公司未来发展方向；上市公司营收显著提升，业务清晰稳定，投资者可通过公众号获取更多信息。

发言总结
发言人1
他讨论了中高端传感器公司的发展情况和未来战略。该公司由聂忠博士回国后创立，专注于中高端传感器的研发与生产，曾在美国美杰特公司担任CTO，为美国航空航天工业供应传感器。公司致力于解决我国两机专项（航空发动机和燃气轮机）的传感器需求，已为国内外多家客户提供产品，涵盖军用和民用领域。此外，公司还涉足商业航天、燃气轮机、半导体设备和双飞（可能指民用领域）等多个领域，预计未来业绩增长和市场拓展。他强调，公司正在积极寻求战略投资和市场孵化，以实现技术突破和市场份额的扩大。最后，他表达了对未来发展方向和目标的展望，以及对投资者的期待。

要点回顾
这家公司是由聂博士创立的，他在航天航空领域有何成就？
发言人1：聂博士是前美国美杰特公司的CTO，曾为波音、空客以及洛马等军用和民用飞机提供传感器。他于2011年至2012年通过国家引进计划回国，解决了我国两机专项（航空发动机和燃气轮机）的问题，并在四代、五代及3520等航空发动机上提供了传感器，为我国军方和民用航空领域做出了重大贡献。此外，他在汽车、商业航天、半导体、医疗等多个领域也具有顶级专家水平。

对于投资这家公司的具体持股情况以及未来的经营目标和要求能否详细说明一下？
发言人1：我们华东地区去年战略投资了这家公司并持有其10%的股权，今年还将进一步获取10%的股权，目前总共锁定25%的股权。关于未来经营目标，我们计划根据业绩状况，在适当时候启动换股或并购进程。如果今年达成目标，明年开始将进行并表和控股操作。预计今年营收能达到1亿元，利润5000万元；未来三年实现净利润逐年增长，分别是1亿、2亿、3亿。

公司利润来源有哪些方面？
发言人1：公司利润来源主要包括商业航天和燃气轮机两个领域。商业航天方面，由于航天发动机的技术要求高，现在将传感器应用到火箭上，有望实现重大突破，预计今年将有来自前十名火箭公司的多个订单，每家订单金额可能达到大几百万甚至接近1000万元。燃气轮机方面，因与航空发动机原理相似，但应用场景不同，对传感器的需求也有较大差异，目前已有东方电气、上海电气等企业与我们紧密对接，有望在未来带来较大订单。

在半导体设备领域，聂博士参与的华为“星光计划”是关于什么的？公司近期在半导体设备方面的订单情况如何？
发言人1：聂博士参与的华为“星光计划”是关于半导体自主可控的计划，他在其中扮演重要角色，并且与华为或新凯联合研发了加速度计、压力传感器等设备，目前这些传感器被广泛应用于华为及其他厂商的产品中，且国内很难有第二家能够提供此类高技术要求的产品。近期，由于美国方面的限制加大，导致美国供应商供货变紧，因此公司的半导体设备订单可能会更快地落地，会有相对较大规模、千万级别的订单签订。

北方华创在半导体设备中的传感器需求是什么？
发言人1：北方华创在半导体设备中对传感器有较大需求，尤其是真空规（即真空测量传感器），联华一年的采购量大约在十个亿左右，之前由MKS供应，但现在MKS已断供。联华正在寻求国内供应商替代，而公司在去年11月份已送样，并开始对接具体需求，预计该产品也会在今年内实现千万级别的订单落地。

公司远期目标中提到的几个方向具体包括哪些？
发言人1：远期目标包括几个亿级别的市场，除了已提到的产品外，还有双飞产品。公司在民用领域将拓展双飞机器及状态监测方面的传感器应用，目前商务对接正在进行中，预计也会在今年内实现千万级别的订单。此外，还有传统军工业务如航空发动机等领域的传感器需求。

对于新增的商业航天燃气轮机、搬得起设备及商飞等领域，预计今年新增订单量及经营指标是多少？
发言人1：预计今年新增的订单将在1.5亿到2亿水平，计划实现营收5000万，利润5000万。

半导体真空硅市场的情况如何？半导体真空硅产品的毛利率和净利润率大概是什么水平？
发言人1：以北方华创为例，该产品的年采购量大约为十个亿，而MKS作为供应商销售价格约为每个腔体8万块钱。如果国内供应商能够提供类似产品，预计价格可能会降到三四万块钱左右，理论上国内供应商的市场份额可以达到四五个亿左右。随着国产化进程推进，未来几年内市场份额可能会逐步增长至六七十甚至更多。这类产品的毛利率非常高，甚至能达到80%以上，净利润率也能实现50%左右，与国内某些上市公司新能源科的数据较为相似。其中，梦芯片是最核心部件，而公司在该传感器领域拥有自主设计芯片的能力，其他国内一些厂家则主要依赖外采芯片。

目前能自研芯片的公司有哪些优势？
发言人1：目前能自研芯片的公司，如微博，拥有独家技术，包括材料配方和特殊封装工艺，这些技术壁垒使得竞争对手难以复制。由于芯片是自主研发，成本可以控制得非常低，例如原本售价3万到5万的产品，通过自研芯片降低成本后能压缩到一两千块钱。此外，由于其采用的工艺要求不高，毛利率能保持在80%至90%的水平。

新能源车业务的净利润率如何？
发言人1：新能源车业务的净利润率能够达到50%至60%，即使在5亿收入的情况下也能实现3亿利润。这主要是因为传感器产品的空间大且技术要求高，产品溢价较大，所以能维持相对较高的利润率。

对于传感器领域的特点和竞争情况能否分享一下？
发言人1：传感器领域具有稀缺性和高技术要求的特点，尽管可能不显眼，但其市场空间巨大。同时，传感器产品的技术壁垒较高，因此产品具有较大溢价。在新能源车业务中，我们会根据相关业务数据来确保毛利率保持在一个较高的水平。

能否谈谈聂博先生回国创业的背景、经历及过程？
发言人1：当时聂博先生作为引进人才回国，曾在美捷特媒体工作，服务于航空航天、汽车测试等领域。在陈飞劳动局长的建议下，他决定不进入体制内工作，而是选择创业，先后创立了厦门莱尔电子有限公司和一家专注于芯片研发的公司。这家芯片公司在短时间内成为行业内头部企业，并在疫情期间承担了多个国产化替代项目以及国家部委级科研项目。

公司目前的发展状况和定位是什么？
发言人1：公司已经从原先的第一家封装公司剥离出来，专注于中高端传感器领域，成为中国的中高端传感器老大，主要对标国外产值百亿人民币左右的公司。目前，公司在民用航空、燃气轮机、半导体设备、新能源风电等多个领域实现了国产化替代，并且有望成为能够自主可控，从材料到芯片设计、工艺全部自主研发的公司。公司致力于成为国内该领域的领头羊，并已逐步恢复生产，实现较大订单量。

在航空航天领域，国内做中高端传感器的公司情况如何？
发言人1：目前国内航空航天领域用的中高端传感器主要由聚众和厦门莱尔两家供应商提供。其中，厦门莱尔在特定时期内市场份额较大，去年其仅做加速数据的营收接近两亿。聚众在近期生产状况恢复正常后，市场份额有所回升。

商飞（C919）上的国产发动机传感器价值量大概多少？
发言人1：根据公开信息，海外C919发动机上的传感器价值量大约在1000万左右。随着国产化进程加快，预计今年取证并开始全国产化放量后，每台发动机上的国产传感器价值量将会达到同样水平，因涉及多个压力级和速度传感器，单台发动机上的需求量非常大。此外，还有MRO市场，即飞机飞行小时数达到规定要求后必须更换的备品备件市场，这部分需求量也非常可观。

关于商业航天领域，公司目前拜访了哪些头部厂商？
发言人1：公司已拜访了头部厂商如新核动力、南箭、中科宇航、上火等，并且与这些厂商在新动力、新核动力、国家队等项目上有实质性合作或意向订单。接下来，公司将聚焦商业航天市场，同时也会关注半导体、军工等领域的发展，并计划发起一场旨在将国外友商挤出中国市场的行动。

目前商务端人员配置及与客户沟通的情况如何？
发言人1：目前公司销售人员有十几个，FAE（现场工程师，技术支持）人员恢复到八个。随着杭州扩产完成、募资产生、军工资质更新，许多客户表示愿意下单合作，有的客户还计划进行实地考察以确认合作意愿。整个团队学历高且业内经验丰富，目标是在特定赛道上迅速占领市场，成为国内领军企业。

商业航天领域的销售体系搭建情况如何？
发言人1：销售体系已经搭建起来了，但在此之前，销售经理叶博士需要亲自与客户沟通。特别是在商业航天领域，由于其创业公司的性质，决策效率较高。例如，叶博士与新威动力的刘百奇博士、霍亮总直接洽谈后，很快就达成了合作共识。

商业航天方面，您认为近期会有哪些重要进展或订单落地？
发言人1：我认为商业航天领域，尤其是燃气轮机部分，很快会有重大突破。目前，商业航天公司与东方电气等企业的合作意愿增强，尤其在燃气轮机方面，由于供应链紧张，客户急需采购美捷特的产品，这使得双方合作的兴趣变得浓厚。预计春节后三个月内，我们会与重点客户，包括半导体厂商和华为新卡来设备供应商进行密切合作，并有望在五月份看到这些领域的重大订单正式落地。

在半导体和燃气轮机这两个领域，我们什么时候能看到具体的订单情况？
发言人1：关于燃气轮机领域，我们正在草拟合同，预计五月底之前会完成这一过程。燃气轮机的价值量相当大，我们有与三菱合作的国外品牌以及自主国产品牌两种构成，两者价值均在千万级以上。

对于线上投资者提问环节，目前有没有投资者提出了问题？
发言人1：目前没有投资者通过电话或网络提出提问。

能否总结一下上市公司目前的发展状况和未来方向？
发言人1：当前，上市公司已经精简业务，更加聚焦清晰，营收增长迅速，一个季度就能达到5亿的优良订单转化收入。公司正切入高端传感器等符合国家战略的项目，如聚众的项目，整体盘面稳定，未来发展前景可期，希望得到更多关注和支持。

