星宸科技 260423_导读
2026年04月24日 08:50
关键词
存储 芯片 安防 毛利率 收入增长 外挂存储 内置存储 机器人业务 IOT业务 汽车业务 产品结构 降本增效 智能化 算力 销售模式 主控芯片 板卡 硬件软件系统 库存水位 供应链 

全文摘要
公司领导们集中讨论了销售策略、市场需求、未来方向及投资者关注的多个方面。未来，公司将重点转向提供大算力产品的综合解决方案，以增强产品价值和市场竞争力，而非单纯销售芯片。当前面临存储资源紧张，正积极解决以提升出货量。对毛利率的提升抱有厚望，预计第三季度和第四季度能稳定在良好水平，通过优化产品结构和客户协商实现。强调了AIoT、机器人和汽车业务的需求增长，以及全球市场扩张和海外收入的增加。回应投资者询问时，强调了产品结构优化和对全球市场需求增长的积极预期，未提及具体数字或直接产品信息。

章节速览
00:00 算力升级与仁川合作展望
会议讨论了算力中心的升级计划，强调从单一芯片销售转向大算力产品价值提升，展望与仁川合作带来的全面升级，涵盖多种应用场景。投资者提问环节中，部分技术问题导致提问未能顺利进行，后续投资者表达了对合作前景的关注。

02:16 量增与毛利率提升：芯片行业面临的挑战与机遇
讨论了芯片销售量增长受存储影响的情况，指出安防业务因内置存储比例高而增长受限，而LT和汽车业务外挂存储较多，增长潜力更大。预计三季度安防业务将通过外挂存储设计的新芯片实现增长。毛利率受存储价格波动影响，一季度毛利率提升部分归因于价格上涨，但未来可能因存储成本上升而下降，公司正努力稳定毛利率。

06:39 存储资源紧张下公司与客户共同调整产品结构应对市场需求
一季度公司业绩增长主要得益于存储芯片内置存储量的增加及产品结构向中高端调整，即便存储价格上升，毛利率仍有望维持稳定。下游需求增长显著，尤其是安防、机器人、IOT和汽车业务，但因存储资源有限，无法完全满足强劲需求。全球智能化趋势推动带AI产品替代传统产品，多因素叠加促进公司业绩增长。

11:16 公司收入结构与未来增长点分析
讨论了公司一季度收入结构变化，强调了安防、L、汽车三大领域占比，指出AIoT尤其是国内市场的快速成长，安防业务保持稳定。未来将重点发展端侧大算力领域，预计安防收入占比将逐步降至50%以下，新应用可能增设产品线，改变销售模式，提升产品单价，期待新领域营收增长。

15:15 安防行业需求分析与市场预期
对话深入探讨了安防行业一季度需求旺盛的原因，指出全球新兴国家4G/5G普及与智能家居需求激增是To C市场增长的关键，而AI降本增效推动To B市场持续高增长，To G市场则因公共设施改造需求复苏。库存控制严格，未见囤货现象。To C市场占比超过60%，To G市场虽有复苏但仍基数较小。

19:38 海外业务占比与汇兑影响分析
讨论了海外业务在一季度的收入占比，包括直接与间接部分，指出海外业务整体占比超过一半，直接部分占比20%以上，预计未来占比将维持在25%左右。提及汇兑对一季度收入影响较小，基本损益两平。强调了与海外大客户合作紧密，预测海外市场占有率增速可能高于国内。

22:31 公司毛利率提升策略与下游产品分析
会议讨论了毛利率提升的原因，强调了公司通过战略性定价策略，选择有潜力的客户和市场，尤其是海外和国内新目标市场，以优化产品和客户结构。虽然无法精确划分各下游产品毛利率，但整体趋势显示毛利水平有所回升，中高阶产品和存储产品表现较好。公司预计未来盈利能力将持续保持在较高水平，并有信心通过新产品迭代和供应链稳固，实现业绩稳定增长。

发言总结
发言人1
着重讨论了公司未来的发展战略，强调了与仁川合作对推动新城全面升级的重要性，以及公司转型为提供综合解决方案以适应市场对大算力需求的趋势。他指出，过去公司主要销售单一芯片产品，未来将转向更高价值的综合解决方案，以提升产品竞争力和市场份额。此外，他高度关注投资者提问，通过多种渠道回答了关于业绩增长、毛利率、产品结构调整及国际市场需求等问题，展示了公司面对存储资源挑战时的积极策略，即优化产品结构和客户布局，以维持健康的毛利率和业务增长。他同时回应了毛利率提升的原因、不同产品线毛利率差异，以及对未来市场需求的乐观预期，体现了对公司未来发展的信心及对投资者的重视。

问答回顾
发言人1 问：毛利率大幅提升的主要原因是什么？存储价格的波动如何影响毛利率？未来几个季度毛利率趋势如何？
发言人1 答：毛利率提升主要受存储影响，尤其是内置存储芯片。虽然存储数量还在努力增加，但已看到毛利率在三季度、四季度趋于稳定并保持在一个不错水平的积极趋势。此外，毛利率增长还来自产品结构的调整，中高端芯片需求增加使得利润进一步叠加增长。至于后续，即使存储价格继续上涨，通过与客户的协商以及产品结构持续向中高端倾斜，预计毛利率可以维持住一个合理的水平。

发言人1 问：一季度毛利率的提升是否与存储价格涨幅较大有关？一季度利润增长中，存储和产品结构调整分别贡献了多少？以及后续毛利率是否会因存储成本上升而下降？
发言人1 答：一季度的余额和利润增长主要来自两个方面：一是存储的影响，由于大量内置存储芯片，水涨船高，涨幅较高；二是产品结构调整，面对存储资源紧张，优先将存储用于中高端芯片，同时客人在购买后也倾向于使用在中高端产品上，进一步推高了整体利润水平。存储价格即便在三季度四季度继续上涨，预计SOC价格仍能持续上涨，且整个产业都在调整产品结构，中高端产品将成为主流，因此毛利率稳定并维持在一个合理的水平问题不大。

发言人1 问：刚才提到的to C2B to g的结构中，To C部分大概占比是多少？
发言人1 答：To C部分至少在我公司占绝对大头，过半是没有任何问题的，甚至可能达到6成。而投资事业虽然不多，但由于三年前未改造的需求复苏较快，基数较小，呈现增长趋势。

发言人1 问：从一季度来看，海外收入占比大概是多少？同时，一季度因汇兑损失大约有多少？
发言人1 答：关于海外收入占比和汇兑损失的具体数额，请肖总来回答。

发言人1 问：海外业务的具体情况如何？
发言人1 答：我们的海外业务分为直接海外业务和间接海外业务。整体来看，包含间接业务，海外占比超过一半；按直接客户计算，今年直接海外业务占比有20%以上。随着国内AIoT爆发速度略快于海外，但下半年或明年与亚马逊等大客户的紧密合作将带来营收出货量的快速提高，预计直接海外业务占比会维持在25%左右。

发言人1 问：汇兑方面的情况如何？
发言人1 答：今年一季度，汇兑对我们来说基本实现损益两平，因为主要以国内销售为主，美元部位不大，所以美元贬值对我们的影响不大。

发言人1 问：毛利率提升的原因是什么？以及分下游产品或应用领域的毛利率水平如何？
发言人1 答：毛利率提升是因为我们在资源紧张的情况下采取了战略性定价策略，挑选有潜力的客户，并重点布局海外有代表性的大客户以及国内新切入的目标市场。整体毛利情况都有回升，中高端产品的销售占比增加，尤其是存储部分由于供需关系变化，毛利率差异变大。现在国内和海外的毛利率分布更为均衡，整体处于一个比较健康的状态。

发言人1 问：对于公司未来高景气度需求的延续及盈利水平，有何预期？
发言人1 答：我们非常看好公司后面高景气度需求的延续，预计公司能持续优化产品和客户结构，整体盈利水平将保持在较好的水位。

发言人1 问：对于市场对星辰仅靠存储涨价获取快钱的疑虑，公司有何回应？
发言人1 答：我们坚信今年会逐渐好转，毛利会维持在健康的区间，并通过综合能力体现，包括新产品更新迭代、中高阶产品结构调整以及供应链稳固等。各家后续表现能否持续稳定还需分别去看各自情况，我们有信心接下来一个季度还会用更好的成绩回报大家。

