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全文摘要
鼎阳科技领导与分析师分享了2026年第一季度的业绩亮点，营收增长显著，毛利率稳定，研发费用投入增加，尤其是高端产品销售表现突出，受益于光通信行业和AI领域的强劲需求，持续实现高速增长。公司展望未来，计划研发新一代采样示波器及高端测量仪器，积极应对市场趋势，重视客户反馈，强调持续创新与深耕高端市场的重要性，展现出对业绩增长的乐观预期。

章节速览
00:00 鼎阳科技2026年Q1业绩：高端产品收入亮眼，毛利率创新高
2026年第一季度，鼎阳科技实现营业收入1.62亿元，同比增长22.85%，整体毛利率提升至64.24%，创历史新高。高端产品收入表现突出，占比提升至39%，销量与单价均实现增长。核心产品如银河系列高端视频微博产品和高分辨率数字示波器收入大幅增长，电源及原表类产品因光通信行业需求增加，收入同比增长56.82%。

02:49 公司直销与研发投入推动业绩增长
公司通过优化直销团队和精细化管理，重点服务头部客户，实现直销收入和毛利率显著提升。2026年Q1直销收入同比增长80.87%，毛利率提升至62.24%。同时，公司加大研发投入，推出多款高技术门槛产品，如20G带宽数字示波器等，巩固技术优势，提升核心竞争力。未来，公司将持续深耕通用电测试测量领域，计划推出更高性能的下一代产品，开拓市场增量空间。

07:09 AI与光通信产业增长及公司产品布局
对话围绕公司产品在AI与光通信领域的应用及增长预期展开。电源产品用于光模块生产，原表应用于光芯片生产，均呈现增长态势。公司还布局高速铜缆、连接器及PCB领域，通过战略客户拓展部推进与大厂合作，预计未来几年将持续受益于AI驱动的行业需求增长。

13:11 网络分析仪市场战略与增长分析
对话围绕网络分析仪在研发端的应用及市场拓展展开，指出当前市场以进口为主，四德份额最大，但国产化需求推动市场份额提升。公司作为上市企业中唯一能提供全面网络分析仪的厂家，预计未来将有较大增长，尤其在战略客户拓展上取得良好进展，单个客户采购金额可达亿元以上。

16:25 公司一季度收入增长与光模块业务规划讨论
对话讨论了一季度国内外收入增长情况，指出海外营收增长显著，但需提升产能以应对供不应求状况。同时，公司正研发1.6T及3.2T采样示波器，并调研其他光通信仪器，规划未来产品线扩展。

20:34 新品规划与技术解析：数字示波器与采样示波器
对话围绕公司新品规划及技术难点展开，重点提及高端数字示波器和射频微波产品，如67G的18瓦分析仪。技术讨论聚焦于采样示波器与实时示波器的异同，包括采样模块、光信号转换前端及专用分析软件等关键点，强调两者在软件平台和工程化方面的共通性。

26:56 新产品研发与客户沟通策略
讨论了新产品研发过程中与客户沟通的重要性，强调了通过交流深入了解客户需求以优化产品设计。计划先推出主流需求的1.6版本，随后跟进3.2版本，同时积极收集客户反馈以提升产品适配度和市场竞争力。

29:21 光模块测试仪器在产线的应用及光通信领域收入占比
讨论了光模块测试仪器在生产线上的应用，特别是在光芯片生产中的作用。提到了电源和原表在光模块企业中的应用情况，以及采样示波器等产品的高金额占比。此外，还探讨了高速线缆和PCB行业在光通信领域的市场潜力，强调了国产替换需求和公司在相关产品上的领先地位。

35:32 光模块与光芯片检测产品进展及市场布局
讨论了光模块用示波器的研发进度，包括1.6T和3.2T方案的推进情况，以及光芯片检测中使用的原表产品已实现规模化销售。提及客户结构涵盖散装销售与生产线批量应用，指出国外进口示波器带宽限制影响国产替代机会，强调产品在全球尤其是欧美市场的快速增长。

40:16 高端数字示波器市场增长规划与新产品发布
对话围绕高端数字示波器的市场表现及未来规划展开。去年底至今年初，公司发布了16G和20G带宽的高端数字示波器，已取得良好销售成绩，预计今年将有井喷式增长。基于前代产品如8G和4G数字示波器的成功，公司计划在未来三年内持续推出更高端的产品，保持快速增长势头。同时，随着品牌知名度和渠道的提升，老产品仍能保持一定增长。

43:31 高端产品增长与技术储备规划
对话围绕高端产品销售额增长、技术储备与下游客户规划展开。提到高端产品销售额显著提升，超过低端产品不止一倍。讨论了1.6T至3.2T带宽提升的技术储备，包括采样示波器和实时示波器的芯片研发进展。最后，分析了下游行业如通信、芯片、新能源车及AI相关行业的客户增长亮点。

49:07 采样与实时示波器供应链差异及交付瓶颈探讨
对话讨论了采样示波器与实时示波器在器件及芯片供应链上的差异，指出高端产品生产复杂，存在产能爬坡过程，导致交付瓶颈。核心部件自研及海外供应链扩展困难加剧了这一问题，尤其在高需求情况下，订单处理需排队等待，影响全球客户采购。

53:17 采样示波器与光通信市场波动性分析
讨论了采样示波器及测试设备市场的周期性波动，指出其与光通信行业的紧密联系。早期市场波动大，但AI驱动的通信需求可能改变这一趋势，波峰更高且持续时间更长。市场波动受光模块建设周期影响，未来分析需关注AI对光通信的推动作用。

55:26 光模块采样示波器市场前景及客户开拓策略
对话围绕1.6T光模块采样示波器的市场潜力与客户拓展策略展开，强调产品既可作为短期投机机会，亦为长期稳定销售的通用型产品。公司正积极开拓新老光模块企业客户，尤其是新建产线需求，预期未来将有更多光模块企业加入采购行列。

发言总结
发言人1
他在鼎阳科技2026年第一季度业绩说明会上，全面介绍了公司的经营状况、高端产品表现、研发投入以及客户开拓情况。他强调了公司业绩的显著增长，特别是高端产品占比的提升，展示了公司在行业中的领先地位。此外，他还分享了对AI、光通信等前沿领域的积极展望，表明公司正积极布局未来关键技术领域。

针对投资者提出的具体问题，他提供了详尽的回答，涉及产品开发策略、市场需求分析以及市场竞争态势，展现了公司对市场动态的敏锐洞察和应对措施。同时，他预告了公司未来的产品规划与市场战略，包括即将推出的新产品和市场拓展计划，旨在进一步巩固和扩大市场份额。

总之，他的发言不仅回顾了鼎阳科技过去一季度的优秀业绩，还展望了公司未来的发展蓝图，强调了技术创新和市场开拓的重要性，为投资者描绘了公司持续增长的愿景。

问答回顾
发言人1 问：确认一下，咱们网测产品是用在PCB他们的研发端吗？
发言人1 答：我们的网商产品已经进入了包括连接器以及其他通信相关的企业的研发端。不过，产生大数量或者大金额的订单或者采购的我们将其命名为战略客户。他们主要需求来自于产品，而不是研发端。

发言人1 问：我们公司在光模块业务方面，是否有计划向其他测试仪器如示波器等进行深入发展？
发言人1 答：公司正在研发采样示波器，并且在紧急研发1.6T采样示波器，同时也关注前沿技术如3.2T技术。除了采样示波器外，还在进行其他光通信相关配套产品的分析和调研，如物码仪、光谱仪等。在适当的时候，会根据客户需求启动更多光模块或光通信仪器的研发。

发言人1 问：公司主页方面，包括二季度及下半年的新品发布规划和重点方向是什么？
发言人1 答：公司主业是高端电子测量仪器，每年都会发布更高端的数字示波器和射频微波产品，部分产品填补了国内空白。接下来，公司将延续这一趋势，继续发布更高端的数字示波器和射频微波产品，例如高速线缆分析仪等。

发言人1 问：从技术角度分析，实时示波器切入采样示波器主要攻克的难点是什么？哪些领域的技术可以迁移？
发言人1 答：实时示波器和采样示波器有很多共同之处，但采样示波器通过重复采样还原波形，不依赖于极高的采样率，而是通过多次累加实现。早期鼎阳发布的首款示波器就具备50G等效采样和G级实时采样，这与采样示波器有一定的相似性。采样示波器的主要难点在于高集成化的采样模块以及针对特定应用（如光通信协议分析）的软件算法。除了这些，采样示波器在软件平台、工程化等方面与实时示波器共通，这也是公司能快速推出采样示波器的原因之一。

发言人1 问：关于新产品研发，我们是与客户共同研发还是通过其他形式？预计新产品推出的时间节奏如何？
发言人1 答：我们目前采取采样思路进行产品研发，虽是相对独立的产品，但对客户的具体使用需求还不甚了解。我们正在积极与下游客户沟通交流，了解他们对采样示波器的特殊要求。研发方面，我们可能比预期稍微快一点，并且首先会推出1.6T的产品，后续再推出3.2T的产品。对于研发进度，由于客户反馈的及时性和深入性对产品把握度有帮助，但目前还在进行中。

发言人1 问：测试仪器在光模块领域的具体应用是哪个领域？另外，在光通信、高速线缆连接器PCB这三大AI领域中，我们所有产品的收入占比情况如何？除了光模块领域，在高速线缆连接器和PCB方面的应用情况如何？
发言人1 答：我们的测试仪器已应用于光模块领域，例如采样示波器就直接用在了光芯片的生产线上进行检测。特别是在光模块企业中，采样示波器的金额占比高于电源和其他相关产品。目前，我们已发布的一款原表产品在光芯片生产线上有较大需求，增长喜人，尤其是针对光模块所使用的光芯片检测设备市场。在高速线缆连接器和PCB领域，我们现有的产品虽然金额相对较低，但市场需求大，尤其是50G及以下速率的产品我们已经具备，且67G的产品也将推出。这个市场容量巨大，销售额可达数十亿美金，并且存在国产替换需求，竞争厂家不多。目前，我们在该档次品类上处于领先地位，预计未来几年会有持续增长。

发言人1 问：公司的研发进度如何？尤其是关于光模块使用的示波器和其他配套仪器设备的研发进展。
发言人1 答：我们正在研发1.6T和3.2T的采样示波器方案，预计不会太久的时间就会陆续推出这两款新产品。

发言人1 问：公司是否布局了针对光芯片检测环节的探针台相关产品？
发言人1 答：我们公司没有布局整套光芯片检测系统，但我们有一款原表产品已经规模化地应用在这个环节，主要增长点就来自于此领域。

发言人1 问：原表产品的客户结构是什么样的？
发言人1 答：原表产品有两个应用场景，一种是散点销售给国内外各类实验室和研发机构；另一种是批量进入光模块生产线进行测试。目前比较突出的是面对光模块所用光芯片产业的客户群体。

发言人1 问：如果客户使用国外进口示波器，带宽是否会触及贸易禁运限制，以及国产化带来的机会如何？
发言人1 答：示波器的带宽是否触碰到贸易禁运限制有一套规则，具体细节我不太清楚，但达到一定级别的示波器可能会受到购买限制。这为国产化提供了机会，但详细影响还需进一步了解。

发言人1 问：秦总，关于我们去年发布的高端新品，在今年的整体放量规划以及下一代新品面向的最大新增量市场和预计发出时间是怎样的？
发言人1 答：我们去年年底和今年发布了国内首款12比特采样、16G带宽的数字示波器系列，并已将带宽提升到20G，目前已有销售并获得较多机会。这款产品在大客户测试中的使用状况良好，预计今年会有一个比较大的井喷式增长。此外，我们还计划推出更高端的数字示波器，预计在未来三年内会有持续的增长。

发言人1 问：在技术储备方面，针对更高带宽的APC芯片及前端芯片，我们有哪些相关规划或布局？
发言人1 答：我们在采样示波器和实时示波器方面都有技术储备和布局。对于1.6T到3.2T的带宽提升，1.6T的技术障碍我们已全部扫清，正在研发过程中；3.2T的关键技术点我们也已基本研究清楚，接下来将启动产品研发流程。目前ADC芯片供应不受限，无论是进口还是国产，都能满足现有及未来产品的需求，不会成为带宽提升的瓶颈。

发言人1 问：从下游大客户规划来看，哪些行业或领域的增长亮点比较明显？
发言人1 答：鼎阳作为通用型测试测量仪器厂家，会自然而然地进入各个行业，随着行业增长和研发投入的加大而实现营收增长。过去几年通信、芯片、新能源车等行业都有较大增长，而现在AI相关领域正成为新的发展热点，并可能持续较长时间。

发言人1 问：我们目前遇到了交付瓶颈，是由于订单量增大导致发货延迟，这种情况会持续多久？是否会有新的需求再次出现，只能排队等待？
发言人1 答：是的，当前供应链在满足原有需求后，确实面临新的需求井喷式增加，只能排队等待。这是一个持续的过程，即使产能再大也会遇到这样的瓶颈，特别是在订单量达到一定规模时。

发言人1 问：针对采样示波器或功能性领域测试设备的市场规模，是否曾进行过评估？这些设备的市场需求是否存在周期性波动？
发言人1 答：采样示波器及类似测试设备的市场需求存在显著的周期性波动，过去曾因行业周期性变化和光通信领域的波动而有高点和低谷。不过，随着AI技术驱动的通信量放量，当前的波峰可能比以往更高，周期也可能更长。对于具体市场规模和发展趋势，可能需要分析员进一步分析。

发言人1 问：下游客户目前供不应求，对于新推出的产品，下游客户会如何反应？最终能拿到多少市场份额？
发言人1 答：下游客户已经表现出强烈的需求，表示如果产品有就立即购买。但我们仍在努力生产，具体的市场份额还需结合营销策略、客户策略以及市场情况来确定。尽管波峰期对销售规模的影响相对有限，但我们仍视其为长线产品，以维持日常销量并等待下一个波峰期的到来。

发言人1 问：除现有光模块企业增加采购量外，新的光模块企业对采购增量的情况如何？
发言人1 答：我们不仅服务于现有的光模块企业，还在积极开拓新的光模块企业客户。目前，多家光模块企业在建设生产线时都会采购我们的线性电源等产品，而这些需求不仅来自原有合作伙伴，也包括不断被开拓的新客户群体。随着业务推进，每月都有新的进展和合作开展。

