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全文摘要
东山精密一季度业绩预告显示，净利润预计区间为10至11.5亿，同比增长120%至150%，增长主要驱动力为光模块产品的新客户导入，尤其是索尔斯公司的光模块业务。公司近期在光芯片和光模块领域取得显著进展，已获得新客户和A客户的光芯片订单，彰显市场对光芯片产能的高需求及东山精密的竞争优势。此外，计划下半年开始销售光芯片，预示未来业绩将持续增长。分析师对东山精密持乐观估值，认为其具有高增长潜力和市场稀缺性，维持重点推荐评级。

章节速览
00:00 东山精密Q1业绩强劲：光模块与光芯片业务进展
长江证券发布关于东山精密的业绩更新，Q1净利润预计10-11.5亿，同比增长120%-150%。业绩增长主要源于光模块产品新客户导入及光芯片产能提升。新客户正验证EML光芯片，预计未来订单增长。A客户已谈妥明后年光芯片订单，包括100毫瓦CW芯片及100G EML芯片。市场光芯片产能短缺，CSP厂商对未来需求乐观。东山精密光芯片产能预计年底或明年达年化三亿多，下半年开始外售。

05:39 东山光模块业务增长与客户拓展分析
对话讨论了东山光模块业务的增长潜力，强调了光芯片产能对公司业务的撬动作用，特别是高端模块如870 1.6T的放量预期。提到了与A、N、O等新客户的合作进展，包括1.6T光模块的供应和800G订单的获得，标志着东山从二线光模块厂商向一线梯队的转变。同时，展望了公司在PCB和光模块领域的高增长趋势和良好估值前景。

08:44 东山精密业绩展望与市场潜力分析
报告预计东山精密今年利润约90亿，明年目标200亿，其中光模块业务增长显著，估值较低且赔率大。公司计划在二季度后提升产能，技术流程逐季改善，长期看好其AIPC、光模块及光纤片业务的稀缺性与市场空间。

发言总结
发言人1
他（长江证券电子分析师蔡少东）在投资者会议上分享了对东山精密的最新研究观点。他首先指出东山精密一季度业绩预告显示净利润显著增长，得益于索尔斯光模块产品的销量增加，公司构建了新的利润增长点。其次，蔡少东强调公司正与新客户洽谈EML光芯片订单，并与A客户讨论未来光芯片采购，表明市场需求旺盛。此外，他认为东山精密的光模块业务受益于行业缺芯，预期未来几个季度业绩将继续改善，有望实现较高利润增长。最后，蔡少东维持对东山精密的推荐评级，并强调公司作为AIPCB、光模块和光纤芯片整合商的稀缺价值，预估未来公司市值可达4000亿。

问答回顾
发言人1 问：东山精密一季度业绩预告情况如何？
发言人1 答：东山精密一季度净利润预计在10到11.5亿之间，增速在120%到150%之间；扣费净利润预计为9.6到10.8亿，同比增长约140%到170%。

发言人1 问：一季度业绩强势增长的主要原因是什么？
发言人1 答：主要原因是索尔斯的光模块产品不断导入新大客户，构筑了新的利润增长点。

发言人1 问：新客户方面有哪些进展？
发言人1 答：公司与新客户商谈了明年270的EML光芯片订单，产品目前处于验证阶段，后续将观察测试结果及订单签订进度。

发言人1 问：A客户的情况如何？为什么光芯片领域会有新客户和A客户的合作机会？
发言人1 答：A客户已谈明年后年的光芯片订单，包括100毫瓦CW芯片和100G EM光芯片，订单展望至明年后年。核心原因是整个市场对光芯片产能非常短缺，各CSP厂商对未来乐观，都在提前锁定供应商产能。

发言人1 问：东山精密光纤面产能现状及未来规划如何？
发言人1 答：目前月产能5KK，上半年以保障自用为主，未来有望几倍产能扩张，至年底或明年可能达到年化3亿多光芯片产能，下半年开始对外销售光芯片。

发言人1 问：模块业务方面的发展状况怎样？
发言人1 答：模块业务除原有客户增长快外，还受到行业缺芯影响，尤其是索尔斯通过光芯片产能撬动模块业务，高端870 1.6T模块放量将较为可观。

发言人1 问：公司光模块业务客户拓展方面有哪些变化？
发言人1 答：公司新增A、N、O等客户，光模块业务将扩展至主流CSP，且已成功突破多个重要客户，从二线光模块厂商向一线梯队进阶。

发言人1 问：对东山精密的整体估值和前景有何看法？
发言人1 答：预计今年利润约90亿，明年预计利润200亿左右。鉴于高增速和光芯片的加持，给予20倍市盈率较为合理，目标市值4000亿。长远看，随着PCB和光模块业务的发展，估值仍有提升空间，维持重点推荐的评级。

